Proiect 
	CONSILIUL CONCURENŢEI

	HOTĂRÎRE Nr. ___

din ______________2013

cu privire la aprobarea actelor  normative necesare punerii în aplicare a prevederilor Legii concurenţei nr. 183 din 11 iulie 2012




În temeiul art. 10 alin. (6), art. 22 alin. (4), art. 23 alin. (7), art. 41 alin. (1) lit. c), art. 46 alin. (6) lit. b)-e), art. 48 alin. (1) şi art. 94 lit. a) din Legea concurenţei nr. 183 din 11 iulie 2012 (Monitorul Oficial al Republicii Moldova, 2012, nr. 193-197, art. 667) Plenul Consiliului Concurenţei

HOTĂRĂŞTE:

1. Se aprobă Regulamentul privind evaluarea acordurilor verticale anticoncurenţiale, conform anexei nr. 1.

2. Se aprobă Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurenţiale, conform anexei nr. 2.

3. Se aprobă Regulamentul privind evaluarea acordurilor anticoncurenţiale de transfer de tehnologie, conform anexei nr. 3.

4. Se aprobă Regulamentul privind stabilirea poziției dominante pe piață și evaluarea abuzului de poziție dominantă, conform anexei nr. 4.
5. Se aprobă Regulamentul privind concentrările economice, conform anexei nr. 5.

6. Se aprobă Regulamentul privind organizarea şi funcţionarea Consiliului de experţi, conform anexei nr. 6.

Preşedintele

Consiliului Concurenţei                                                     Viorica CĂRARE 

Anexa nr. 1

la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

Regulamentul privind evaluarea acordurilor verticale anticoncurenţiale

Prezentul regulament este elaborat în baza art. 46, alin. (6) lit. c al Legii Concurenței nr. 183 din 11.07.2012 și transpune prevederile Regulamentului  (UE) nr. 330/2010 al Comisiei din 20.04.2010 privind aplicarea articolului 101 aliniatul (3) din Tratatul privind funcționarea Uniunii Europene, categoriilor de acorduri verticale și practici concertate; şi transpune parţial Comunicarea Comisiei 2010/C 130/01 – Orientări privind restricțiile verticale, publicată în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 130 din 19.05.2010; Comunicarea Comisiei 2004/C 101/08 – Orientări privind aplicarea articolului 81 aliniatul (3) din Tratat, publicată în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 101 din 27.04.2004; Comunicarea Comisiei din 18.12.1978 privind evaluarea anumitor acorduri de subcontractare având în vedere dispoziţiile articolului 85 alineatul (1) din Tratatul CEE, publicată în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 1 din 31.01.1979.

I. DISPOZIŢII GENERALE

1. Prezentul regulament se aplică la:

a) stabilirea acordurilor verticale care nu intră sub incidența art. 5 al Legii Concurenței nr.183 din 11.07.2012 (denumită în continuare Lege); 

b) evaluarea acordurilor verticale, prevăzute la art. 5 alin. (1) al Legii; 

c) aplicarea exceptărilor pe categorii a acordurilor verticale prevăzute la art.6 al Legii;

d) retragerea exceptării pe categorii a acordurilor verticale;

2. Beneficiul exceptării pe categorii stabilit prin prezentul regulament se limitează doar la acordurile verticale care îndeplinesc condițiile prevăzute la articolul 6 alineatul (1) din Lege. 

II. DEFINIŢII
3. În sensul prezentului regulament, se vor folosi noțiunile de la art. 4 din Lege și următoarele noțiuni:

agent – persoană fizică sau juridică împuternicită să negocieze și/sau să încheie contracte pe seama altei persoane (comitentul), fie în nume propriu, fie în numele comitentului, în vederea:

a) achiziționării de produse de către comitent, sau

b) vânzării de produse furnizate de comitent.

”acord de subcontractare” – acord încheiat sau nu ca urmare a unei comenzi venite din partea unui terț, în temeiul cărora o întreprindere numită ”contractor” încredințează unei alte întreprinderi numite ”subcontractor” ca, în conformitate cu instrucțiunile acestuia, fabricarea de bunuri, prestarea de servicii sau executarea de lucrări, destinate contractorului sau executate în numele lui.

 „cumpărător” se referă inclusiv la o întreprindere care, în cadrul unui acord vertical care intră sub incidența articolului 5 din lege, vinde produse în numele altei întreprinderi;

„client al cumpărătorului” înseamnă o întreprindere care nu este parte la acord și care achiziționează produsele contractuale de la un cumpărător care este parte la acord.

“consumator final” – persoană fizică sau juridică care procură bunuri în scopuri personale, fără scop de a le revinde;

 „dreptul de proprietate intelectuală include două componente”: 

a) proprietatea industrială (investiţii, soiuri de plante, topografiile circuitelor integrate, mărci, desene şi modele industriale, indicaţii geografice, denumiri de origine şi specialităţi tradiţionale garantate); 

b) dreptul de autor (opere literare, artistice  şi ştiinţifice) şi drepturile conexe (interpretări, fonograme, videograme şi emisiuni ale unor organizaţii de difuziune)” 
“impunerea preţului de revânzare” ( IPR) – acordurile sau practicile concertate al căror obiect direct sau indirect este stabilirea unui preț de revânzare fix sau minim ( preţ minim de revânzare) sau a unui nivel maxim sau sub acest prag maxim, prin care cumpărătorul este obligat să-l aplice ( preţ maxim de revânzare). 

„preţul recomandat de revânzare” – preţul pe care furnizorul/revânzătorul îl recomandă vânzătorului cu amânuntul să-l aplice.

„import paralel” presupune situaţia când un produs protejat printr-o marcă comercială, destinat vânzării într-o anumită ţară, dar care este vândut fără autorizarea autorului mărcii comerciale, într-o altă ţară, cu preţuri mai mari. 

Astfel de situaţie ar presupune cazul când bunurile cumpărate de la un distribuitor exclusiv, destinate comercializării într-o ţară „ieftină” sunt importate într-o ţară „scumpă” şi astfel, concurează cu bunurile comercializate de distribuitorii exclusivi în ţara „scumpă”.  

„întreprindere” în sensul Legii, „furnizor” și „cumpărător” includ şi întreprinderile dependente respective.

 „know-how” reprezintă un ansamblu secret, substanțial și identificat de informații practice, nebrevetate, rezultate din experiența furnizorului și testate de acesta: în acest context, „secret” înseamnă că know-how-ul nu este în general cunoscut sau ușor accesibil; „substanțial” înseamnă că acest know-how este semnificativ și util cumpărătorului pentru utilizarea, vânzarea sau revânzarea bunurilor sau serviciilor contractuale; „identificat” înseamnă că know-how-ul este descris de o manieră suficient de cuprinzătoare astfel încât să se poată permite verificarea condițiilor de „secret” și „substanțial”;

„obligația de neconcurență” înseamnă orice obligație directă ori indirectă prin care i se interzice cumpărătorului să producă, să cumpere, să vândă sau să revândă produse care concurează cu produsele contractuale sau orice obligație directă sau indirectă prin care i se impune cumpărătorului să cumpere de la furnizor sau de la altă întreprindere desemnată de furnizor peste 80 % din achizițiile sale totale anuale de produse contractuale și de produse substituibile pe piața relevantă, calculate pe baza valorii achizițiilor sale realizate în anul calendaristic precedent sau, în cazul în care există o practică într-un anumit sector de activitate, pe baza volumului achizițiilor sale realizate în anul calendaristic precedent;

 „parte echitabilă” - presupune că transmiterea beneficiilor trebuie cel puţin să compenseze impactul negativ real sau probabil asupra consumatorilor cauzat de împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenței, constatat în temeiul articolului 5 din Lege;

„restricție verticală” înseamnă împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenței într-un acord vertical care cade sub incidența articolului 5 din Lege;

“restricţii verticale grave ale concurenţei” – restricţiile verticale grave sunt: impunerea preţului minim de revânzare; anumite restricţii cu privire la cercul de consumatori sau teritoriul unde cumpărătorul poate vinde bunurile; restricţii adresate membrilor unei sistem de distribuţie selectivă privind livrările încrucişate sau către consumatorii finali şi restricţiile privind vânzarea pieselor componente ca piese de schimb către consumatorii finali;

„rețelele paralele de acorduri verticale” sunt considerate similare în cazul în care acestea conțin restricții care produc efecte similare pe piață. 

„sistem de distribuție selectivă” – un sistem de distribuție prin care furnizorul se obligă să vândă bunurile sau serviciile contractuale, direct sau indirect, numai anumitor distribuitori selectați pe baza unor criterii stabilite și prin care acești distribuitori se obligă să nu vândă aceste produse unor distribuitori neagreați, pe teritoriul rezervat de către furnizor pentru aplicarea acestui sistem;

„sistem de distribuţie exclusivă” înseamnă un sistem de distribuţie prin care furnizorul acceptă să-și vândă produsele unui singur distribuitor, în vederea revânzării pe un teritoriu determinat. În același timp, vânzările active ale distribuitorului în alte teritorii (alocate exclusiv) sunt, de regulă, limitate. 

„vânzări active” – vânzări realizate prin abordarea activă a unei clientele determinate sau a unor clienți dintr-un teritoriu specific, alocat în mod exclusiv unui alt distribuitor, prin intermediul reclamei și al publicității în mass media sau prin alte mijloace de promovare, destinate grupului respectiv de clienți sau clienților din teritoriul dat; stabilirea unui depozit sau a unui punct de vânzare în teritoriul exclusiv al altui distribuitor;

 „vânzări pasive” – vânzări pe baza unor cereri neformulate ca atare, din partea unor clienți individuali, incluzând livrarea de bunuri sau prestarea de servicii. Vânzările generate de orice publicitate sau acțiune promoțională, fie prin media, fie pe Internet, receptate de clienții stabiliți pe teritoriile exclusive ale altor distribuitori sau care aparțin unei clientele alocate altor distribuitori, dar care sunt și un mijloc rezonabil de a ajunge la clienți situați în afara acestor teritorii sau a unei asemenea clientele.

III. ACORDURILE VERTICALE care nu intră în sfera de aplicare a Alin. (1) al art. 5 din Lege
4. Prevederile alin. (1) al art. 5, din Lege nu se aplică acordurilor verticale de importanţă minoră care cad sub incidenţa  art. 8 din Lege, contractelor de agenţie şi contractelor de subcontractare.
5. Exceptarea prevăzută la punctul 4  pentru acordurile verticale de importanţă minoră prevăzute la art. 8 din Lege, se aplică ţinându-se cont de prevederile articolului 9 din Lege.

6. În sensul aplicării alin. (1) al art. 5 din Lege, un acord este considerat contract de agenție propriu-zis în cazul în care proprietatea bunurilor contractuale cumpărate sau vândute nu aparține agentului, sau în cazul în care agentul nu prestează el însuși serviciile contractuale și în cazul în care agentul:

a) nu contribuie la costurile legate de furnizarea/achiziția bunurilor sau serviciilor contractuale, inclusiv costurile de transport aferente bunurilor. Aceasta nu împiedică agentul să efectueze serviciul de transport, cu condiția ca respectivele costuri să fie suportate de comitent;

b) nu deține, pe cheltuiala proprie sau pe propriul risc, stocuri de bunuri contractuale și, în special, nu suportă costurile de finanțare a stocurilor și poate returna comitentului, fără cheltuieli, bunurile nevândute, cu excepția cazurilor în care este prevăzută răspunderea pentru culpă a agentului;

c) nu își asumă responsabilitatea față de terți pentru prejudicii provocate de produsul vândut, cu excepția cazului în care, în calitate de agent este prevăzută răspunderea pentru culpă în acest sens;

d) nu își asumă răspunderea pentru neexecutarea contractului de către clienți, mai puțin pierderea comisionului său, cu excepția cazului în care este prevăzută răspunderea pentru culpă a agentului;

e) nu este obligat, direct sau indirect, să investească în acțiuni de promovare a vânzărilor, cum ar fi contribuțiile la bugetul de publicitate al comitentului;

f) nu realizează investiții specifice pieții în echipamente, incinte sau formarea personalului;

g) nu întreprinde activități pe aceeași piață de produse, solicitate de către comitent, cu excepția cazului în care aceste activități sunt rambursate în totalitate de către comitent.

7. Exceptarea prevăzută la punctul 4 se aplică contractelor de agenție doar pentru clauzele considerate a fi inerente unui contract de agenție, și anume:

a) Limitarea teritoriului în care agentul poate să vândă aceste produse;

b) Limitarea clientelei căreia agentul poate să-i vândă aceste produse;

c) Prețurile și condițiile în care agentul trebuie să vândă sau să cumpere aceste produse;

şi doar în cazul în care riscurile aferente acestei activități sunt pe seama comitentului și se referă la:

a) Riscurile directe, legate de contractele încheiate și/sau negociate de agent pe seama comitentului;

b) Riscurile legate de investiții specifice pieții. Acestea sunt investițiile cerute în mod special de tipul de activitate care agentul a fost desemnat de către comitent, și anume care sunt necesare pentru a permite agentului să încheie și/sau să negocieze acest tip de contract;

c) Riscurile legate de alte activități desfășurate pe aceeași piață de produse, în măsura în care comitentul cere agentului să întreprindă astfel de activități, dar nu ca agent în numele comitentului, ci pe propriul risc.

8. Exceptarea prevăzută la punctul 4 se aplică clauzelor din acordul de subcontractare care prevăd că:

a) tehnologia sau echipamentele furnizate de către contractor nu pot fi utilizate în alte scopuri decât în scopul acordului de subcontractare;

b) tehnologia sau echipamentele furnizate de către contractor nu pot fi puse la dispoziția terților;

c) bunurile, serviciile sau lucrările rezultate din utilizarea tehnologiei sau echipamentelor în cauză pot  fi furnizate numai contractorului sau executate numai în numele lui, cu condiția ca și, în măsura în care respectiva tehnologie sau respectivele echipamente sunt  necesare pentru  a-i permite subcontractorului, în condiții rezonabile, să producă bunurile, să presteze serviciile sau să execute lucrările în conformitate cu instrucțiunile contractorului. În această măsură, subcontractorul furnizează bunuri, servicii sau lucrări pentru care nu apare ca furnizor independent pe piață;

Condițiile menționate mai sus sunt îndeplinite atunci când executarea acordului de subcontractare impune utilizarea de către subcontractor: 

a) a unor  drepturi de proprietate industrială deținute de contractor sau aflate la dispoziția sa, sub formă de brevete, modele de utilitate, desene și modele protejate de drepturi de autor, desene și modele înregistrate sau alte drepturi; sau

b) a unor cunoștințe tehnice sau procedee de fabricație cu caracter secret (know-how) deținute de contractor sau la dispoziția acestuia; sau

c) a unor studii, planuri sau documente care însoțesc informațiile oferite, elaborate de către sau pentru contractor; sau

d) a unor matrițe, tipare, utilaje și echipamente accesorii aflate în proprietatea contractorului,

care, chiar și fără să facă obiectul unor drepturi de proprietate industrială sau fără să aibă un caracter secret, permit fabricarea unor produse care se deosebesc prin formă, funcție sau compoziție de alte produse fabricate sau furnizate pe piață.

IV. EVALUAREA Acordurilor Verticale

9. Prevederile alin. (1) al art. 5 al Legii se aplică  doar acordurilor verticale care au ca obiect sau efect împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenţei pe piaţa Republicii Moldova sau pe o parte a acesteia.

10. Pentru a evalua dacă acordurile menţionate la punctul 9, împiedică, restrâng sau denaturează concurenţa este necesar să se examineze concurenţa în contextul real în care aceasta ar apărea în absenţa acordului respectiv. Pe parcursul evaluării trebuie să se ţină cont de impactul probabil al acordului în cauză asupra concurenţei între mărci (între furnizori de mărci concurente) şi asupra concurenţei intramarcă (între distribuitorii aceleiaşi mărci). Pentru a determina în ce măsură acest acord aduce atingere sau poate aduce atingere concurenţei pe piaţă.

11. La aplicarea prevederilor expuse punctul 10, trebuie să se ţină seama de faptul că alin. (1) al art.5 din Lege distinge acordurile care au ca obiect restrângerea concurenţei şi acordurile care au ca efect restrângerea concurenţei.

12. Pentru a determina dacă un acord are ca obiect restrângerea concurenţei trebuie să se ia în consideraţie câțiva factori, în special, conţinutul acordului şi scopurile obiective ale acestuia. De asemenea, este posibil să fie necesar să se examineze contextul în care acordul se aplică. 

Modalitatea concretă de punere în aplicare a unui acord poate indica o restricţie prin obiect chiar şi în cazul în care aceasta nu este stipulată în mod expres în acord. Dovada intenţiei a părţilor de a restrânge concurenţa constituie un factor relevant, dar nu o condiţie necesară.

13. Dacă s-a stabilit că un acord vertical are ca obiect restrângerea concurenţei, existenţa unor efecte anticoncurenţiale nu trebuie demonstrată.

14. În cazul când un acord vertical nu are ca obiect restrângerea concurenţei, atunci trebuie de analizat dacă are efecte de restrângere a concurenţei, ținându-se seama de efectele reale şi potenţiale. Pentru ca un acord să fie restrictiv prin efectele sale, trebuie să se aducă atingere concurenţei actuale sau potenţiale în aşa măsură încât efectele negative asupra preţurilor, producţiei, inovaţiei sau varietăţii sau cantităţii produselor de pe piaţa relevantă să fie determinate cu suficientă precizie. Norma prohibită prevăzută la alin.(1) al art. 5 din Lege nu se aplică atunci când efectele anticoncurenţiale identificate sunt nesemnificative. 

15. În vederea analizării efectelor restrictive ale unui acord vertical este necesar să se definească piaţa relevantă. De asemenea, după caz, este necesar să se examineze şi evalueze, poziţia pe piaţă a părţilor, poziţia existentă a concurenţilor, poziţia pe piaţă a cumpărătorilor, existenţa concurenţilor potenţiali, natura produsului, maturitatea pieței și nivelul barierelor la intrare. Cu toate acestea, în anumite cazuri, este posibil, ca efectele anticoncurenţiale să reiasă direct din analiza conduitei pe piaţă a părţilor la acord.

16. Pentru majoritatea restricţiilor verticale, pot apărea probleme de concurență numai atunci când concurența între mărci este insuficientă, într-una sau mai multe etape comerciale, și anume atunci când există o anumită putere de piață la nivelul furnizorului, al cumpărătorului sau la ambele niveluri. 
V. Cadrul de evaluare a condiţiilor din care decurge beneficul exceptării individuale în temeiul prevederilor alin. (1) art. 6 din Lege

17. Exceptările prevăzute la alin. (1) al art. 6 din Lege se aplică doar în cazul când s-a demonstrat că acordul împiedică, restrânge sau denaturează concurenţa în sensul alin. (1) al art. 5 din Lege.

18. Evaluarea restricţiilor verticale prin prisma condiţiilor stabilite la alin. (1) al art. 6 din Lege, (în continuare denumite condiţii) se referă la evaluarea efectelor economice pozitive ale restricţiilor verticale. Atunci când efectele favorabile concurenţiale ale unui acord vertical depăşesc efectele anticoncurenţiale ale acestuia, acordul vertical este favorabil concurenţei, în cele din urmă, este compatibil cu obiectivele Legii.

19. Evaluarea corespunderii condiţiilor se efectuează în mod rezonabil şi flexibil, având în vedere circumstanţele specifice fiecărui caz, ceea ce exclude aplicarea mecanică a acestora. 

20. La evaluarea întrunirii condiţiilor nu se face distincţie între acordurile verticale al căror obiect este împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenţei şi acordurile verticale al căror efect este împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenţei. 

21. Evaluarea beneficiilor decurgând din acordurile verticale restrictive se face în funcţie de piaţa relevantă la care se referă acordul. Cu toate acestea, atunci când două pieţe sunt conexe, creşterile şi eficienţa pot fi luate în considerare, cu condiţia că grupul de consumatori afectaţi de restricţie şi cel care beneficiază de aceste creşteri în eficienţă să fie în mare parte acelaşi. 

22. Evaluarea acordurilor verticale restrictive în temeiul  alin. (1) al art.6 din Lege se face în contextul real în care acestea apar şi pe baza faptelor existente într-un anumit moment determinat de următorii factori: domeniul şi obiectivul cooperării, relaţia de concurenţă dintre părţi şi măsura în care acestea îşi unesc activităţile, care, cumulativ, formează natura acordului.  Evaluarea ţine seama de schimbările majore ale situaţiei. În cazul în care acordul vertical restrictiv este un eveniment ireversibil, evaluarea trebuie făcută pe baza faptelor de la data punerii în aplicare a acestuia.   

23. Excepţia prevăzută la alin. (1) al art. 6 din Lege se aplică atâta timp cât cele patru condiţii sunt îndeplinite cumulativ, şi nu se aplică în caz contrar. Deoarece cele patru condiţii sunt cumulative, atunci când se costată că una din ele nu este îndeplinită, nu mai este necesară examinarea celorlalte trei. 

24. În sensul prezentului regulament, ordinea expunerii cadrului de evaluare a celei de a doua condiţii, este inversat cu cea de a treia, abordându-se astfel problema caracterului indispensabil înainte de cea a transmiterii către consumatori.

25. La evaluarea contribuţiei la îmbunătăţirea producerii sau distribuţiei de produse ori promovarea progresului tehnic sau economic, denumite în continuare categorii de eficienţă, se ţine seama numai de beneficiile obiective, cea ce înseamnă că eficienţa nu se evaluează din punctul de vedere subiectiv al părţilor. 

26. Pentru a determina care sunt beneficiile obiective produse de acordul vertical şi care este importanţa economică a fiecărei dintre categoriile de eficienţă pretinse este necesar de a verifica următoarele: 

a) natura eficienţei pretinse; 

b) legătura directă dintre acordul vertical şi eficienţă; 

c) probabilitatea şi importanţa  eficienţei pretinse; 

d) cum şi când ar putea fi realizată eficienţa pretinsă.

27. Deoarece există o întrepătrundere semnificativă între diferitele categorii de eficienţă, menţionate la punctul 25 din prezentul regulament, se va face distincţie între eficienţă realizată din costuri şi eficienţa de natură calitativă care creează valoare sub formă de produse noi sau îmbunătăţite, o varietate mai mare de produse ş.a.

28. În cazul când se invocă eficienţa realizată din costuri, întreprinderile care solicită beneficiul alin. (1) al art. 6 din Lege, trebuie să calculeze sau să estimeze valoarea  eficienţei şi să descrie detaliat modul de calcul, în acelaşi rând cu metoda/ metodele prin care eficienţa respectivă a fost sau va fi obţinută. Informaţiile enumerate trebuie să fie verificabile pentru a putea stabili cu certitudine că aceste creşteri în eficienţă au fost sau vor fi obţinute.

29. În cazul în care eficienţa ia forma de produse noi sau îmbunătăţite sau a altor tipuri de natură calitativă, întreprinderile care invocă beneficiul alin. (1) al art. 6 din Lege trebuie să descrie şi să explice detaliat natura eficienţei şi de ce acestea constituie un beneficiu economic obiectiv.

30. În cazul în care un acord vertical nu a fost încă aplicat integral, părţile trebuie să-şi justifice orice previziune referitoare la data de la care eficienţa va avea impact pozitiv semnificativ pe piaţă.

31. Evaluarea caracterului indispensabil al restricţiilor ţine de constatarea  faptului că acordul vertical restrictiv nu impune restricţii care nu sunt indispensabile dobândirii eficienţei aduse de realizarea acordului vertical respectiv. Astfel evaluarea se va efectua cu considerarea, în primul rând, a condiţiei că acordul vertical restrictiv trebuie să fie necesar pentru obţinerea eficienţei; în al doilea rând, împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenţei care decurg din acord trebuie să fie necesare pentru dobândirea acesteia. Factorul decisiv este de a determina dacă acordul restrictiv şi restricţiile respective permit sau nu efectuarea activităţii în cauză mai eficient decât ar fi fost în absenţa acordului sau a restricţiei în cauză.  

32. Pentru a realiza evaluarea descrisă la punctul 31, trebuie să se ţină seama de condiţiile de piaţă şi realităţile comerciale la care sunt expuse părţile la acord, în special de structura pieţii, de riscurile economice legate de acord şi de stimulentele la care sunt expuse părţile. Este relevant să se verifice dacă având în vedere împrejurările cauzei, părţile: 

a) ar fi putut obţine eficienţa potrivit primei condiţii de la alin. (1) al art. 6 din Lege, printr-un alt tip de acord mai puţin restrictiv, şi, dacă da, la ce moment ar fi putut obţine eficienţa pretinsă; 

b) ar fi putut obţine eficienţa pe cont propriu. 

În acest sens, părţile la acord trebuie să explice şi să justifice de ce aceiaşi eficienţă nu ar fi putut fi obţinută prin creştere internă. 

La evaluarea condiţiei că acordul vertical restrictiv trebuie să fie necesar în mod rezonabil pentru obţinerea eficienţei este important să se determine care este nivelul minim de eficienţă de pe piaţa respectivă, adică nivelul de producţie necesar pentru minimizarea costurilor şi epuizarea economiilor de scară. Cu cât nivelul minim de eficienţă este mai mare în comparaţie cu dimensiunea actuală a uneia din părţile la acord, cu atât mai probabil obţinerea eficienţei va fi considerată specifică  acordului.

33. În cazul în care se constată că acordul vertical în cauză este necesar pentru obţinerea eficienţei, trebuie să se demonstreze caracterul indispensabil al fiecărei restrângeri a concurenţei care decurge din acordul vertical. În acest context trebuie să se evalueze dacă restricţiile individuale sunt necesare pentru obţinerea eficienţei. Părţile la acord trebuie să îşi justifice afirmaţia, atât în ce priveşte natura restricţiei, cât şi intensitatea acesteia. 

34. O restricţie este indispensabilă în cazul în care absenţa ei ar elimina sau ar reduce semnificativ eficienţa care decurge din acordul vertical sau ar fi mult prea puţin probabil ca ele să se materializeze. Evaluarea soluţiilor alternative trebuie să ia în consideraţie îmbunătăţirea reală şi potenţială în domeniul concurenţei prin eliminarea unei anumite restricţii sau aplicarea unei alternative mai puţin restrictive.

35. În anumite situaţii o restricţie poate fi indispensabilă numai pentru o perioadă de timp, situaţie în care excepţia prevăzută la alin. (1) al art. 6 din Lege se aplică numai pe perioada respectivă.
36. Consumatorii nu trebuie să primească în mod obligatoriu o parte din fiecare categorie de eficienţă identificată în temeiul primei condiţii. Este suficient sa le fie transmise beneficii suficiente pentru a compensa efectele negative ale acordului vertical restrictiv. În cazul în care un acord restrictiv ar pute să ducă la creşterea preţurilor,  atunci consumatorii trebuie să fie integral compensaţi printr-o calitate superioară sau alte beneficii. În caz contrar a doua condiţie prevăzută la alin.(1) al art. 6 din Lege nu este îndeplinită. Cu cât este mai mare împiedicarea, restrângerea sau denaturarea concurenţei constatată în temeiul alin. (1) al art. 5 din Lege, cu atât trebuie să fie mai mare eficienţa şi transmiterea de beneficii compensatorii către consumatori.

37. Factorul decisiv este impactul global asupra consumatorilor produselor de pe piaţa relevantă şi nu impactul asupra membrilor individuali acestei categorii de consumatori.

38. În anumite situaţii este necesară o anumită perioadă de timp până la materializarea eficienţei. Înainte de această dată acordul poate avea numai efecte negative. Faptul, că transmiterea către consumator intervine cu întârziere nu exclude în sine aplicarea alin.(1) al art. 6 din Lege. Cu toate acestea, cu cât întârzierea este mai mare, cu atât trebuie să fie mai mare eficienţa pentru a compensa pierderile consumatorilor pe perioada care precede transmiterea. Astfel, pentru efectuarea evaluării, trebuie să se ţină seama de faptul că, pentru consumatori, valoarea unui câștig viitor nu este aceeaşi cu cea a unui câștig actual. Întru asigurarea unei comparaţii obiective, valoarea câștigurilor viitoare trebuie să fie actualizată. Rata de actualizare aplicată trebuie să reflecte rata inflaţiei, după caz, şi dobânda pierdută.

39. În alte situaţii, acordul vertical permite părţilor să obţină eficienţă mai devreme decât ar fi posibil altfel, fapt ce impune să se ţină seama de influenţa negativă asupra consumatorului de pe piaţa relevantă după expirarea acestui termen.

40. În caz de apărare, întreprinderile trebuie doar să-şi justifice afirmaţiile punând la dispoziţie estimări şi alte informaţii, ținând seama de circumstanţele fiecărui caz: transmiterea eficienţei rezultate din costuri şi/sau transmiterea altor tipuri de eficienţă, în special existenţa produselor îmbunătăţite noi.

41. Ultima condiţie prevăzută la alin. (1) al art. 6 din Lege admite că existenţa rivalităţii între întreprinderi reprezintă un imbold esenţial al eficienţei economice, inclusiv al eficienţei dinamice sub formă de inovaţii.

42. Faptul de a fi sau nu eliminată concurenţa în sensul ultimei condiţii depinde de gradul de concurenţă care există înainte de încheierea acordului şi de impactul acordului restrictiv asupra concurenţei, şi anume reducerea concurenţei în urma acordului. Aplicarea acestei condiţii necesită o analiză realistă a diferitelor constrângeri de concurenţă de pe piaţă, nivelul constrângerilor concurenţiale pe care le impun părţile la acord şi impactul acordului asupra acestei constrângeri concurenţiale, în special examinarea influenţei acordului asupra diferitor parametri ai concurenţei. 

43. Deşi cotele de piaţă sunt relevante, importanţa altor surse de concurenţă actuală nu poate fi evaluată exclusiv pe baza cotelor de piaţă. Trebuie examinată capacitatea concurenţilor existenţi de a concura şi stimulentele lor de a proceda aşa. 

44. La evaluare trebuie să se ia în consideraţie concurenţa actuală şi cea potenţială. Evaluarea concurenţei potenţiale necesită o analiză a barierelor la intrare pe care le întâmpină  întreprinderile care nu concurează încă pe o piaţă relevantă. În sprijinul oricărei afirmaţii a părţilor potrivit cărora barierele la intrarea pe piaţă sunt reduse, trebuie aduse informaţii prin care se identifică sursele de concurenţă potenţială, iar părţile trebuie să demonstreze de ce respectivele constrângeri constituie o presiune concurenţială reală asupra părţilor.
VI. Aplicarea exceptării pe categorii în temeiul alin. (3) art. 6 din Lege

45. Prezentul regulament creează o prezumție de legalitate pentru acordurile verticale care cad sub incidenţa alin. (1) al art. 5 din Lege, în funcție de cota de piață a furnizorului și a cumpărătorului, cu condiția ca acordul vertical respectiv să nu conțină restricții grave ale concurenței, care sunt restricții de concurență prin obiect. 

46. Cota de piață pe care o deține furnizorul pe piața pe care își vinde bunurile sau serviciile contractuale și cota de piață deținută de cumpărător pe piața pe care își achiziționează bunurile sau serviciile contractuale este cea care determină aplicabilitatea exceptării pe categorii prevăzută la punctul 45. Pentru aplicarea exceptării pe categorii, cota de piață a furnizorului, cât și cea a cumpărătorului trebuie să fie inferioară sau egală cu 30%. 

47. În sensul punctului 46, în cazul în care într-un acord multipartid o întreprindere cumpără bunurile sau serviciile contractuale de la o întreprindere parte la acord și vinde bunurile sau serviciile contractuale unei alte întreprinderi parte la acord, cota de piață a primei întreprinderi trebuie să respecte pragul cotei de piață prevăzut la punctul 46, atât în calitate de cumpărător, cât și de furnizor în vederea aplicării exceptării prevăzute punctul 45.

48. Exceptarea prevăzută la punctul 45 se aplică acordurilor verticale care conțin dispoziții care se referă la cesionarea către cumpărător sau la utilizarea de către cumpărător a drepturilor de proprietate intelectuală, cu condiția ca aceste dispoziții să nu constituie obiectul principal al acordurilor respective și să fie direct legate de utilizarea, vânzarea sau revânzarea de produse de către cumpărător sau clienții acestuia. Exceptarea se aplică dispoziţiilor respective, cu condiţia ca, în ceea ce privește produsele contractuale, dispozițiile să nu conțină restricții grave.

49. Exceptarea prevăzută la punctul 45 nu se aplică acordurilor verticale încheiate între întreprinderi concurente. Cu toate acestea, exceptarea se aplică atunci când întreprinderile concurente încheie între ele un acord vertical nereciproc și dacă:

a) furnizorul este un producător și un distribuitor de bunuri, în timp ce cumpărătorul este un distribuitor și nu o întreprindere concurentă care acționează în calitate de producător, ori

b) furnizorul este un prestator de servicii la mai multe niveluri comerciale, în timp ce cumpărătorul furnizează bunurile sau serviciile sale la nivelul comercializării cu amănuntul și nu reprezintă o întreprindere concurentă la nivelul comercial la care își achiziționează serviciile contractuale.

50. Prezentul regulament nu se aplică acordurilor verticale care fac obiectul unui alt regulament de exceptare pe categorii, cu excepția cazului în care se prevede altfel într-un astfel de regulament.

VII. Aplicarea pragului cotei de piaţă.
51. În sensul punctului 46 din prezentul regulament, definirea pieţei relevante se va face în conformitate cu prevederile Capitolului V din Lege.

52. Cota de piaţă a furnizorului se calculează pe baza datelor privind valoarea vânzărilor pe piaţă, iar cota de piaţă a cumpărătorului se calculează pe baza valorii achiziţiilor pe piaţă. În cazul în care nu sunt disponibile informaţii privind valorile vânzărilor pe piaţă sau ale achiziţiilor pe piaţă, se pot utiliza estimări bazate pe alte informaţii veridice privind piaţa, inclusiv volumul vânzărilor şi achiziţiilor pe piaţă, pentru a stabili cota de piaţă a întreprinderii în cauză.

53. Cotele de piaţă se calculează pe baza datelor anului calendaristic precedent.

54. Cota de piaţă a furnizorului include orice produse furnizate distribuitorilor integraţi vertical pentru vânzare.

55. În cazul în care cota de piaţă nu este iniţial mai mare de 30% dar creşte ulterior peste acest nivel, fără a depăşi 35%, exceptarea prevăzută la Capitolul VI din prezentul regulament continuă să se aplice pe o perioadă de doi ani calendaristici consecutivi care urmează după anul în care a fost prima dată depăşit pragul de 30% al cotei de piaţă.

56. În cazul în care o cotă de piaţă nu este iniţial mai mare de 30%, dar creşte ulterior peste 35%, exceptarea prevăzută la Capitolul VI din prezentul regulament, continuă să se aplice pe durata unui an calendaristic care urmează după anul în care a fost prima oară depăşit nivelul de 35%.

57. Beneficiul de la punctul 55 şi 56 din prezentul regulament nu poate fi combinat astfel încât să depăşească o perioadă de doi ani calendaristici.

VIII.  Restricțiile grave care elimină beneficiul exceptării pe categorii 

58. Exceptările prevăzute la Capitolul VI din prezentul regulament, nu se aplică acordurilor verticale care, direct sau indirect, separat sau în combinație cu alți factori aflați sub controlul părților, au ca obiect:

a) restrângerea capacității cumpărătorului de a-și stabili prețul de vânzare, fără a aduce atingere posibilității furnizorului de a impune un preț de vânzare maxim sau de a recomanda un preț de vânzare, cu condiția ca acestea din urmă să nu echivaleze cu un preț de vânzare fix sau minim stabilit ca rezultat al presiunii exercitate ori al stimulentelor oferite de oricare dintre părți;

b) restrângerea teritoriului în care, ori a clienților cărora, un cumpărător parte la acord le poate vinde bunurile ori serviciile contractuale fără a aduce atingere unei restricții asupra locului în care este stabilit, cu excepția:

i. restrângerii vânzărilor active în teritoriul exclusiv sau către un grup de clienți rezervat furnizorului sau alocat de furnizor altui cumpărător, atunci când o asemenea restricție nu limitează vânzările efectuate de clienții cumpărătorului;

ii. restrângerii vânzărilor către utilizatorii finali de către un cumpărător care acționează pe piață în calitate de comerciant cu ridicata;

iii. restrângerii vânzărilor de către membrii unui sistem de distribuție selectivă către distribuitori neagreați pe teritoriul rezervat de către furnizor pentru aplicarea acestui sistem; 

iv. restrângerii capacității cumpărătorului de a vinde componente, furnizate cu scopul de a fi asamblate, către clienții care le-ar utiliza la producerea acelorași tipuri de bunuri ca și cele produse de furnizor;

c) restrângerea vânzărilor active sau pasive către utilizatorii finali de către membrii unui sistem de distribuție selectivă care acționează pe piață în calitate de vânzători cu amănuntul, fără a aduce atingere posibilității de a interzice unui membru al sistemului să își desfășoare activitățile dintr-un loc neautorizat;

d) restrângerea livrărilor încrucișate între distribuitori în interiorul unui sistem de distribuție selectivă, inclusiv între distribuitorii care acționează la niveluri de comercializare diferite;

e) restrângerea convenită între un furnizor de componente și un cumpărător care asamblează aceste componente, care limitează posibilitatea furnizorului de a vinde aceste componente ca piese de schimb utilizatorilor finali, unor prestatori de reparații sau altor prestatori de servicii cărora cumpărătorul nu le-a încredințat repararea sau întreținerea bunurilor sale.

59. Impunerea preţurilor de revânzare poate fi efectuată în mod direct sau indirect.

60. Impunerea directă a preţurilor de revânzare are loc în cazul unei stabiliri directe a preţurilor de revânzare în acorduri verticale sau prin intermediul practicilor concertate.

61. Impunerea indirectă a preţurilor de revânzare are loc atunci când acordurile verticale sau practicile concertate stabilesc marja de distribuție sau nivelul maxim al reducerilor pe care le poate acorda un distribuitor față de un nivel predefinit al prețului, acordurile care condiționează acordarea de rabaturi sau rambursarea cheltuielilor promoționale de către furnizor, de respectarea unui anumit nivel de preț, cele care condiționează prețul de vânzare prevăzut de prețul de revânzare ale concurenților, precum și amenințările, intimidările, avertizările, penalizările, întârzierea sau suspendarea livrărilor ori rezilierea acordului în cazul nerespectării unui anumit nivel de preț.

62. Politica de restrângere a importurilor paralele prin care vânzătorul restrânge dreptul distribuitorului la vânzări active sau pasive în diferite ţări, este considerată interzisă. Se permite doar restrângerea vânzărilor active într-un anumit teritoriu alocat în mod exclusiv unui distribuitor.

63. Prezentul regulament exceptează acordurile verticale care cad sub incidenţa alin. (1) al art. 5, din Lege cu condiţia ca acestea să nu conţină nici o restricţie gravă prevăzute la punctul 58 din prezentul regulament, şi ca nici o astfel de restricţie să nu fie  exercitată prin aceste acorduri. În cazul în care există una sau mai multe restricţii grave, beneficiul aplicării exceptării pe categorii se pierde pentru acordul vertical respectiv în întregime. Nu este posibilă nici o separabilitate pentru restricţiile grave.

IX. Restricții excluse
64. Exceptările prevăzute la Capitolul VI din prezentul regulament nu se aplică următoarelor obligații conținute în acordurile verticale:

a) orice obligație directă sau indirectă de neconcurență a cărei durată este nedeterminată sau depășește cinci ani;

b) orice obligație directă sau indirectă care interzice cumpărătorului, după încetarea acordului, să producă, să cumpere, să vândă sau să revândă bunurile sau serviciile;

c) orice obligație directă sau indirectă care impune membrilor unui sistem de distribuție selectivă să nu vândă mărcile anumitor furnizori concurenți.

65. În sensul punctului 64 litera (a) o obligație de neconcurență care poate fi reînnoită tacit după o perioadă de cinci ani este considerată ca fiind încheiată pe o durată nedeterminată.

66. Prin derogare de la punctul 64 litera (a), limitarea temporală de cinci ani nu se aplică atunci când bunurile sau serviciile contractuale sunt vândute de cumpărător din spații sau terenuri aflate în proprietatea furnizorului sau închiriate de furnizor de la terți care nu au legătură cu cumpărătorul, cu condiția ca durata obligației de neconcurență să nu depășească perioada de ocupare a spațiilor sau a terenurilor de către cumpărător.

67. Prin derogare de la punctul 64 litera (b), exceptarea prevăzută Capitolul VI din prezentul regulament, se aplică oricărei obligații directe sau indirecte care interzice cumpărătorului, după încetarea acordului, să producă, să cumpere, să vândă sau să revândă bunurile sau serviciile în cazul în care sunt respectate următoarele condiții:

a) obligația privește produse care concurează cu bunurile sau serviciile contractuale;

b) obligația este limitată la spațiile și terenurile de pe care a acționat cumpărătorul în cursul perioadei contractuale;

c) obligația este indispensabilă pentru protejarea know-how-ului transferat de furnizor cumpărătorului;

d) durata unei astfel de obligații este limitată la o perioadă de un an după expirarea acordului.

68. Punctul 64 litera (b) nu aduce atingere posibilității de impunere a unei restricții nelimitate în timp asupra utilizării și divulgării unui know-how care nu este în domeniul public.

X.  Procedura exceptării pe categorii şi excluderea din sfera de aplicare a exceptării pe categorii

69. Prezumția de legalitate conferită de Capitolul VI din prezentul Regulament, se retrage în cazul în care un acord vertical, luat separat sau în combinație cu acorduri similare puse în aplicare de furnizori sau cumpărători concurenți, intră în sfera de aplicare a alin. (1) al art. 5 din Lege și nu îndeplinește toate condițiile prevăzute la alin. (1) al art. 6 din Lege.

70. Condițiile de exceptare prevăzute la alin. (1) al art. 6 din Lege pot să nu fie îndeplinite în special atunci când accesul pe piața relevantă sau concurența de pe aceasta sunt restrânse semnificativ
 prin efectul cumulativ al unor rețele paralele de acorduri verticale similare practicate de furnizori sau de cumpărători concurenți.

71. În aprecierea necesității ca beneficiul exceptării pe categorii să fie retras, sunt de o importanță deosebită efectele anticoncurențiale care ar putea rezulta din existența rețelelor paralele de acorduri verticale având efecte similare care limitează semnificativ accesul la o piață relevantă sau concurența pe piața respectivă.

72. Plenul Consiliului Concurenţei poate decide de a exclude din sfera de aplicare a Capitolului VI din prezentul regulament, rețelele paralele de restricții verticale similare, atunci când acestea acoperă peste 50% dintr-o piață relevantă.

73. Răspunderea pentru efectul cumulativ anticoncurențial poate fi atribuită numai întreprinderilor care contribuie în mod semnificativ la acest efect. Acordurile încheiate de întreprinderi a căror contribuție la efectul cumulativ este nesemnificativă nu intră sub incidența interdicției prevăzute la alin. (1) al art. 5 din Lege și, prin urmare, nu sunt supuse mecanismului de retragere a beneficiului de aplicare a exceptării. 

74. În cadrul aplicării procedurii de retragere, Consiliului Concurenţei îi revine sarcina de a demonstra că acordul intră în sfera de aplicare a alin. (1) al art. 5 din Lege și că acordul nu îndeplinește toate cele patru condiții prevăzute la alin. (1) al art. 6 din Lege. O decizie de retragere a exceptării poate să aibă numai efect ex nunc, ceea ce înseamnă că statutul de acord exceptat nu este afectat decât de la data la care retragerea intră în vigoare.
Anexa nr. 2

la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

 Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurenţiale prevăzute la art.5 alin.(1) şi aplicarea exceptărilor prevăzute la art.6 

din Legea Concurenţei nr.183 din 11.07.2012

Prezentul Regulament este elaborat în baza alin.(6) al art.46 din Legea Concurenţei nr.183 din 11.07.2012 (în continuare lege) şi transpune prevederile Regulamentului (UE) nr.1217/2010 al Comisiei din 14 decembrie 2010 privind aplicarea articolului 101 alineatul (3) din Tratatul privind funcţionarea Uniunii Europene anumitor categorii de acorduri de cercetare şi dezvoltare, publicat în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene (JO) nr. L 335/36 din 18.12.2010; Regulamentului (UE) nr. 1218/2010 al Comisiei din 14 decembrie 2010 privind aplicarea articolului 101 alineatul (3) din Tratatul privind funcţionarea Uniunii Europene anumitor categorii de acorduri de specializare, publicat în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene (JO) nr. L 335/43 din 18.12.2010; şi transpune parţial Comunicarea Comisiei Orientări privind aplicabilitatea articolului 101 din Tratatul privind funcţionarea Uniunii Europene acordurilor de cooperare orizontală, 2011/C 11/01, publicat în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene (JO) nr. C 11/1 din 14.01.2011, şi Comunicarea Comisiei Orientări privind aplicarea articolului 81 alineatul (3) din tratat, 2004/C 101/108, publicat în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene (JO) nr. C 101/97 din 27.04.2004;

Capitolul I

Dispoziţii generale 

1 Obiectul şi scopul prezentului regulament

1. Prezentul Regulamentul stabileşte cadrul general de evaluare a acordurilor orizontale anticoncurenţiale, exceptarea individuală a acestora în temeiul art. 6 alin. (1) şi exceptarea pe categorii a acordurilor de cercetare şi dezvoltare şi acordurilor de specializare în temeiul art. 6 alin. (3).

2. Prezentul regulament urmăreşte obiectivul de asigurare în mod eficace a protecţiei concurenţei şi de oferire întreprinderilor unei securităţi juridice adecvate.

Capitolul II

Definiţii

3. În sensul prezentului Regulament se folosesc următoarele definiţii:

acord de cercetare şi dezvoltare – acord de cooperare încheiat între două sau mai multe părţi care se referă la condiţiile în care aceste părţi efectuează:

a) cercetarea şi dezvoltarea în comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum şi exploatarea în comun a rezultatelor respectivei activităţi de cercetare şi dezvoltare;

b) exploatarea în comun a rezultatelor obţinute din cercetarea şi dezvoltarea produselor sau tehnologiilor contractuale efectuate în comun, în temeiul unui acord încheiat anterior de către aceleaşi părţi;

c) cercetarea şi dezvoltarea în comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, fără exploatare în comun a rezultatelor lor;

d) cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum şi exploatarea în comun a rezultatelor lor;

e) exploatarea în comun a rezultatelor obţinute din cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, în temeiul unui acord încheiat anterior de către aceleaşi părţi; 

f) cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, fără exploatarea în comun a rezultatelor lor;

acord de producţie în comun – acord în virtutea căruia două sau mai multe părţi acceptă să producă în comun anumite produse;

acord de specializare - acord de specializare unilaterală, acord de specializare reciprocă sau  acord de producţie în comun.

acord de specializare reciprocă - acord între două sau mai multe părţi care operează pe aceeaşi piaţă de produse, în virtutea căruia două sau mai multe părţi acceptă, pe bază de reciprocitate, să sisteze integral sau parţial producerea anumitor produse, care sunt diferite, sau să se abţină de la producerea acestora şi să le achiziţioneze de la celelalte părţi, care acceptă să producă şi să furnizeze acele produse;

acord de specializare unilaterală - acord între două părţi care cooperează pe aceeaşi piaţă de produse, în virtutea căruia una dintre părţi acceptă să sisteze, integral sau parţial, producerea anumitor produse, sau să se abţină de la producerea acestora şi să le achiziţioneze de la aceeaşi parte, care acceptă să producă şi să furnizeze acele produse;

activităţi remunerate de cercetare şi dezvoltare – activităţi de cercetare şi dezvoltare desfăşurate de o parte şi finanţate de către o parte finanţatoare;

cercetare şi dezvoltare – dobîndirea de know-how referitor la produse, tehnologii sau procedee, precum şi realizarea de analize teoretice, de studii sau experimente, inclusiv producţia experimentală şi testele tehnice ale produselor sau procedeelor, realizarea de instalaţii necesare şi obţinerea drepturilor de proprietate intelectuală aferente;

cercetarea şi dezvoltarea în comun sau exploatarea rezultaelor în comun - activităţi unde îndatoririle aferente sunt :

a) executate de către o entitate comună;

b) încredinţate în comun unei părţi terţe;

c) repartizate între părţi prin intermediul specializării în contextul cercetării şi dezvoltării sau al exploatării;

distribuţie –comercializarea de bunuri şi/sau furnizare de servicii;

distribuţie în comun - efectuarea distribuţiei produselor de către părţi cu ajutorul unei entităţi comune sau desemnarea distribuitorului terţ pe bază de exclusivitate sau neexclusivitate cu condiţia ca respectiva întreprindere să nu fie o întreprindere concurentă;

exploatarea rezultatelor – producerea sau distribuţia produselor contractuale, utilizarea tehnologiilor contractuale, cesionarea drepturilor de proprietate intelectuală, cesionarea licenţelor pentru astfel de drepturi şi comunicarea de know-how, pentru a permite fabricarea sau utilizarea respectivă;

know-how- un ansamblu secret, substanţial şi identificat de informaţii practice, nebrevetate, rezultate din experienţe şi testate;

obligaţie de cumpărare exclusivă - obligaţia de a cumpăra produsul de specializare numai de la o parte a acordului;

obligaţie de furnizare exclusivă - obligaţia de a furniza produsul de specializare unei întreprinderi concurente cu condiţia ca aceasta să fie parte la acord;

parte finanţatoare - partea care finanţează activităţi de cercetare şi dezvoltare remunerate, fără a desfăşura ea însăşi activitatea de cercetare şi dezvoltare;

piaţa relevantă a produsului (în contextul acordului de cercetare şi dezvoltare) - piaţa relevantă a produsului care poate fi îmbunătăţit, substituit sau înlocuit cu produsul contractual;

piaţa relevantă a tehnologiei - piaţa relevantă a tehnologiilor sau a procedeelor care pot fi îmbunătăţite, substituite sau înlocuite cu tehnologii contractuale;

producţie - fabricarea de bunuri sau pregătirea de servicii;

produs contractual – produs rezultat din activităţile de cercetare şi dezvoltare sau un produs fabricat prin utilizarea tehnologiilor contractuale;

produs de specializare – produsul care rezultă din acordul de specializare şi reperezintă un bun sau serviciu, incluzînd atît bunurile sau serviciile intermediare cît şi serviciile sau bunurile finale cu excepţia serviciilor de distribuţie şi închiriere;

produs în aval - produsul pentru producţia căruia una sau mai multe părţi utilizează ca factor de producţie un produs de specializare şi care este vîndut de aceste părţi pe piaţă;

pregătire de servicii – activităţile anterioare furnizării de servicii către clienţi;

specializare, în contextul cercetării şi dezvoltării - repartizarea activităţilor de cercetare şi dezvoltare în modul considerat cel mai adecvat de către părţile implicate în activităţile respective care fac obiectul acordului de cercetare şi dezvoltare; acest tip de specializare nu include activităţile remunerate de cercetare şi dezvoltare; 

specializare, în contextul exploatării – părţile îşi repartizează sarcini individuale, precum producţia sau distribuţia, sau îşi impun reciproc restricţii în ceea ce priveşte exploatarea rezultatelor; acest tip de specializare include situaţia în care o parte produce şi distribuie produsele contractuale pe baza unei licenţe exclusive acordate de celelalte părţi;

tehnologie contractuală-tehnologia sau procedeul rezultat din activităţi comune; 

4. În sensul prezentul regulament, termenii întreprindere şi parte includ întreprinderile legate respective. Întreprinderi legate, înseamnă:

a) întreprinderile în care una dintre părţile la acord dispune în mod direct sau indirect de puterea de a exercita mai mult de jumătate din drepturile de vot, de competenţa de a numi mai mult de jumătate din membrii consiliului de supraveghere, ai consiliului de administraţie sau ai organismelor care reprezintă întreprinderea în mod legal, ori de dreptul de a gestiona afacerile întreprinderii respective;

b) întreprinderile care dispun în mod direct sau indirect, într-o întreprindere parte la acord, de drepturile sau competenţele prevăzute la lit.(a);

c) întreprinderile în care o întreprindere menţionată la lit.(b) dispune, în mod direct sau indirect, de drepturile sau competenţele enumerate la lit.(a);

d) întreprinderile în care o întreprindere parte la acord, împreună cu una sau mai multe dintre întreprinderile menţionate la lit.(a), (b) sau (c) sau în care două sau mai multe dintre acestea din urmă dispun în comun de drepturile sau competenţele prevăzute la lit.(a);

e) întreprinderile în care drepturile sau competenţele enumerate la lit.(a) sunt deţinute în comun de părţile la acord sau întreprinderile legate respective ale acestora menţionate la lit.(a)-(d); sau una sau mai multe dintre părţile la acord sau una sau mai multe dintre întreprinderile legate ale acestora menţionate la lit.(a)-(d) şi de una sau mai multe părţi terţe.

5. Noţiunile nedefinite la punctul 3 au înţelesul dat de lege.

Capitolul III

Evaluarea acordurilor orizontale 

Secţiunea 1 Cadrul analitic general

6. Prevederile art. 5 alin. (1) al legii interzice cooperarea anticoncurenţială realizată fie prin acord între întreprinderi, fie prin decizia unei asociaţii, fie prin practică concertată.

7. Consiliul Concurenţei trebuie să dovedească că toate condiţiile regulii de interzicere din art. 5 alin (1) din lege sunt întrunite. Acordurile orizontale se vor evalua în două etape:

1) la prima etapa se determină faptul dacă un acord orizontal între întreprinderi are un obiect anticoncurenţial, în special dacă acordul în cauză constituie sau nu constituie un cartel dur, sau dacă acordul orizontal respectiv are efecte restrictive reale sau potenţiale asupra concurenţei;

2) la etapa a doua, în cazul în care s-a dovedit, că acordul orizontal restrînge concurenţa în sensul art.5 alin.(1) şi, în acelaşi rînd, nu este un cartel dur, se stabilesc avantajele favorabile concurenţei aduse de acest acord şi se evaluează dacă acestea compensează efectele restrictive asupra concurenţei.

8. Exceptarea de la interdicţia stabilită la art.5 alin. (1) din lege poate fi individuală conform art. 6 alin. (1) din lege sau urmare a încadrării acordului orizontal în anumite categorii de acorduri orizontale conform art. 6 alin. (3) din lege.

9. Sarcina probei cu privire la respectarea cumulativă a condiţiilor de exceptare sau, după caz, la apartenenţa acordului orizontal acordurilor exceptate pe categorii revine întreprinderilor sau asociaţiilor de întreprinderi care invocă beneficiul dispoziţiilor prevăzute la art. 6 din lege.

Secţiunea 2 Restricţiile concurenţei prin obiect sau efect 

10. Restricţiile prin obiect au capacitatea de a restrînge concurenţa în sensul art.5 alin.(1) din lege. Stabilirea obiectului anticoncurenţial al acordului este suficientă pentru constatarea existenţei acordului anticoncurenţial, nefiind necesară examinarea efectelor reale sau potenţiale ale acordului respectiv. 

11. Pentru a stabili dacă un acord are un obiect anticoncurenţial se va ţine cont de conţinutul acordului, obiectivele acestuia şi, după caz, de contextul în care acordul se aplică sau urmează a fi aplicat şi de conduita părţilor pe piaţă. Modalitatea concretă de punere în aplicare a unui acord poate indica o restricţie prin obiect şi în cazul în care aceasta nu este stipulată în mod expres în acord. 

12. Tipurile de acorduri calificate drept restrictive prin obiect, conform art.7 din lege, includ fixarea preţurilor, împărţirea pieţii sau clienţilor, limitarea producţiei sau a vînzărilor, participarea cu oferte trucate la licitaţii sau alte forme de concurs de oferte.

13. Fixarea coordonată a preţului de către concurenţii este, în special, o înţelegere asupra: preţurilor de vînzare, formulei comune de calculare a preţului, preţurilor de vînzare minime, inclusiv în cazul cînd întreprinderile au posibilitatea să taxeze clienţii deasupra nivelului minim la care s-au înţeles, interzicerii rabaturilor sau convenirii asupra rabaturilor maxime.

14.  Restricţionarea producerii sau vînzărilor este alocarea de cote de producere sau vînzări între participanţii la cartel sau înţelegerea asupra reducerii distribuţiei.

15.  Împărţirea pieţei constă în alocarea anumitor regiuni de vînzare sau canale de distribuţie. Părţile se pot înţelege nu doar la ceea ce ţine de zonele de vînzare a altor participanţi, dar şi de a se abţine de la majorarea vînzărilor în regiunile respective. 

16. Acordul de alocare a clienţilor are loc, în special prin înţelegerea de a respecta reciproc clienţii tradiţionali, de a nu extinde vînzările asupra clienţilor altor concurenţi, de alocare a clienţilor noi într-un mod anumit, de a întreprinde măsuri pentru a ţine alţi concurenţi departe de pieţele lor în vederea protejării pieţelor sale dominate de înţelegeri de cartel. 

17. În cazul în care un acord orizontal nu restricţionează concurenţa prin obiect Consiliul Concurenţei va examina dacă acesta are efecte restrictive actuale sau potenţiale asupra concurenţei. Analiza se va face prin compararea contextului juridic şi economic real în care ar avea loc concurenţa în absenţa acordului. 

18. Acordurile orizontale pot restrînge concurenţa, în special, prin: limitarea posibilităţii părţilor de a concura una cu cealaltă sau cu terţi în calitate de întreprinderi independente sau cu părţi la alte acorduri; solicitarea părţilor să pună la dispoziţie active astfel încît capacitatea lor de a lua decizii în mod independent să fie diminuată considerabil; afectarea intereselor financiare ale părţilor să fie diminuată considerabil; divulgarea de informaţii strategice, atingerea unui grad semnificativ de suportare în comun a costurilor.

19. Efectele restrictive se atestă dacă este identificat impactul negativ asupra cel puţin unuia din parametrii concurenţei pe piaţă, cum ar fi preţul, producţia, calitatea produsului, varietatea produselor sau inovarea. La evaluarea efectelor restrictive ale acordului se ia în consideraţie natura şi conţinutul acordului, puterea de piaţă a părţilor la acord şi alte caracteristici ale pieţii.

20. Natura şi conţinutul acordului se referă la domeniul şi obiectivul cooperării, relaţia de concurenţă dintre părţi şi măsura în care acestea îşi unesc activităţile.

21. Puterea de piaţă reprezintă capacitatea de a menţine, o perioadă semnificativă de timp, în mod profitabil, preţurile deasupra nivelului concurenţial sau producţia în ceea ce priveşte cantităţile de produse, calitatea şi varietatea produselor sau inovarea sub nivelul concurenţial.

22. Puterea de piaţă este un fenomen de nivel. Nivelul puterii de piaţă necesar pentru constatarea încălcării art.5 alin. (1) în cazul acordurilor care au efect restrîngerea concurenţei este inferior nivelului puterii de piaţă necesar pentru constatarea unei poziţii dominante în temeiul art.10 din lege. 

23. Pentru a analiza puterea de piaţă se va determina piaţa relevantă conform prevederilor Capitolului V din lege, după care se calculează cota părţilor pe pieţele afectate de cooperare. În funcţie de mărimea cotei pe piaţă a părţilor se vor lua în consideraţie şi alţi factori: stabilitatea în timp a cotelor de piaţă, nivelul de concentrare a pieţelor, barierele la intrare, probabilitatea unor noi intrări pe piaţă, puterea compensatorie a cumpărătorilor sau furnizorilor.

24. În cazul unei practici concertate nu este neapărat ca participanţii să fi ajuns la un acord în mod expres sau implicit cu privire la termenii acţiunilor lor comune sau absenţa la acţiune. 

25. Conceptul de practică concertată este de a împiedica posibilitatea întreprinderilor de a evita aplicarea regulilor concurenţei prin complotarea de o manieră anti-competitivă, nereieşind din acord formal, ci din schimbul de informaţie în prealabil despre atitudinea pe care intenţionează să o adopte fiecare în aşa fel încît fiecare să-şi regleze conduita comercială ştiind că concurenţii săi vor avea un comportament similar. 

26. Schimbul de informaţii strategice conduce la creşterea artificială a transparenţei pe piaţă ce facilitează coordonarea comportamentului întreprinderilor şi generează probleme concurenţiale. 

27. Împiedicarea, restrîngerea sau denaturarea concurenţei prin intermediul schimbului de informaţie se produce, în special, prin înţelegere comună asupra condiţiilor coordonării, monitorizare a eventualilor abateri de la coordonare, precum şi a comportamentului altor întreprinderi care încearcă să intre pe piaţă, crearea unui dezavantaj concurenţial concurenţilor neparticipanţi în cadrul sistemului de schimb de informaţii, excluderea terţilor de pe o piaţă aflată în amonte sau în aval.

28. În cazul în care o întreprindere divulgă singură concurenţilor săi informaţii strategice privind politica sa comercială viitoare, acest lucru reduce pentru toţi concurenţii implicaţi incertitudinea strategică în legătură cu funcţionarea viitoare a pieţei şi sporeşte riscul de limitare a concurenţei.

29. Dacă un concurent primeşte date strategice de la un alt concurent se va presupune că concurentul ce a primit aceste date a acceptat informaţiile şi în consecinţă şi-a adaptat comportamentul pe piaţă, cu excepţia cazului în care răspunde printr-o declaraţie clară că nu doreşte să primească astfel de date.

30. Dacă o întreprindere face un anunţ unilateral care este public, acesta nu reprezintă o practică concertată în sensul art.5 alin.(1) al din lege.

31. În cazul în care anunţul public a fost urmat de alte anunţuri publice făcute de concurenţi, astfel încît răspunsurile concurenţilor la anunţurile publice făcute de ceilalţi concurenţi se fie considerate o strategie pentru a se ajunge la o înţelegere comună cu privire la condiţiile coordonării, aceasta reprezintă o practică concertată în sensul art.5 alin.(1) din lege.

32. Orice schimb de informaţii între concurenţi care are ca scop restrîngerea concurenţei pe piaţă constituie o restrîngere a concurenţei prin obiect. La evaluarea măsurii în care un schimb de informaţii constituie o restrîngere a concurenţei prin obiect, se ia în consideraţie contextul în care are loc schimbul de informaţii.

33. Schimbul de informaţii referitor la fixarea preţurilor, împărţirea pieţii sau clienţilor, limitarea producţiei sau a vînzărilor, participarea cu oferte la licitaţii sau alte forme de concurs de oferte, la punerea în aplicare a unui cartel dur sunt considerate ca fiind înţelegeri de tip cartel dur.

34. Efectele probabile a unui schimb de informaţii depind atît de caracteristicile pieţelor relevante, cît şi de caracteristicile informaţiilor care fac obiectul schimbului.

Secţiunea 3. Exceptarea acordurilor anticoncurenţiale orizontale în temeiul alin.(1) al art.6 din Legea Concurenţei

35. Dacă s-a demonstrat că un acord restrînge concurenţa în sensul art. 5 alin.(1), întreprinderile-părţi la acord pot invoca ca apărare excepţia prevăzută la art.6 alin.(1) din lege.

36. Motivarea în fapt şi elementele de probă furnizate de întreprinderi trebuie să dea posibilitate Consiliului Concurenţei să ia decizii asupra gradului de probabilitate că acordul în cauză are sau nu efecte favorabile concurenţei.

37. Analiza creşterilor de eficienţă constă în identificarea competenţelor şi activelor complementare cu care contribuie fiecare parte la acord, cît şi evaluarea faptului dacă creşterile de eficienţă rezultate fac posibilă îndeplinirea cumulativă a condiţiilor prevăzute la art.6 alin.(1) din lege.

38. Evaluarea beneficiilor ce decurg din acordurile restrictive orizontale se face în funcţie de piaţa relevantă la care se referă acordul. În cazul cînd două pieţe sunt conexe, creşterile şi eficienţa se vor lua în considerare, cu condiţia că grupul de consumatori afectaţi de restricţie şi cel care beneficiază de aceste creşteri în eficienţă să fie în mare parte acelaşi.

39. Excepţia prevăzută la art.6 alin.(1) din lege se aplică atîta timp cît cele patru condiţii sunt îndeplinite cumulativ şi încetează să se aplice în caz contrar.

40. În cazul în care se costată că una din cele patru condiţii cumulative nu este îndeplinită Consiliul Concurenţei nu va examina respectarea celorlalte trei condiţii.

41. La evaluarea contribuţiei la îmbunătăţirea producerii sau distribuţiei de produse ori promovarea progresului tehnic sau economic, denumite în continuare categorii de eficienţă, se va ţine cont de beneficiile obiective.

42. Pentru a determina beneficiile obiective produse de acord şi importanţa economică a fiecărei dintre categoriile de eficienţă pretinse se vor verifica următoarele: natura eficienţei pretinse; legătura directă dintre acord şi eficienţă; probabilitatea şi importanţa eficienţei pretinse; cum şi cînd ar putea fi realizată eficienţa pretinsă.

43. La evaluarea categoriilor de eficienţă se va face distincţie între eficienţa realizată din costuri şi eficienţa de natură calitativă care creează valoare sub formă de produse noi sau îmbunătăţite, o varietate mai mare de produse.

44. În cazul în care se invocă eficienţa realizată din costuri, întreprinderile vor prezenta calculul sau estimarea valorii eficienţei, va descrie detaliat modul de calcul şi metodele prin care eficienţa respectivă a fost sau va fi obţinută. Informaţiile prezentate de întreprinderi trebuie să fie verificabile pentru a stabili cu certitudine că aceste creşteri în eficienţă au fost sau vor fi obţinute.

45. În cazul în care eficienţa ia forma de produse noi sau îmbunătăţite sau a altor tipuri de natură calitativă, întreprinderile vor descrie şi vor explica detaliat natura eficienţei şi cauza constituirii beneficiului economic.

46. În cazul în care un acord nu a fost încă aplicat integral, părţile trebuie să-şi justifice orice previziune referitoare la data de la care eficienţa va avea impact pozitiv semnificativ pe piaţă.

47. La evaluarea caracterului indispensabil se va stabili dacă acordul restrictiv şi restrîngerile concurenţei care decurg din acord sunt necesare pentru obţinerea eficienţei.  

48. Pentru a realiza evaluarea caracterului indispensabil se ţine cont de condiţiile de piaţă şi realităţile comerciale la care sunt expuse părţile la acord, în special de structura pieţii, de riscurile economice legate de acord şi de stimulentele la care sunt expuse părţile. 

49. La evaluarea condiţiei că acordul restrictiv este necesar pentru obţinerea eficienţei se va determina nivelul minim de eficienţă de pe piaţa respectivă. 

50. În cazul în care se constată că acordul în cauză este necesar pentru obţinerea eficienţei, se va demonstra caracterul indispensabil al fiecărei restrîngeri a concurenţei care decurge din acord. Părţile la acord se obligă a justifica afirmaţia, referitor la natura restricţiei şi intensitatea acesteia. 

51. Consumatorii nu trebuie să primească în mod obligatoriu o parte din fiecare categorie de eficienţă identificată în temeiul primei condiţii. În cazul în care un acord restrictiv poate conduce la creşterea preţurilor, consumatorii trebuie să fie integral compensaţi printr-o calitate superioară sau alte beneficii.

52. La evaluarea asigurării consumatorilor cu o parte echitabilă din beneficiul obţinut se va ţine cont de: impactul global asupra consumatorilor produselor de pe piaţa relevantă, de transmiterea eficienţei către consumatori prin cîştig actual sau viitor, de perioada care precede transmiterea, de influenţa negativă asupra consumatorilor de pe piaţa relevantă după expirarea acestui termen.

53. În caz de apărare, întreprinderile vor pune la dispoziţia Consiliului Concurenţei estimări şi alte informaţii, ţinînd cont de circumstanţele fiecărui caz. 

54. La evaluarea posibilităţii de eliminare a concurenţei se va ţine cont de gradul de concurenţă care există înainte de încheierea acordului şi de impactul acordului restrictiv asupra concurenţei. Aplicarea acestei condiţii necesită analiza diferitelor surse de concurenţă de pe piaţă, nivelului constrîngerilor concurenţiale pe care le impun părţile la acord şi impactul acordului asupra acestei constrîngeri concurenţiale, în special examinarea influenţei acordului asupra diferitor parametri ai concurenţei. 

Capitolul IV

Acorduri de cercetare şi dezvoltare

Secţiunea 4 Evaluarea acordurilor de cercetare şi dezvoltare în temeiul art.5 alin.(1) din lege

55. Cooperarea în domeniul cercetării şi dezvoltării poate restrînge concurenţa prin: restricţionarea inovării, reducerea concurenţei între părţi în afara domeniului de aplicare a acordului, crearea probabilităţii unei coordonării anticoncurenţiale pe aceste pieţe, generarea problemelor de blocare a pieţei în contextul unei cooperări care implică cel puţin un participant cu o importantă putere de piaţă în ce priveşte o tehnologie-cheie şi exploatarea exclusivă a rezultatelor. 

56. În cazul în care obiectul acordului nu este cercetarea şi dezvoltarea, ci un instrument pentru crearea unui cartel dur, acordul respectiv va fi considerat fiind anticoncurenţial şi va cădea sub incidenţa prevederilor art.7 din lege.

57. Evaluarea efectelor unui acord de cercetare şi dezvoltare începe cu identificarea produselor, tehnologiilor sau eforturilor specifice cercetării şi dezvoltării care vor reprezenta principalele constrîngeri concurenţiale asupra părţilor. 

58. În cazul cînd acordul de cercetare şi dezvoltare conduce la îmbunătăţirea produselor existente care vor concura pe piaţa existentă a produselor sau a tehnologiilor, efectele posibile vor viza piaţa produselor existente.

59. În cazul care acordul de cercetare şi dezvoltare poate avea ca rezultat un produs complet nou care îşi creează propria piaţă de produse noi, pieţele sunt relevante numai dacă sunt într-un fel legate de inovaţia generată de acordul respectiv.

60. În cazul în care cercetarea şi dezvoltarea se referă la o componentă importantă a produsului finit, pentru evaluare este relevantă nu doar piaţa acelei componente, dar şi piaţa existentă a produsului final.

61.  Piaţa produsului final este relevantă numai în cazul în care componenta care face obiectul cercetării şi dezvoltării reprezintă un element cheie din punct de vedere economic şi tehnic, al acestor produse finite şi dacă părţile din acordul de cercetare şi dezvoltare sunt concurenţi pentru produsele finale.

62. În cazul în care drepturile de proprietate intelectuală sunt comercializate separat de produsele la care se referă se va defini şi piaţa tehnologiilor. Piaţa tehnologiei cuprinde drepturile de proprietate intelectuală acordate prin licenţă şi substituitele sale. Piaţa tehnologiilor se defineşte conform principiilor folosite pentru definirea pieţei produsului.

63. Pe piaţa tehnologiilor, se pune accentul pe concurenţa potenţială. În cazul în care, agenţii economici care nu-şi licenţiază în mod curent tehnologiile ce ar intra pe piaţa tehnologiilor, aceştia ar putea restrînge capacitatea părţilor de a creşte preţul tehnologiilor lor.

64. Acordurile de cercetare şi dezvoltare pot avea efecte restrictive asupra concurenţei numai atunci cînd părţile care cooperează au putere de piaţă pe pieţele existente şi/sau concurenţa în domeniul inovării este redusă în mod considerabil.

65. La evaluarea efectelor produse de acordurile de cercetare şi dezvoltare se va face distincţia între acordurile pur de cercetare şi dezvoltare şi acordurile care prevăd o cooperare mai complexă care implică diferite etape ale exploatării rezultatelor, cum ar fi acordarea de licenţă, producţia şi comercializarea. 

66. Un acord de cooperare încheiat între agenţii economici neconcurenţi pot avea efecte de închidere a pieţei care să-l încadreze în prevederile art. 5 alin. (1) din lege dacă se referă la exclusivitate în exploatarea rezultatelor şi dacă una din părţile la acord deţine o cotă semnificativă pe piaţa tehnologiei, fără de care nu se pot exploata rezultatele. Relaţia de concurenţă între părţi trebuie analizată în contextul pieţelor existente afectate şi/sau ale inovării. În cazul în care părţile nu reuşesc să desfăşoare independent activităţi necesare de cercetare şi dezvoltare atunci nu există nici un efect restrictiv asupra concurenţei. Părţile care prin cooperare îşi permit desfăşurarea unei activităţi de cercetare şi dezvoltare pot fi definite ca potenţiali concurenţi în cazul în care se va stabili că fiecare dintre părţi, separat, dispune de mijloace necesare ca active, know-how şi alte resurse pentru realizarea activităţii de cercetare şi dezvoltare.

Secţiunea 5. Exceptarea acordurilor de cercetare şi dezvoltare în temeiul art.6 alin.(3) din lege

67. În temeiul art. 6 alin. (3) din lege şi în conformitate cu prevederile prezentului regulament, art.5 alin.(1) din lege nu se aplică acordurilor de cercetare şi dezvoltare încheiate între două sau mai multe părţi. Prezenta exceptare se aplică în măsura în care astfel de acorduri conţin restricţii de concurenţă care intră sub incidenţa art.5 alin.(1) din lege.

68. Exceptarea prevăzută la pct.67 se aplică sub rezerva condiţiilor de exceptare prevăzută la pct.70-75, în cazul în care acordul nu conţine restricţii grave prevăzute la pct.76 şi restricţiile excluse prevăzute la pct.77.

69. Exceptarea prevăzută la pct.67 se aplică acordurilor de cercetare şi dezvoltare ce conţin dispoziţii privind cesionarea drepturilor de proprietate intelectuală sau cesionarea licenţelor pentru astfel de drepturi uneia sau mai multor părţi sau unei entităţi desemnate de părţi să desfăşoare activităţi comune de cercetare şi dezvoltare sau exploatare în comun, cu condiţia că aceste dispoziţii să nu constituie obiectul principal al acordurilor restrictive, dar să fie direct legate de punerea acestora în aplicare şi necesare în acest scop.

70. Acordul de cercetare şi dezvoltare trebuie să stipuleze că toate părţile la acord trebuie să beneficieze de accesul nelimitat la rezultatele finale ale cercetării şi dezvoltării în comun sau ale activităţilor remunerate de cercetare şi dezvoltare, inclusiv la drepturile de proprietate intelectuală şi la know-how-ul rezultat, în vederea unor activităţi suplimentare de cercetare şi exploatare de îndată ce acestea sunt disponibile. 

71. Institutele de cercetare, centrele universitare sau întreprinderile care execută lucrări de cercetare şi dezvoltare ca serviciu comercial, fără ca aceasta să participe la exploatarea rezultatelor au posibilitatea de a ajunge la o înţelegere pentru limitarea utilizării rezultatelor menţionate în vederea cercetărilor suplimentare. 

72. Acordul de cercetare şi dezvoltare poate prevedea ca părţile să se indemnizeze reciproc pentru acordarea accesului la rezultate în vederea unor activităţi suplimentare de cercetare sau dezvoltare cu condiţia că indemnizaţia să nu fie ridicată la nivelul care ar putea să împiedice accesul la rezultate.

73. Fără a aduce atingere pct. 70-72, dacă acordul de cercetare şi dezvoltare prevede doar cercetarea şi dezvoltarea în comun sau activităţile remunerate de cercetare şi dezvoltare, acordul trebuie să stipuleze că fiecare parte trebuie să beneficieze de acces la know-how-ul preexistent al celorlalte părţi, dacă acesta îi este indispensabil pentru exploatarea rezultatelor. Acordul de cercetare şi dezvoltare poate prevedea ca părţile să se indemnizeze reciproc pentru acordarea accesului la know-how-ul lor preexistent cu condiţia că indemnizaţia să nu fie ridicată la nivelul care ar putea să împiedice accesul la rezultate.

74. Exploatarea în comun trebuie să se refere doar la rezultatele protejate prin drepturi de proprietate intelectuală sau care constituie un know-how, ce contribuie la progresul tehnic sau economic, şi sunt indispensabile în vederea fabricării produsului contractual sau utilizării tehnologiei contractuale.

75. Părţile responsabile de fabricarea produselor contractuale sunt obligate de a îndeplini cererile celorlalte părţi de livrare a produselor contractuale cu excepţia cazului în care acordul de cercetare şi dezvoltare prevede distribuţia în comun executată de o entitate comună sau este încredinţată în comun unei terţe părţi sau a situaţiei în care părţile au convenit ca produsele contractuale să poată fi distribuite numai de partea care le fabrică.

76. Exceptarea prevăzută la pct.67 nu se aplică acordurilor de cercetare şi dezvoltare care direct sau indirect, separat sau cumulate cu alţi factori aflaţi sub controlul părţilor, au ca obiect oricare dintre elementele:
1) restrîngerea părţilor de a desfăşura independent sau în cooperare cu terţi activităţi de cercetare şi dezvoltare, fie într-un domeniul ce nu are legătură cu obiectul acordului de cercetare şi dezvoltare, fie, după încheierea activităţilor comune sau remunerate de cercetare şi dezvoltare în domeniul vizat de acestea sau care are legătură cu acesta; 

2) limitărea producţiei sau a vînzărilor, cu excepţia:

a) stabilirii unor obiective de producţie, atunci cînd exploatarea în comun a rezultatelor include fabricarea în comun a produselor contractuale;

b) stabilirii unor obiective de vînzare, atunci cînd exploatarea în comun a rezultatelor include distribuţia în comun a produselor contractuale sau cesionarea licenţelor în comun pentru tehnologiile contractuale;

c) practicilor care constituie specializare în contextul exploatării;

d) restrîngerii părţilor de a nu produce, vinde, ceda sau concesiona produse, tehnologii sau procedee care concurează cu produsele sau tehnologiile contractuale pe perioada pentru care părţile au convenit să exploateze în comun rezultatele;

3) stabilirea preţului pentru vînzarea produsului contractual sau pentru cesionarea licenţelor pentru tehnologiile contractuale terţilor, cu exceptia stabilirii preţurilor practicate în cazul clienţilor direcţi sau a stabilirii taxelor de licenţă percepute de la licenţiaţii direcţi în cazul în care exploatarea în comun a rezultatelor include distribuţia în comun a produselor contractuale sau cesionarea licenţelor în comun pentru tehnologiile contractuale;
4) restricţia referitoare la teritoriul în care sau la clienţii cărora părţile le pot vinde în mod pasiv produsele contractuale sau le pot cesiona tehnologiile contractuale, cu excepţia obligaţiei de a ceda licenţa rezultatelor, în mod exclusiv, unei alte părţi;

5) obligaţia de a nu efectua vînzări active ale produselor sau ale tehnologiilor contractuale pe teritorii sau către clienţi care nu au fost repartizate exclusiv uneia dintre părţi în funcţie de specializarea în contextul exploatării sau de a limita aceste vînzări;

6) obligaţia de a refuza satisfacerea cererilor provenind de la clienţi de pe teritoriul părţilor sau de la clienţi repartizaţi altfel între părţi în funcţie de specializarea în contextul exploatării, care ar vinde produsele contractuale în alte teritorii din interiorul pieţii interne;

7) obligaţia de a restrînge posibilitatea pentru utilizatori sau pentru distribuitori de a obţine produse contractuale de la alţi distribuitori de pe piaţa internă.

77. Exceptarea prevăzută la pct. 67 nu se aplică următoarelor obligaţii cuprinse în acordurile de cercetare şi dezvoltare:

1) obligaţia de a nu contesta,

a) după realizarea lucrărilor de cercetare şi dezvoltare, valabilitatea drepturilor de proprietate intelectuală deţinute de către părţi pe piaţa internă şi exploatate în vederea cercetării şi dezvoltării, sau,

b) după finalizarea acordului de cercetare şi dezvoltare, valabilitatea drepturilor de proprietate intelectuală deţinute de către părţi pe piaţa internă şi care protejează rezultatele cercetării şi dezvoltării,

fără a aduce atingere posibilităţii de a pune capăt acordului de cercetare şi dezvoltare în cazul în care una dintre părţi ar contesta valabilitatea unor asemenea drepturi de proprietate intelectuală.

2) obligaţia de a nu acorda terţilor licenţe de fabricaţie a produselor contractuale sau de utilizare a tehnologiilor contractuale decît dacă exploatarea de către cel puţin una dintre părţi a rezultatelor realizate din cercetarea şi dezvoltarea în comun sau din activităţile remunerate de cercetare şi dezvoltare este prevăzută în acord şi dacă această exploatare are loc pe piaţa internă faţă de terţi.
78. Acordurile de cercetare şi dezvoltare între două sau mai multe părţi care se referă la condiţiile în care aceste părţi efectuează:
1) cercetarea şi dezvoltarea în comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum şi exploatarea în comun a rezultatelor respectivei activităţi de cercetare şi dezvoltare;
2) exploatarea în comun a rezultatelor obţinute din cercetarea şi dezvoltarea produselor sau tehnologiilor contractuale efectuate în comun, în temeiul unui acord încheiat anterior de către aceleaşi părţi;

3) cercetarea şi dezvoltarea în comun a produselor sau tehnologiilor contractuale, fără exploatare în comun a rezultatelor lor;
fac obiectul unei exceptări pe categorii doar în cazul în care cota de piaţă cumulată a părţilor, la data încheierii acordului, să nu depăşească 25% din pieţele relevante ale produsului şi/sau ale tehnologiei.

79. Acordurile de cercetare şi dezvoltare între între două sau mai multe părţi care se referă la condiţiile în care aceste părţi efectuează:

1) cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, precum şi exploatarea în comun a rezultatelor lor;

2) exploatarea în comun a rezultatelor obţinute din cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, în temeiul unui acord încheiat anterior de către aceleaşi părţi; 
3) cercetarea şi dezvoltarea remunerată a produselor sau tehnologiilor contractuale, fără exploatarea în comun a rezultatelor lor;
fac obiectul unei exceptări pe categorii doar în cazul în care cota de piaţă cumulată a părţii finanţatoare şi a tuturor părţilor cu care partea finanţatoare a încheiat contracte de cercetare şi dezvoltare în privinţa aceloraşi produse contractuale sau tehnologii contractuale, la data încheierii acordului, să nu depăşească 25% din pieţele relevante ale produsului şi ale tehnologiei. 

80. În cazul în care părţile nu sunt întreprinderi concurente exceptarea prevăzută la pct.67 se va aplica pe toată perioada cercetării şi dezvoltării. În cazul exploatării în comun a rezultatelor exceptarea se va aplica pe o perioadă de şapte ani de la data primei introduceri pe piaţă a produsului sau a tehnologiilor contractuale în cadrul pieţei interne.

81. La încheierea perioadei menţionate la pct. 80, exceptarea continuă sa se aplice atît timp cît cota de piaţă cumulată a părţilor nu depăşeşte 25% din pieţele relevante ale produsului şi ale tehnologiei în cauză.

82. Cota de piaţă se calculează conform art.31 din lege pe baza datelor corespunzătoare anului calendaristic precedent.

83. Cota de piaţă deţinută de întreprinderile menţionate la pct.4 lit.(e) se împarte în mod egal fiecărei întreprinderi care dispune de drepturile sau puterile prevăzute la lit.(a) al respectivului punct.

84. Dacă acordul de cercetare şi dezvoltare are drept scop doar îmbunătăţirea sau perfecţionarea produselor existente, această piaţă cuprinde produsele direct vizate de cercetare şi dezvoltare. Cotele de piaţă pot fi, astfel, calculate pe baza valorii vînzărilor de produse existente. 
85. În cazul în care cercetarea şi dezvoltarea are drept scop înlocuirea unui produs existent cu un nou produs atunci produsul nou dacă va fi reuşit va deveni unul substituit pentru produsele existente. La evaluarea poziţiei concurenţiale a părţilor şi în acest caz este posibil de a fi calculate cotele de piaţă pe baza valorii vînzărilor de produse existente. 

86.  Acordurile de cercetare şi dezvoltare care au drept scop realizarea unui produs care va crea o cerere complet nouă se consideră acorduri între întreprinderi ce nu sunt concurente. În acest caz cotele pe piaţă se vor calcula pe baza vînzărilor în condiţiile pct. 82, după expirarea a şapte ani de la data primei introduceri a produsului pe piaţă.

87. În cazul tehnologiilor calcularea cotelor de piaţă se efectuează pe baza cotei fiecărei tehnologii în totalul veniturilor obţinute din redevenţe de acordarea licenţei, care reprezintă cota unei tehnologii pe o piaţă în care diferite tehnologii concurente sunt protejate de licenţe sau pe baza vînzărilor de produse sau servicii care încorporează tehnologia protejată de licenţă pe pieţele produselor aflate în aval.

88. Dacă cota de piaţă cumulată a părţilor, iniţial, este mai mică sau egal cu 25%, iar ulterior trece de acest prag şi nu depăşeşte 30% exceptarea va fi aplicată pe o perioadă de doi ani calendaristici consecutivi după anul în cursul căruia pragul de 25% a fost depăşit pentru prima dată.
89.  În cazul în care cota de piaţă cumulată a părţilor, iniţial, este mai mică sau egal cu 25%, dar pe parcurs depăşeşte pragul de 30%, exceptarea va fi aplicată pe o perioadă de un an calendaristic după anul în decursul căruia nivelul de 30% a fost depăşit pentru prima dată.

90. Beneficiul prevăzut la pct.88-89 nu poate fi cumulat astfel încît să depăşească o durată de doi ani calendaristici.

91. Consiliul Concurenţei va retrage beneficiul exceptării conform prezentului Regulament, dacă se va constata una din condiţiile expuse în normă:

a) acordul de cercetare şi dezvoltare restrînge posibilitatea părţilor terţe de a realiza activităţi de cercetare şi dezvoltare în domeniul vizat, în condiţiile în care cercetarea şi dezvoltarea în alte domenii sunt limitate;
b) acordul de cercetare şi dezvoltare limitează accesul părţilor terţe pe piaţa produselor contractuale;

c) în lipsa motivului justificat părţile nu exploatează în comun rezultatele cercetării şi dezvoltării;

d) produsele contractuale nu sunt supuse concurenţei pe piaţa internă sau pe o parte a acesteia;

e) existenţa acordului de cercetare şi dezvoltare restricţionează concurenţa în domeniul inovării şi ar elimina concurenţa efectivă în cercetare şi dezvoltare pe o piaţă dată.

În conformitate cu prevederile art.6 alin. (6) al Legii, retragerea beneficiului exceptării nu are efect retroactiv.

Capitolul V

Acorduri de specializare

Secţiunea 7. Evaluarea acordurilor de specializare în temeiul art.5 alin.(1) din lege 
92. Acordurile de specializare pot conduce la limitare directă a concurenţei dintre părţi, în special prin:

1) determinarea părţilor, la un acord de producţie în comun, să-şi alinieze în mod direct nivelele de producţie, calitatea produselor, preţul la care îşi vinde produsele întreprinderea comună sau alţi parametri importanţi din punct de vedere ai concurenţei;
2) coordonarea comportamentului concurenţial al părţilor în calitate de furnizori, ceea ce duce la creşterea preţurilor sau la scăderea producţiei, a inovării, a diversităţii sau a calităţii produselor, în condiţia ca părţile să aibă putere pe piaţă şi pieţele să prezinte caracteristici propice unei astfel de coordonări;

3) blocarea cu caracter anticoncurenţial a accesului terţilor pe o piaţă conexă. 

93. Acordurilor de specializare care conţin oricare dintre următoarele elemente: fixarea preţurilor, limitarea producţiei sau împărţirea pieţei sau a grupului de clienţi restricţionează concurenţa prin obiect şi cad sub incidenţa al art.5 din lege, cu excepţia cînd:
1) părţile convin asupra producţiei direct vizate de acordul de producţie (volumul de producţie şi capacitatea unei întreprinderi în comun sau cantitatea convenită de produse care urmează a fi subcontractată), cu condiţia ca ceilalţi parametri ai concurenţei să nu fie eliminaţi, sau 
2) un acord de producţie care prevede şi distribuţia în comun a produselo fabricate în comun include stabilirea în comun a preţului de vînzare exclusiv pentru aceste produse, cu condiţia că această restricţie să fie necesară pentru fabricarea în comun.
94. Consiliul Concurenţei va evalua dacă în cazurile prevăzute la pct.93 subpunctul 1) şi subpunctul 2) acordul este susceptibil să aibă efecte restrictive în sensul art.5 alin.(1) din lege.

95. Efectele probabile ale acordurilor de specializare asupra concurenţei depind de caracteristicile pieţei pe care se încheie acordul, precum şi de natura cooperării, de nivelul de acoperire a pieţei şi de produsul care face obiectul cooperării.

96. Pentru a evalua raportul concurenţial dintre părţile acordului urmează a fi definite pieţele relevante ale produsului şi piaţa geografică, afectate de cooperare. Un acord de specializare, pe lîngă piaţa produsului care face obiectul acordului poate afecta şi comportamentul concurenţial al părţilor pe pieţele situate în amonte sau în aval.

97. Dacă o întreprindere deţine puterea de piaţă pe o anumită piaţă şi cooperează cu o întreprindere care ar putea intra pe piaţă, iar acordul dat conduce la creşterea puterii de piaţă a întreprinderii existente, se va considera că acest acord creează probleme de concurenţă. 

98. Reducerea concurenţei potenţiale creează probleme dacă la momentul respectiv concurenţa actuală de pe piaţa întreprinderii existente este deja scăzută.

99. Acordurile de specializare care includ şi funcţii de marketing cum ar fi distribuţia şi marketingul în comun, sunt considerate că prezintă un risc sporit pentru concurenţă faţă de acordurile de producţie în comun. 

Secţiunea 8. Exceptarea acordurilor de specializare în temeiul art.6 alin.(3) din lege

100. În temeiul art.6 din lege şi în conformitatea cu prevederile prezentului regulament, art.5 alin.(1) din lege nu se aplică acordurilor de specializare.
101. Exceptarea prevăzută la pct.100 se aplică acordurilor de specializare care conţin dispoziţii privind cesionarea drepturilor de proprietate intelectuală sau cesionarea licenţelor pentru astfel de drepturi uneia sau mai multor părţi cu condiţia că aceste dispoziţii să nu constituie obiectul principal al acordului ci să fie direct legat de punerea în aplicare a acordurilor de specializare şi necesare în acest scop.

102. Exceptarea prevăzută la pct.100 se aplică acordurilor de specializare şi în cazul în care:

1) părţile acceptă o obligaţie de cumpărare exclusivă sau o obligaţie de furnizare exclusivă;

2) părţile distribuie în comun produsul de specializare şi au obligaţia de a se abţine de a vinde în mod independent produsul de specializare.

103. Exceptarea prevăzută la pct.101 nu se aplică acordurilor de specializare care direct sau indirect în mod independent sau în combinaţie cu alţi factori care se află sub controlul părţilor au ca obiect oricare dintre următoarele elemente:
1) fixarea preţului pentru vînzarea produsului către terţi cu excepţia stabilirii preţului practicat în cazul clienţilor direcţi privind distribuţia în comun;

2) limitarea producţiei şi/sau volumului vînzărilor, cu excepţia:

a) dispoziţiilor privind volumul de produse acceptat, în contextul acordurilor de specializare unilaterară sau reciprocă, sau stabilirii capacităţii şi volumului de produţie în contextul unui acord de producţie în comun,

b) stabilirii unor cerinţe privind vînzările în contextul distribuţiei în comun;

3) împărţirea pieţii sau a clienţilor.

104. Acordurile de specializare în producţie între concurenţi fac obiectul unei exceptări pe categorii doar în cazul cînd cota de piaţă cumulată a părţilor nu depăşeşte 20%. din piaţa relevantă 

105. Cota de piaţă se calculează conform prevederilor art.31 din lege baza datelor corespunzătoare anului calendaristic precedent.

106. Cota de piaţă deţinută de întreprinderile menţionate la pct.4 lit.(e) se împarte în mod egal fiecărei întreprinderi care dispune de drepturile sau puterile prevăzută la lit.(a) al respectivului punct.

107. În cazul în care cota de piaţă, menţionată la pct.104, iniţial nu depăşeşte 20%, dar ulterior depăşeşte acest prag fără să depăşească 25%, exceptarea prevăzută la pct.100 continuă să se aplice pentru o perioadă de doi ani calendaristici consecutivi, ulteriori anului în care s-a depăşit pentru prima dată pragul de 20%.

108. În cazul în care cota de piaţă, menţionată la pct.104, iniţial nu depăşeşte 20%, dar ulterior depăşeşte pragul de 25%, exceptarea prevăzută la pct.100 continuă să se aplice pe durata unui an calendaristic, ulterior anului în care s-a depăşit pentru prima dată pragul de 25%.

109. Beneficiul prevăzut la pct.107-108 nu se poate cumula astfel încît să depăşească o perioadă de doi ani calendaristici.

110. Consiliul Concurenţei poate retrage beneficiul exceptării conform prezentului regulament în cazul în care se constată că nu a fost îndeplinită una din cele patru condiţii cumulative prevăzute de art.6 alin.(1) al legii. În conformitate cu prevederile art.6 alin. (6) al Legii. Retragerea beneficiului exceptării nu are efect retroactiv.

Anexa nr. 3

la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

Regulamentul privind evaluarea

 acordurilor anticoncurențiale de transfer de tehnologie 

Capitolul I

Dispoziţii generale 

111. Prezentul Regulament este elaborat în baza lit. (c), alin.(6) al art.46 din Legea concurenţei nr.183 din 11.07.2012 (în continuare lege) şi transpune Regulament (CE) nr.772/2004 al Comisiei din 7 aprilie 2004 privind aplicarea articolului 81 alineatul (3) din tratat anumitor categorii de acorduri de transfer de tehnologie, publicat în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene L 123 din 27 aprilie 2004 şi transpune parţial  Comunicarea Comisiei 2004/C 101/02  – Orientări privind aplicarea articolului 81 din Tratatul CE acordurilor de transfer de tehnologie, publicată în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 101 din 27 aprilie 2004 şi Comunicarea Comisiei 2010/C 130/01 – Orientări privind restricţiile verticale, publicată în Jurnalul Oficial al Uniunii Europene C 130 din 19 mai 2010. 

112. Prezentul Regulament transpune prevederile cadrului general de evaluare a acordurilor de transfer de tehnologie care intră în sfera de aplicare a art. 5 alin.(1) din Lege, exceptarea individuală în temeiul art. 6 alin. (1) şi exceptarea pe categorii a acestora în temeiul art. 6 alin. (3) din Lege.

113. Prezentul regulament urmărește asigurarea unei concurențe efective, îmbunătăţirea eficienţei economice, favorizarea concurenţei loiale,  precum și garantarea certitudinii juridice adecvate pentru întreprinderi.

114. Prezentul regulament se referă doar la acordurile în care licenţiatorul permite licenţiatului să exploateze tehnologia licenţiată pentru a produce bunuri sau servicii, eventual după activităţi ulterioare de cercetare şi dezvoltare desfăşurate de licenţiat. Aceasta nu trebuie să se aplice acordurilor de licenţă al căror scop este de a subcontracta activităţile de cercetare şi de dezvoltare. De asemenea, nu trebuie să se aplice acordurilor de licenţă care urmăresc punerea în comun a tehnologiilor, adică acordurilor de​ punere în comun a tehnologiilor cu scopul de a transmite sub licență unor terţi pachetul de drepturi de proprietate intelectuală creat.
Capitolul II

Definiții

115. În sensul prezentului regulament  se aplică următoarele definiții:

         acord de transfer de tehnologie - înseamnă un acord de licență de brevet, un acord de licență de know-how, un acord de licență de drepturi de autor pentru programe de calculator (software) sau un acord mixt de licență de brevet, de know-how sau de drepturi de autor pentru programe de calculator (software) inclusiv orice astfel de acord care conține dispoziții privind vînzarea și cumpărarea de produse sau acordarea unei licențe pentru alte drepturi de proprietate intelectuală, cu condiția ca aceste dispoziții să nu constituie obiectul principal al acordului și să fie direct legate de fabricarea produselor contractuale. Cesiunea de brevete, know-how, drepturi de autor pentru programe de calculator (software) sau o combinație a acestora, atunci cînd o parte a riscului legat de exploatarea tehnologiei este suportat de cedent, în special atunci cînd suma plătită în schimbul cesiunii depinde de cifra de afaceri realizată de cesionar pentru produsele fabricate cu ajutorul tehnologiei cesionate, de cantitatea produselor fabricate sau de numărul de operațiuni realizate cu ajutorul tehnologiei în cauză, sunt considerate, de asemenea, acorduri de transfer de tehnologie. 

          acord reciproc - înseamnă un acord de transfer de tehnologie prin care două întreprinderi își acordă reciproc, în același contract sau în contracte distincte, o licență de brevet, o licență de know-how, o licență de drepturi de autor pentru programe de calculator (software) sau o licență mixtă de brevet, de know-how sau de drepturi de autor pentru programe de calculator (software), atunci cînd licențele în cauză se referă la tehnologii concurente sau pot fi utilizate pentru fabricarea de produse concurente;

          acord nereciproc - înseamnă un acord de transfer de tehnologie prin care o întreprindere acordă altei întreprinderi o licență de brevet, o licență de know-how, o licență de drepturi de autor pentru programe de calculator (software) sau o licență mixtă de brevet, de know-how sau de drepturi de autor pentru programe de calculator (software), sau acordul prin care două întreprinderi își acordă reciproc o astfel de licență, dar cu condiția ca aceste licențe să nu se refere la tehnologii concurente și să nu poată fi utilizate pentru fabricarea de produse concurente;

          concurenţă intertehnologică – concurenţă între întreprinderi care folosesc tehnologii concurente;

          concurenţă intratehnologică - concurenţă între întreprinderi care folosesc aceeaşi tehnologie;

          drepturi de proprietate intelectuală - includ drepturile de proprietate industrială, know-how, drepturile de autor și drepturile conexe;

          grup de cumpărători exclusivi - înseamnă un grup de cumpărători pentru care o singură întreprindere este autorizată să vîndă în mod activ produsele contractuale fabricate utilizînd tehnologia sub licență;

          îmbunătățire disociabilă - înseamnă o îmbunătățire care poate fi exploatată fără să se afecteze tehnologia sub licență

          întreprinderi concurente pe piața relevantă a tehnologiei - întreprinderile care acordă sub licență tehnologii concurente fără să își încalce reciproc drepturile de proprietate intelectuală (concurenți efectivi); piața relevantă a tehnologiei include tehnologiile pe care licențiații le consideră interschimbabile sau substituibile cu tehnologia sub licență, avînd în vedere caracteristicile tehnologiilor, redevențele aferente acestora și utilizarea căreia îi sunt destinate;

          întreprinderile concurente pe piața relevantă a produsului - întreprinderile care, în absența unui acord de transfer de tehnologie, operează amîndouă pe piața relevantă a produsului, cît și pe piața geografică pe care se vînd produsele contractuale, fără a-și încălca reciproc drepturile de proprietate intelectuală (concurenți efectivi) sau, din rațiuni realiste, ar fi dispuse să facă investițiile suplimentare necesare sau să suporte costurile de reconversie necesare pentru a intra la timp, fără să își încalce reciproc drepturile de proprietate intelectuală, pe piața relevantă a produsului sau pe piața geografică în cauză, ca reacție la o creștere modestă, dar permanentă, a prețurilor relative (concurenți potențiali); piața relevantă a produsului include produsele considerate de cumpărători drept interschimbabile sau substituibile cu produsele contractuale, avînd în vedere caracteristicile produselor, prețurile acestora și utilizarea căreia îi sunt destinate;

          know-how - înseamnă un ansamblu de informații practice nebrevetate, care rezultă din experiență și teste și care constituie:

1) secret, adică nu este cunoscut în general sau ușor accesibil;

2) substanțial, adică important și util pentru fabricarea produselor contractuale și

3) identificat, adică descris într-o manieră suficient de cuprinzătoare pentru a permite să se verifice dacă îndeplinește criteriile de secret și substanțial;

           produse contractuale - înseamnă produsele fabricate cu ajutorul tehnologiei sub licență;

          sistem de distribuție selectivă - înseamnă un sistem de distribuție în care licențiatorul se angajează să acorde licența pentru fabricarea produselor contractuale doar unor licențiați selectați pe baza unor criterii determinate și în care licențiații în cauză se angajează să nu vîndă produsele contractuale unor distribuitori neagreați;

          teritoriu exclusiv - înseamnă un teritoriu pe care o singură întreprindere este autorizată să fabrice produsele contractuale utilizînd tehnologia sub licență, fără să aducă atingere posibilității de a permite unui alt licențiat să fabrice produsele contractuale pe teritoriul respectiv doar pentru un cumpărător determinat atunci cînd a doua licență a fost acordată în vederea creării unei surse alternative de aprovizionare pentru acel cumpărător;

           transfer de tehnologie -  un proces activ prin care tehnologia este transmisă între două entități, cu scopul ca dezvoltările științifice și tehnologice să fie accesibile unui domeniu mai larg de utilizatori, în vederea comercializării sub formă de noi produse sau servicii. 

           „vînzări active” – vînzări realizate prin abordarea activă a unei clientele determinate sau a unor clienți dintr-un teritoriu specific, alocat în mod exclusiv unui alt distribuitor, prin intermediul reclamei și al publicității în mass media sau prin alte mijloace de promovare, destinate grupului respectiv de clienți sau clienților din teritoriul dat; stabilirea unui depozit sau a unui punct de vînzare în teritoriul exclusiv al altui distribuitor;

„vînzări pasive” – vînzări pe baza unor cereri neformulate ca atare, din partea unor clienți individuali, incluzînd livrarea de bunuri sau prestarea de servicii. Vînzările generate de orice publicitate sau acțiune promoțională, fie prin media, fie pe Internet, receptate de clienții stabiliți pe teritoriile exclusive ale altor distribuitori sau care aparțin unei clientele alocate altor distribuitori, dar care sunt și un mijloc rezonabil de a ajunge la clienții situați în afara acestor teritorii sau a unei asemenea clientele.

116.  În sensul prezentului regulament termenii „întreprindere”, „licențiator” și „licențiat” includ și întreprinderile legate.

           Întreprinderi legate - înseamnă:

1) întreprinderile în care o parte la acord dispune, în mod direct sau indirect:

a) de mai mult de jumătate din drepturile de vot sau

b) de competența de a numi mai mult de jumătate din membrii consiliului de supraveghere, ai consiliului de administrație sau ai organismelor care reprezintă legal întreprinderea sau

c) de dreptul de a gestiona afacerile întreprinderii;

2) întreprinderile care dispun, în mod direct sau indirect, de drepturile sau competențele enumerate la supbpct. 1) asupra unei părți la acord;

3) întreprinderile asupra cărora o întreprindere menționată la supbpct. 2) dispune,  în mod direct sau indirect, de drepturile sau competențele enumerate la supbpct. 1);

4) întreprinderile în care o parte la acord, împreună cu una sau mai multe întreprinderi menționate la supbpct. 1), 2) sau 3) sau două sau mai multe dintre aceste din urmă întreprinderi dispun, în comun, de drepturile sau competențele enumerate la supbpct. 1);

5) întreprinderile în care drepturile sau competențele enumerate la supbpct. 1) sunt deținute în comun de:

f) părțile la acord sau întreprinderile legate de acestea, menționate la supbpct. 1) sau 4) sau

g) una sau mai multe părți la acord sau una sau mai multe dintre întreprinderile legate de acestea menționate la supbpct. 1) - 4) și de una sau mai multe părți terțe.

117. Noţiunile nedefinite la punctul 4 au înţelesul dat de lege.

Capitolul III

Evaluarea acordurilor de transfer de tehnologie 

în temeiul art. 5 alin.(1) din lege

Secţiunea 1 Cadrul analitic general. Restricţiile concurenţei prin obiect sau efect 

118. Evaluarea acordurilor de transfer de tehnologie în temeiul art. 5 alin. (1) din lege, se efectuează în funcţie de contextul real în care acordul şi restricţiile sale presupuse nu ar exista, examinînd, în special, concurenţa dintre părţi şi concurenţa din partea terţilor, ţinînd seama de impactul posibil al acordului asupra concurenţei intertehnologice şi asupra concurenţei intratehnologice .

119. În cazul în care restricţiile pot aduce atingere concurenţei intertehnologice şi concurenţei intratehnologice în acelaşi timp, evaluarea faptului dacă este restrînsă concurenţa se realizează în conformitate cu această optică dublă.

120. La aplicarea cadrului analitic menţionat la pct. 8 şi pct. 9 se ține cont de prevederile alin. 1 al art. 5 din lege unde se face distincție dintre:

1) acordurile care au ca obiect restrîngerea concurenței si acordurile care au ca efect restrîngerea concurenței. Un acord de transfer de tehnologie sau o restricţie contractuală a acestuia nu este interzisă decît în cazul în care are ca obiect sau efect restrîngerea concurenţei intertehnologice şi/sau intratehnologice; 

2) acordurile de transfer de tehnologie între concurenţi şi acordurile de transfer de tehnologie între neconcurenţi, precum şi, după caz, de faptul că acordurile de transfer de tehnologie între concurenţi sunt reciproce şi nereciproce. O astfel de distincţie nu este necesară în cazul acordurilor între neconcurenţi.

121. Pentru a stabili dacă un acord are un obiect anticoncurenţial se examinează conţinutul acordului, obiectivele acestuia şi, după caz, contextul în care acordul se aplică sau urmează a fi aplicat şi de conduita părţilor pe piaţă. Modalitatea concretă de punere în aplicare a unui acord poate indica o restricţie prin obiect şi în cazul în care aceasta nu este stipulată în mod expres în acord. 

122. Stabilirea obiectului anticoncurenţial al acordului este suficientă pentru constatarea existenţei acordului anticoncurenţial, nefiind necesară examinarea efectelor reale sau potenţiale ale acordului respectiv. 

123. În cazul în care un acord de transfer de tehnologie nu este restrictiv prin obiectul său, se examinează dacă acesta are efecte actuale sau potenţiale care restrîng concurenţa. 

124. Pentru a stabili dacă acordurile de transfer de tehnologie restrîng concurenţa prin efectul lor trebuie evaluată probabilitatea acestuia de a afecta concurenţa actuală sau potenţială prin efecte negative asupra preţurilor, producţiei, inovaţiei sau varietăţii, sau calităţii produselor pe piaţa relevantă.

125. Piaţa relevantă a produselor cuprinde produse care sunt considerate de cumpărători ca interschimbabile sau substituibile cu produsele contractuale care încorporează tehnologia care face obiectul licenţei datorită caracteristicilor, preţurilor și utilizării căreia sunt destinate.

126. Piețele tehnologiilor sunt alcătuite din tehnologia care face obiectul licenţei şi substituenţii săi, fiind consideraţi de licenţiaţi ca interschimbabili sau substituibili tehnologiei care face obiectul licenţei, datorită caracteristicilor, redevenţelor și utilizării căreia sunt destinate.

127. Un acord este susceptibil să aibă efecte anticoncurenţiale atunci cînd cel puţin una dintre părţi are sau obţine un anume grad de putere de piaţă şi acordul contribuie la crearea, menţinerea sau consolidarea acestei puteri pe piaţă sau permite părţilor să exploateze această putere de piaţă. 

128. Puterea de piaţă este capacitatea de a menţine preţurile la un nivel superior celui al preţurilor concurenţiale sau producţia la un nivel inferior celui al unei producţii competitive din punct de vedere a cantităţilor, calităţii şi varietăţii produselor, precum şi al inovaţiei, pe o perioadă semnificativă de timp. Gradul de putere de piaţă necesar pentru a se constata o încălcare a alin (1) al art. 5 este mai mic decît gradul de putere de piaţă necesar pentru a se constata o poziţie dominantă în temeiul art.10 din lege.

129. În sensul analizării restrîngerilor concurenţei prin efect este necesar să se definească pieţele relevante a produselor, precum şi a tehnologiilor conform prevederilor Capitolului V din lege şi prezentului regulament, după care se calculează cota părţilor pe pieţele afectate de cooperare. În funcţie de mărimea cotei pe piaţă a părţilor se vor lua în consideraţie şi alţi factori cum ar fi: natura produselor şi a tehnologiilor, poziţia pe piaţă a cumpărătorilor, poziţia pe piaţă a concurenţilor, existenţa unor concurenţi potenţiali, barierele la intrare sau expansiune.

130. În anumite cazuri este posibil să se demonstreze direct efectele anticoncurenţiale, analizînd comportamentul pe piaţă a părţilor la acord, în special în cazul generării creşterilor de preţ, întîrzierii introducerii produselor îmbunătîţite sau a produselor noi care în timp le vor înlocui  pe cele existente.

131. În cazul în care s-a dovedit, că acordul orizontal restrînge concurenţa în sensul art. 5 alin. (1) se stabilesc avantajele favorabile concurenţei aduse de acest acord şi se evaluează dacă acestea compensează efectele restrictive asupra concurenţei.

132. Exceptarea de la interdicţia stabilită la art.5 alin. (1) din lege poate fi individuală conform art. 6 alin. (1) din lege sau urmare a încadrării acordului orizontal în anumite categorii de acorduri orizontale conform art. 6 alin. (3) din lege.

133. Sarcina probei cu privire la respectarea cumulativă a condiţiilor de exceptare sau, după caz, la apartenenţa acordului orizontal acordurilor exceptate pe categorii revine întreprinderilor sau asociaţiilor de întreprinderi care invocă beneficiul dispoziţiilor prevăzute la art. 6 din lege.

Secţiunea 2 Distincţia dintre concurenţi şi neconcurenţi

134. Acordurile dintre concurenţi prezintă riscuri mai mari decît acordurile între neconcurenţi. Pentru a determina relaţia concurenţială dintre părţi este necesar a se examina dacă părţile ar fi fost concurenţi existenţi sau potenţiali în absenţa acordului. 

135. În cazul în care în lipsa acordului părţile n-ar fi fost concurenţi existenţi sau potenţiali pe nici una din piţele relevante afectate de acel acord atunci acestea sunt considerate neconcurenţi.

136. În cazul în care licenţiatorul şi licenţiatul sunt activi pe aceiaşi piaţă a produselor sau pe aceaiaşi piaţă a tehnologiilor fără ca una sau ambele părţi să încalce drepturile de proprietate intelectuală ale celeilalte părţi, aceştea sunt concurenţi existenţi. Părţile sunt considerate concurenţi existenţi pe piaţă tehnologiilor în cazul în care licenţiatul acordă deja licenţe pentru tehnologia sa, iar licenţiatorul intră pe piaţa tehnologiilor acordînd licenţiatului o licenţă pentru tehnologia concurentă.

137. Părţile sunt considerate concurenţi potenţiali pe piaţa produselor în cazul în care, în lipsa acordului şi fără a încălca drepturile de proprietate intelectuală ale celeilalte părţi, ar fi făcut probabil investiţiile suplimentare necesare pentru a intra pe piaţa relevantă ca răspuns la o creştere uşoară dar permanentă a preţurilor produselor. Pentru a constitui o presiune concurenţială reală, intrarea trebuie să se poată produce într-o perioadă de timp corespunzătoare timpului necesar întreprinderilor deja aflate pe piaţă pentru adaptarea capacităţilor. 

138. Părţile sunt considerate concurenţi potenţiali pe piaţa tehnologiilor atunci cînd ele deţin tehnologii substituibile şi în cazul în care licenţiatul nu acordă licenţe pentru propria tehnologie, dar există posibilitatea de a o acorda ca răspuns la o creştere uşoară dar permanentă a preţurilor tehnologiilor în cauză.

139. În cazul în care părţile deţin tehnologii care sunt într-o poziţie de blocaj unilateral sau bilateral pe piaţă, părţile sunt considerate ca fiind neconcurenţi pe piaţa tehnologiilor. Există situaţii de blocaj unilateral atunci cînd o tehnologie nu poate fi exploatată fără a încălca drepturile de exploatare a unei alte tehnologii. O situaţie de blocaj bilateral există atunci cînd nici una dintre tehnologii nu poate fi exploatată fără a se încălca prin aceasta drepturile de exploatare a celeilalte tehnologii, din aceasta cauză titularii fiind nevoiţi să obţină o licenţă sau o permisiune reciprocă. Stabilirea situaţiei de blocaj se efectuează în baza factorilor obiectivi, nu pe opiniile subiective ale părţilor.

140. În cazul în care obiectul licenţei este de o atît de mare noutate, încît tehnologia licenţiatului devine depăşită moral sau necompetitivă, deşi licenţiatorul și licenţiatul produc produse concurente, ei nu sunt concurenţi.

Capitolul IV

 Exceptarea acordurilor anticoncurenţiale de transfer de tehnologie

 în temeiul alin. (1) al art. 6 din lege

141. Evaluarea acordurilor anticoncurenţiale de transfer de tehnologie în vederea derogării individuale ale acestora de la interdicţia prevăzută la alin. (1) al art. 5 se efectuează în temeiul alin. (1) al art .6 din lege, şi, în funcţie de relaţia concurenţială dintre părţile acordului de transfer tehnologic, de prevederile Secţiunii 3 al Capitolului III din Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurenţiale prevăzute la art. 5 alin. (1) şi aplicarea exceptărilor prevăzute la art.6 din lege şi, respectiv, Capitolul V din Regulamentul privind evaluarea acordurilor verticale anticoncurenţiale. 

Capitolul V

Aplicarea exceptării pe categorii în temeiul alin. (3) art. (6) din lege.

Secţiunea 1 Obiectul exceptării

142. În temeiul alin. (3) art. 6 din lege și în conformitate cu prevederile prezentului regulament, alin. (1) art. 5 din lege nu se aplică acordurilor, încheiate între două întreprinderi, care au ca obiect principal transferul de tehnologie ce permite licenţiatului să exploateze tehnologia licenţiată pentru a produce produsele contractuale. 

143. Exceptarea se aplică în cazul în care aceste acorduri conțin restricții ale concurenței care intră sub incidența alin. (1) art. 5 din lege. Exceptarea se aplică atît timp cît dreptul de proprietate intelectuală asupra tehnologiei sub licență nu a expirat, nu a devenit caduc și nu a fost declarat nul. În cazul know-how-lui, exceptarea se aplică atît timp cît acesta rămîne secret cu excepția cazului în care know-how-ul este făcut public în urma unei acțiuni a licențiatului, caz în care exceptarea se aplică pe toată durata acordului.

144. Exceptarea prevăzută la pct. 32 se aplică acordurilor anticoncurenţiale de transfer de tehnologie în condiţiile încadrării sub pragurile cotelor de piaţă prevăzute la pct. 35, 36, 44 şi în cazul în care acordul nu conţine restricţii grave prevăzute la pct. 46, 47.

Secţiunea 2. Cota de piață, durata exceptării și aplicarea pragului cotei de piață.

145. În cazul în care întreprinderile părți la acord sunt întreprinderi concurente, exceptarea prevăzută la pct. 32-34 se aplică cu condiția ca cota de piață cumulată deținută de părți pe piețele relevante afectate ale tehnologiei și ale produsului să nu depășească 20 %.

146. Dacă întreprinderile părți la acord nu sunt întreprinderi concurente, exceptarea prevăzută la pct. 32-34 se aplică cu condiția ca cota de piață deținută de fiecare dintre părți pe piețele relevante afectate ale tehnologiei și ale produsului să nu depășească 30 %.

147. Cota de piaţă se calculează conform art. 31 din lege pe baza datelor corespunzătoare anului calendaristic anterior, ţinînd cont de prevederile prezentei secţiuni.

148. Cota de piață a unui licențiator pe piața relevantă a tehnologiei se calculează pe baza vînzărilor de produse care încorporează tehnologia care face obiectul licenţei realizate de către licenţiator şi de către toţi licenţiaţii săi în mod individual pentru fiecare piaţă relevantă. 

149. Atunci cînd părţile sunt concurenţi pe piaţa tehnologiilor, vînzările de produse care încorporează tehnologia licenţiatului trebuie să fie cumulate cu vînzările de produse care încorporează tehnologia care face obiectul licenţei.

150. În cazul noilor tehnologii care nu au generat încă vînzări, acestora li se atribuie o cotă de piaţă egală cu zero. Cotele de piaţă aferente tehnologiilor date vor fi acumulate atunci cînd vor începe vînzările.

151. Cota de piaţă a licenţiatului pe piaţa produselor se calculează pe baza vînzărilor sale de produse care încorporează tehnologia licenţiatului şi a vînzărilor sale de produse concurente.

152. La calcularea cotelor de piaţă a licenţiatului sau /şi a licenţiatorului pe pieţele produselor, vînzările realizate de alţi licenţiaţi nu sunt luate în considerare.

153. Cota de piaţă deţinută de întreprinderile menționate  la pct. 6 subpct. 5) din prezentul regulament, se repartizează în părţi egale fiecărei întreprinderi care dispune de drepturile sau de competențele prevăzute la pct. 6 subpct. 1).

154. În cazul în care cota de piață prevăzută la pct. 35 sau pct. 36 este inițial mai mică de 20 % și respectiv 30 %, dar ulterior se ridică peste aceste niveluri, exceptarea prevăzută la pct. 32-34 se aplică în continuare pe o perioadă de doi ani calendaristici consecutivi, ulteriori anului în care pragul de 20 % sau, respectiv, de 30 % a fost depășit pentru prima dată. 

155. Pragurile cotei de piață se aplică atît piețelor tehnologiilor, cît și piețelor produselor care încorporează tehnologia care face obiectul licenței. În cazul în care cota de piață deținută este mai mare decît pragul aplicabil pe piața relevantă afectată, acordul nu va putea beneficia de exceptarea pe categorii pe piața relevantă.

Secţiunea 3 Restricții grave care elimină beneficiul acordului de a fi exceptat pe categorii

156. În cazul cînd întreprinderile părți la acord sunt întreprinderi concurente, exceptarea prevăzută la pct. 32-34 nu se aplică acordurilor care, în mod direct sau indirect, izolat sau în combinație cu alți factori aflați sub controlul părților, au ca obiect:

1) restrîngerea capacității unei părți de a-și stabili prețurile de vînzare către terți.

2) limitarea producției, cu excepția limitării producției de produse contractuale, impusă licențiatului într-un acord nereciproc sau impusă doar asupra unui licențiat într-un acord reciproc.

3) împărțirea piețelor sau a clientelei, cu excepția:

a) obligației impuse licențiaților de a produce utilizînd tehnologia sub licență, doar în unul sau mai multe domenii tehnice de utilizare determinate sau doar pe una sau mai multe piețe ale produsului;

b) obligației impuse licențiatorului și/sau licențiatului, în cadrul unui acord nereciproc, de a nu produce, utilizînd tehnologia sub licență, în unul sau mai multe domenii tehnice de utilizare sau pe una sau mai multe piețe ale produsului sau pe unul sau mai multe teritorii exclusive, rezervate celeilalte părți;

c) obligației impuse licențiatorului de a nu transmite tehnologia sub licență unui alt licențiat pe un teritoriu determinat;

d) restrîngerii, într-un acord nereciproc, a vînzărilor active și/sau pasive efectuate de licențiat și/sau de către licențiator pe teritoriul exclusiv sau către grupul de cumpărători exclusiv, rezervat celeilalte părți;

e) restrîngerii, într-un acord nereciproc, a vînzărilor active de către licențiat pe teritoriul exclusiv sau către grupul de cumpărători exclusiv repartizat de licențiator unui alt licențiat, cu condiția ca acesta din urmă să nu fi fost o întreprindere concurentă a licențiatorului în momentul încheierii propriului său acord de licență;

f) obligației impuse licențiatului de a fabrica produsele contractuale exclusiv pentru uzul său, cu condiția ca licențiatul să nu fie restricționat la vînzarea activă și pasivă a produselor contractuale ca piese de schimb pentru propriile sale produse;

g) obligației impuse licențiatului, în cadrul unui acord nereciproc, de a fabrica produsele contractuale exclusiv pentru un anumit cumpărător, atunci cînd licența a fost acordată pentru a crea o sursă alternativă de aprovizionare pentru acel cumpărător.

4) restrîngerea capacității licențiatului de a-și exploata propria tehnologie sau restrîngerea capacității oricăreia dintre părțile la acord de a desfășura activități de cercetare și dezvoltare, cu excepția cazului în care acest din urmă tip de restrîngere este indispensabil pentru a preveni divulgarea know-how-ului sub licență unor terți.

157. În cazul cînd întreprinderile care sunt părți la acord nu sunt întreprinderi concurente, exceptarea prevăzută la articolul 2 nu se aplică acordurilor care, în mod direct sau indirect, izolat sau în combinație cu alți factori aflați sub controlul părților, au ca obiect:

1) restrîngerea capacității unei părți de a-și stabili prețurile la vînzarea de produse către terți, fără să se aducă atingere posibilității de a impune un preț de vînzare maximal sau de a recomanda un preț de vînzare, cu condiția ca acest fapt să nu ducă la un preț de vînzare fix sau minimal în urma unor presiuni sau măsuri de stimulare oferite de oricare dintre părți.

2) restrîngerea referitoare la teritoriul în care sau la clienții cărora licențiatul le poate vinde produsele contractuale, cu excepția:

a) restrîngerii vînzărilor pasive pe teritoriu exclusiv sau către un grup de cumpărători exclusiv, rezervat licențiatorului;

b) restrîngerii vînzărilor pasive pe un teritoriu exclusiv sau către un grup de cumpărători exclusiv repartizat de licențiator unui alt licențiat pe durata primilor doi ani în care acest alt licențiat vinde produsele contractuale pe acest teritoriu sau acestui grup de cumpărători;

c) obligației de a fabrica produsele contractuale exclusiv pentru uzul său, cu condiția ca licențiatul să nu fie restrîns la vînzarea activă și pasivă a produselor contractuale ca piese de schimb pentru propriile sale produse;

d) obligației de a fabrica produsele contractuale exclusiv pentru un anumit cumpărător, atunci cînd licența a fost acordată pentru a crea o sursă alternativă de aprovizionare pentru acest client;

e) restrîngerii vînzărilor către utilizatorii finali de către un licențiat care operează ca angrosist pe piață;

f)    restrîngerii vînzărilor către distribuitori neagreați de către membrii unui sistem de distribuție selectivă.

3) restrîngerea vînzărilor active sau pasive către utilizatorii finali de către un licențiat care este membru al unui sistem de distribuție selectivă și care operează ca vînzător cu amănuntul pe piață, fără să aducă atingere posibilității de a interzice unui membru al sistemului să opereze dintr-un loc neautorizat.

158. În cazul în care întreprinderile părți la acord nu sunt întreprinderi concurente în momentul încheierii acordului, dar devin ulterior concurente, pct. 47 și nu pct. 46 se aplică pe toată durata acordului, cu excepția cazului în care acordul este modificat ulterior în orice aspect esențial.

Secţiunea 4 Restricții excluse

159.  Exceptarea prevăzută la pct. 32-34 nu se aplică următoarelor obligaţii cuprinse în acordurile de transfer de tehnologie:

1) orice obligaţie directă sau indirectă impusă licenţiatului de a acorda licenţiatorului sau unui terţ desemnat de acesta o licenţă exclusivă asupra propriilor îmbunătăţiri disociabile sau asupra noilor aplicaţii ale tehnologiei licenţiate pe care licenţiatul le-a adus tehnologiei sub licenţă;

2) orice obligaţie directă sau indirectă impusă licenţiatului de a ceda licenţiatorului sau unui terţ desemnat de licenţiator, integral sau parțial, drepturi asupra propriilor îmbunătăţiri disociabile sau asupra noilor aplicaţii ale tehnologiei pe care licenţiatul le-a adus tehnologiei sub licenţă;

3) orice obligaţie directă sau indirectă impusă licenţiatului de a nu contesta valabilitatea drepturilor de proprietate intelectuală pe care licenţiatorul le deţine, fără a aduce atingere posibilităţii de a rezilia acordul de transfer de tehnologie în cazul în care licenţiatul contestă valabilitatea unuia sau mai multor drepturi de proprietate intelectuală obiect al licenţei.

160. În cazul cînd întreprinderile, părţi la acord, nu sunt concurente, exceptarea prevăzută la pct. 32-34 nu se aplică obligaţiilor directe sau indirecte care limitează capacitatea licenţiatului de a exploata propria sa tehnologie sau capacitatea uneia dintre părţile la acord de a efectua activităţi de cercetare-dezvoltare, cu excepţia cazului în care această restricţie este indispensabilă pentru prevenirea divulgării know-how-ului sub licenţă unor părţi terţe.

Secţiunea 5 Retragerea beneficiului exceptării în temeiul art. 6 alin. (6) din lege.

161. Consiliul Concurenței poate retrage beneficiul exceptării stabilit prin  prezentul regulamentul pentru unele categorii de acorduri de transfer de tehnologie, dacă constată că acestea au efecte care sunt incompatibile cu prevederile art. 6 alin. (1) din lege în special atunci cînd:

1) accesul pe piață al tehnologiilor terților este restricționat.

2) accesul pe piață al potențialilor licențiați este restricționat.

3) lipsa motivului valabil din punct de vedere obiectiv, părțile nu exploatează tehnologia sub licență.

Secţiunea 6 Neaplicarea exceptării pe categorii acordurilor de transfer de tehnologie

162. În cazul în care reţele paralele de acorduri de transfer de tehnologie similare acoperă mai mult de 50% dintr-o piaţă relevantă exceptarea prevăzută la pct. 32-34 nu se aplică acordurilor de transfer de tehnologie care prevăd restricţii specifice în ceea ce priveşte piaţa respectivă.

163. Hotărîrea Consiliului Concurenţei emisă în temeiul pct. 52 din prezentul regulament, intră în vigoare după şase luni de la data adoptării acesteia.

Secţiunea 7 Procedura de stabilire a exceptării pe categorii

164. Conform  prevederilor art. 6 alin. (3) din lege, acordurile de transfer de tehnologie care îndeplinesc condiţiile de exceptare prevăzute la pct. 32-33 sunt considerate legale, fără obligaţia notificării sau obţinerii unei decizii  din  partea Consiliului Concurenţei. Întreprinderile care invocă beneficiul exceptării pe categorii au sarcina de a dovedi îndeplinirea condiţiilor stabilite în acest sens prin prezentul regulament.

165. În cazul neîndeplinirii condiţiilor de exceptare, părţile implicate pot să renegocieze acordul de transfer de tehnologie astfel încît să se încadreze în prevederile Capitolului V, fie să opteze pentru exceptare individuală în temeiul alin.(1) al art. 6 din lege.

Secţiunea 8 Relaţia cu alte regulamente care prevăd exceptarea pe categorii 

166. În cazul cînd mai multe întreprinderi înfiinţează o societate în comun de producţie şi îi acordă acesteia o licenţă pentru exploatarea tehnologiei folosite la producerea produselor fabricate de către societatea în comun, astfel de licenţă intră sub incidenţa Capitolul V din Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurenţiale prevăzute la art. 5 alin. (1) şi aplicarea exceptărilor prevăzute la art. 6 din lege şi nu a prezentului regulament, cu excepţia cazului cînd societatea în comun se lansează în acordarea de licenţe pentru tehnologii terţilor.

167. Acordarea de licenţe între şi de către părţile la o societate în comun în cadrul unui acord de cercetare şi dezvoltare este reglementată de prevederile Capitolului IV din Regulamentul privind evaluarea acordurilor orizontale anticoncurenţiale prevăzute la art. 5 alin. (1) şi aplicarea exceptărilor prevăzute la art. 6 din lege. În cazul în care rezultatele activităţii de cercetare şi dezvoltare vor face obiectul unor licenţe către terţi, acordul de licenţă individual încheiat cu terţii beneficiază de exceptare pe categorii conform prevederilor prezentului regulament.

168. Acordul dintre licenţiator şi licenţiat intră sub incidenţa prezentului regulament, în timp ce acordul dintre licenţiat şi cumpărător intră sub incidenţa Regulamentului privind evaluarea acordurilor verticale anticoncurenţiale prevăzute la art. 5 alin. (1) şi aplicarea exceptărilor prevăzute la art. 6 din lege.

Anexa nr. 4

la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

Regulamentul privind stabilirea poziției dominante pe piață și evaluarea abuzului de poziție dominantă

Capitolul I
Dispoziții generale
1. Regulamentul privind stabilirea poziţiei dominante pe piaţă şi evaluarea abuzului de poziţie dominantă (în continuare Regulament) este elaborat în temeiul art.10 alin. (6) al Legii concurenţei nr.183 din 11 iulie 2012 (în continuare Legea Concurenței), ținîndu-se cont de Comunicarea Comisiei 2009/C 45/02 – Orientări privind prioritățile Comisiei în aplicarea articolului 82 din Tratatul CE la practicile de excludere abuzivă ale întreprinderilor dominante.

2. Prezentul Regulament stabilește prioritățile Consiliului Concurenței în aplicarea art.10 și 11 din Legea concurenței și prevede analiza factorilor prevăzuți la art. 10 alin. (3) din Legea concurenței, precum și a factorilor în baza cărora Consiliul Concurenței evaluează abuzul de poziție dominantă.

3. Prevederile prezentului Regulament se aplică raporturilor juridice ce apar în legătură cu efectuarea investigațiilor cazurilor privind practicile abuzive interzise de art. 11 ale Legii concurenţei, precum și în cadrul determinării poziției dominante pe piața relevantă (unică sau colectivă).

4.  În sensul prezentului Regulament noţiunile utilizate semnifică următoarele: 

blocare cu caracter anticoncurențial este situația în care accesul al unor concurenți actuali sau potențiali la surse de aprovizionare sau pe piețe este împiedicat sau eliminat, ca rezultat al practicilor întreprinderii dominante;

costuri marginale reprezintă costurile suportate de o întreprindere pentru a produce o 

unitate suplimentara (de produs);

costuri medii variabile reprezintă raportul dintre costurile variabile şi producţia executată;

piața din amonte este piața situată în stadiul precedent al lanțului de producție sau de distribuție; 

piață din aval este piața aflată în poziția următoare alăturată a lanțului de producție sau distribuție;

subvenționarea încrucișată reprezintă utilizează venitul provenit de pe o piață pentru a finanța pierderile de pe altă piață.

5. Noțiunile nedefinite în punctul 4 au înţelesul dat de Legea concurenței.
Capitolul II

Evaluarea poziției dominante 

6. Stabilirea poziției dominante constituie o etapă indispensabilă în aplicarea art.11 din Legea concurenței.

7. Faptul că o întreprindere deține poziție dominantă nu este ilegal în sine, o astfel de întreprindere are dreptul să concureze pe baza propriilor merite. Poziția dominantă conferă o responsabilitate specială întreprinderii respective, de a nu permite ca prin comportamentul său să se denatureze concurența. Întreprinderea dominantă deţine putere de piaţă.

8. La stabilirea poziției dominante se va ține seama de structura concurențială a pieței și în special de factorii prevăzuți de art.10 alin.(3) din Legea concurenței:

8.1. Poziția (cota) pe piață a întreprinderii dominante și a concurenților ei;

8.2. Expansiunea și intrarea pe piață;

8.3. Puterea compensatorie a cumpărătorilor.

Secțiunea 1

Poziția (cota) pe piață a întreprinderii dominante și a concurenților ei
9. Cota de piață a unei întreprinderi este un factor important în stabilirea poziției dominante, dar, luat separat, nu este neapărat hotărîtor. Este necesar, de asemenea, să se ia în considerație, după caz, cotele de piață ale întreprinderilor concurente, modul în care cotele de piață au evoluat în timp (dinamica pieței), gradul de diferențiere a produselor. 

10. Determinarea pieţei relevante şi calcularea cotelor de piață se efectuează conform capitolului V din Legea concurenţei şi prevederilor prezentei secțiuni.

11. Atît valoarea vînzărilor, cît și volumul cantitativ cum ar fi, în special, numărul de clienți, volumul de trafic, capacitatea instalată, numărul întreprinderilor în oferta de pe piaţă, unităţile de flote în domeniul aerospaţial sau rezervele deţinute în cazul anumitor sectoare, reprezintă informații utile pentru calcularea mărimii totale a pieței și cotele de piață deținute. În cazul produselor diferențiate se consideră că valoarea vînzărilor și cota de piață corespunzătoare lor reflectă mai bine poziția întreprinderii.

12. La calcularea cotei de piaţă se exclud produsele destinate pentru nevoile interne ale întreprinderii, cu excepţia cazului cînd întreprinderea a comercializat în mod repetat aceste produse.

13. De regulă, cotele mici de piaţă reprezintă un bun indicator al absenţei unei puteri de piaţă semnificative. O poziţie dominantă este puţin probabilă în cazul în care cota de piaţă a întreprinderii este mai mică de 40% pe piaţa relevantă. Pot exista cazuri specifice în care, deşi cota de piaţă este inferioară acestui prag, concurenţii nu pot exercita o presiune eficace asupra comportamentului întreprinderii presupuse a fi dominante. Pe măsură ce cota de piaţă este mai mare şi perioada de timp mai lungă, este cu atît mai probabil ca aceste elemente să constituie un indiciu premărgător important al existenţei unei poziţii dominante. 

14. Una sau mai multe întreprinderi în situaţia în care cota sau cotele cumulate pe piaţa relevantă depăşesc 50%, conform art. 10 alin. (4) din Legea concurenţei, se prezumă că se află în poziţie dominantă pînă la proba contrarie. Odată cu constatarea acestei valori, Consiliul Concurenţei încetează procedura de evaluare a poziţiei dominante. În cazul prezentării argumentelor întemeiate această prezumpţie poate fi contestată şi se va continua evaluarea poziţiei dominante prin prisma celorlalţi factori prevăzuţi la art.10 alin. (3) din Legea Concurenţei (expansiunea şi intrarea pe piaţă şi puterea compensatorie a cumpărătorului). 

15. Pe piețele care funcționează pe bază de licitații (licitaţii publice sau licitații organizate de sectorul privat), cotele de piaţă mari reprezintă un indiciu insuficient sau eronat al puterii de piaţă în cazurile în care:

15.1. Licitațiile sînt mari şi ocazionale;

15.2. Produsele sînt relativ omogene și piaţa nu este saturată.

16. Dacă licitațiile au loc frecvent şi valoarea medie a acestora este mai mică în comparaţie cu cifra de afaceri anuală a întreprinderilor, cotele de piaţă reprezintă un indice fiabil.

17. După caz, se analizează informaţia referitor la evoluţia cotelor de piaţă pentru o anumită perioadă de timp pentru a scoate în evidenţă prezenţa caracterului dinamic al pieţei. 
18. Compararea cotelor de piaţă calculate în baza unităților valorice sau cantitative, cu datele din diferite segmente ale pieţei cum ar fi: între clienţii mari şi mici, import versus oferta internă, etc. sau cu datele din alte perioade de timp, poate contribui la depistarea distorsiunilor structurale, precum şi a dinamicii pieţei.

Secțiunea 2
Expansiunea și intrarea pe piață
19. O întreprindere poate fi discurajată să se comporte într-o manieră anticoncurențială dacă expansiunea sau intrarea pe piață sunt probabile, oportune și suficiente. 

20. Pentru ca expansiunea sau intrarea pe piață să fie considerate probabile de către Consiliul Concurenței, trebuie ca acestea să fie suficient de profitabile pentru concurent sau pentru cel care intră pe piață, luîndu-se în considerare factori precum barierele în calea expansiunii sau intrării pe piață, reacțiile probabile ale pretinsei întreprinderi dominante și ale celorlalți concurenți, riscurile și costurile unui eșec. 

21. Pentru ca expansiunea sau intrarea pe piață să fie considerate oportune, trebuie să fie suficient de rapide pentru a descuraja sau împiedica exercitarea unei puteri de piață semnificative. Posibilitatea potenţialilor concurenţi de a intra într-o perioadă oportună de timp are efectul unei forţe de descurajare pentru întreprinderea deja existentă. Perioada de timp adecvata pentru intrare depinde de particularităţile și dinamica pieței relevante și capacităţile specifice ale potențialilor concurenți. Ca punct de pornire se foloseşte perioada de timp necesară întreprinderilor care deja activează pe piaţă ca să-şi adapteze productivitatea. Dacă intrarea sau extinderea pe piaţa relevantă nu se desfăşoara cu success timp de trei ani, acest fapt nu va fi considerat ca fiind o reuşită, oferind probe despre existența barierelor de intrare pe piaţa relevantă. Această perioadă de timp stabilește limita maximală de intrare şi în dependenţă de particularităţile pieţei poate fi mai mică de trei ani.

22. Pentru ca expansiunea sau intrarea pe piață să fie considerate suficiente, nu este de ajuns o simplă intrare la scară redusă, ci trebuie ca acestea să aibă dimensiunea necesară pentru a descuraja orice încercare de mărire a prețurilor de către pretinsa întreprindere dominantă pe piața relevantă.

23. Expansiunea sau intrarea pe piață se analizează prin prisma barierelor în calea expansiunii sau intrării pe piață.   

24. Barierele de intrare pe piață sînt caracteristici specifice ale pieţei, care oferă întreprinderilor deja active, avantaje asupra concurenţilor potenţiali. 

25. Barierele în calea expansiunii împiedică întreprinderile prezente pe piaţa relevantă să-şi mărească cota de piaţă. 

26. Factorii care fac dificilă intrarea pe piaţa relevantă a unui potenţial concurent, de asemenea, fac dificilă mărirea cotei întreprinderei prezente pe piaţă.

27. Barierele de expansiune sau intrare sînt înalte în sectoarele unde majorarea capacităţii solicită investiţii mari cum ar fi, în special, construirea fabricilor de producere, găsirea noilor surse de aprovizionare, extinderea reţelelor de distribuţie şi sînt joase în acele sectoare, în care odată cu efectuarea unor investiţii mari de intrare pe piaţă, costul marginal de producere a unei noi unităţi de produs este foarte jos.

28. Dacă barierele în calea expansiunii sau intrării pe piaţa relevantă sînt joase şi expansiunea sau intrarea este uşoară, atunci chiar şi întreprinderile active cu o cotă de piaţă mare nu vor putea să se comporte de o manieră anticoncurenţială.

29. Dacă barierele în calea expansiunii sau intrării pe piață sînt înalte, concurenţii existenţi sau potenţiali sînt împiedicaţi să-şi extindă cota de piaţă sau să intre uşor pe piaţă. Întreprinderile active în această situaţie vor tinde să-și exercite poziţia lor dominantă.

30. Barierele în calea expansiunii sau intrării pe piață pot lua diferite forme și sunt diferite pentru fiecare piaţă relevantă. Circumstanţele specifice ale unui caz vor determina gradul în care anumite bariere vor contribui mai mult decît altele la stabilirea poziţiei dominante. La evaluarea poziţiei dominante se pot lua în considerare orice număr sau combinaţie de bariere în calea expansiunii sau intrării.

31. La evaluarea barierelor de intrare și de expansiune, se ține cont de trecutul sectorului (prezenţa sau absenţa exemplelor de intrare frecvente şi cu succes pe piaţa relevantă) și de etapele evoluției pieței relevante.
32. Barierele în calea expansiunii sau intrării pe piață sînt: legale și economice.

33. Barierele legale tind să limiteze numărul de întreprinderi active pe piaţa relevantă şi să prevină intrarea noilor concurenţi. Barierele legale, după caz, sînt impuse de legislaţie, de alte acte normative sau de drepturile de proprietate intelectuală, etc. 

33.1. Barierele legale impuse prin acordarea drepturilor exclusive sînt absolute şi determină, independent, poziţia dominantă pe piața relevantă la care se referă aceste drepturi.

33.2.  Legislaţia poate impune cote referitor la numărul de întreprinderi căror li se permite să activeze pe o anumită piaţă relevantă, protejînd întreprinderile care deja activează de o intrare potenţială pe piaţa relevantă.

33.3.  Legislația care stabilește criterii obiective și acestea se aplică în mod egal tuturor întreprinderilor nu constituie bariere legale. Legislația duce la constituirea barierelor de intrare dacă nu se aplică în mod egal tuturor întreprinderilor. Întreprinderile deja prezente pe piaţa relevantă ar putea beneficia de standarde (criterii/cerințe) care sunt relativ uşor a fi întrunite de către acestea, dar mai dificil pentru un concurent nou intrat. 
34. Barierele economice includ costurile irecuperabile de intrare, accesul privilegiat la canalele de furnizare sau distribuţie, facilităţile esentiale, renumele întreprinderii, costurile sporite de transfer, economiile de scară și de gamă, efectul de reţea, strategiile de descurajare, etc.
35. Evaluarea efectelor barierelor de intrare și de expansiune, precum și a avantajelor pe care le oferă întreprinderilor existente depinde de circumstanţele specifice ale cazului, cum ar fi: costurile legate de intrare ale întreprinderilor care deja activează pe piaţă, precum şi ale potențialilor concurenţi, modalitatea de obţinere a resurselor necesare (simplu sau complicat), modul în care cadrul legal afectează perspectiva de intrare sau expansiune, costul minim de gestiune.

Secțiunea 3

Puterea compensatorie a cumpărătorului
36. Presiunile concurențiale pot fi exercitate nu numai de concurenții actuali sau potențiali, ci și de clienți. O întreprindere cu o cotă de piață mare poate să nu fie capabilă să acționeze în mod independent față de clienții care au o putere de negociere suficientă.

37. Puterea compensatorie a cumpărătorilor poate rezulta din dimensiunea clienților sau din importanța lor comercială pentru întreprinderea dominantă, precum și din capacitatea lor de a schimba ușor furnizorii, de a favoriza o nouă intrare pe piață sau de a se integra vertical și de a amenința în mod credibil cu astfel de acțiuni.

38. Dacă puterea compensatorie a cumpărătorilor este suficient de mare, poate descuraja sau împiedica o încercare a întreprinderii de a se comporta de o manieră anticoncurențială. Puterea cumpărătorilor poate să nu fie considerată ca reprezentînd o presiune suficient de eficientă dacă protejează numai un anumit segment sau un segment limitat dintre clienți de puterea de piață a întreprinderii dominante.

Secțiunea 4

Poziţia dominantă colectivă
39. Suplimentar, la stabilirea poziției dominante colective Consiliul Concurenței va aplica și prevederile din prezenta secțiune.

40. Două sau mai multe întreprinderi pot ocupa împreună o poziție dominantă (poziție colectivă) atunci cînd, chiar în lipsa oricărei legături structurale sau de altă natură între ele, acestea operează pe o piață a cărei structură este considerată propice producerii unor efecte coordonate.

41. Legăturile structurale sau de altă natură (formale) constau din: legături directe și/sau indirecte dintre acționarii sau fondatorii întreprinderilor, contracte, obligații juridice, acțiuni comune, contracte de licență, etc.

42. Conceptul dominanţei colective se aplică comportamentului paralel, cum ar fi: adoptarea de decizii referitor la preț, volumul producției, calitatea produselor, etc. Nu este necesar să existe un acord expres asupra comportamentului paralel, adoptarea aceleiaşi politici reprezentă o dovada suficientă.

Secțiunea 5
Evaluarea poziţiei dominante pe pieţele secundare 

43. Pieţele secundare cuprind produse complementare care sunt determinate de produsul primar. 
44. În cazul în care întreprinderea deține poziție dominantă pe piața primară și comite un abuz pe piața secundară, nu este necesar să se stabilească poziția dominantă a întreprinderii respective pe piață secundară.

Capitolul III

Evaluarea abuzului de poziție dominantă

45. Consiliul Concurenței va interveni în temeiul art.11 din Legea concurenței atunci cînd, pe baza unor probe concludente și convingătoare, este probabil ca pretinsele practici abuzive să ducă la o blocare cu caracter anticoncurențial sau la exploatarea puterii de piaţă.

46. Consiliul Concurenței consideră, în special, următorii factori ca fiind relevanți pentru  evaluarea practicilor abuzive:

46.1. Cota întreprinderii dominante;

46.2. Cota concurenților întreprinderii dominante;

46.3. Condițiile de pe piața relevantă;
46.4. Poziția clienților sau a furnizorilor de factori de producție;

46.5. Intensitatea pretinselor practici abuzive; 

46.6. Eventualele probe ale unei blocări efective sau a unei exploatări;

46.7. Probe directe ale unei strategii de excludere sau de exploatare.

47. Consiliul Concurenței va completa analiza factorilor menționați la pct. 46 cu oricare alți factori specifici practicilor abuzive pe care îi consideră utili, ținînd cont de particularitatea pieței afectate.

48. La aplicarea art. 11 din Legea concurenței, Consiliul Concurenței va examina, de asemenea, argumentele înaintate de o întreprindere dominantă, conform cărora practicile sale sunt justificate, fiind necesare din punct de vedere obiectiv sau producînd creșteri semnificative ale eficienței, care compensează orice efecte anticoncurențiale asupra consumatorilor, cu condiția că practicile respective sînt indispensabile și proporționale cu pretinsul scop urmărit de întreprinderea dominantă.

49. Întreprinderea dominantă este obligată să prezinte toate probele necesare pentru a demonstra că practica respectivă se justifică în mod obiectiv sau creşte eficienţa, îndeplinînd condiţiile prevăzute la art.11 alin.(6) şi (7) din Legea concurenţei. 

50. Consiliul Concurenței evaluează dacă practicile în cauză nu sunt necesare din punct de vedere obiectiv și, pe baza unei puneri în balanță a efectelor aparent anticoncurențiale și a creșterilor de eficiență prezentate și probate, dacă este probabil ca acestea să aducă prejudicii consumatorilor. 

Capitolul IV

Unele forme specifice de abuz

Secțiunea 1

Practicarea unor prețuri excesive

51. Practicarea unor prețuri excesive este acțiunea interzisă de art.11 alin. (2) lit. e) din Legea concurenței.

52. Pentru a demonstra practicarea unor prețuri excesive, Consiliul Concurenței, după caz, compară costurile de producere cu prețul presupus a fi excesiv și/sau compară costurile de producere și prețul produsului de pe o piața competitivă, inclusiv din țările vecine.

Secțiunea 2

Legarea și gruparea

53. Practica abuzivă interzisă prin art.11 alin. (2) lit. d) din Legea concurenţei se poate manifesta prin legare și grupare. 

54. Legarea se referă la situația cînd clienții care cumpără un produs (produsul care leagă) sînt obligați să cumpere și alt produs de la întreprinderea dominantă (produs legat).

55. Legarea poate fi: 

55.1. Directă, atunci cînd obligația de a cumpăra un alt produs este prevăzută în contract sau proiectul contractului;

55.2. Indirectă atunci cînd sînt create stimulente pentru cumpărarea altui produs de la întreprinderea dominantă prin acordarea de reduceri sau prin politica de prețuri mai avantajoasă. Este considerată legare indirectă chiar și în cazul cînd însăși consumatorul solicită aplicarea reducerilor pentru cumpărarea altui produs de la întreprinderea dominantă.

56. Gruparea se referă la modul în care produsele sînt oferite și la prețul care este practicat de întreprinderea dominantă. 

57. Gruparea poate fi: 

57.1. Simplă, în cazul în care produsele sînt vîndute numai împreună în proporții fixe;

57.2. Mixtă (reducere multiprodus), în cazul în care produsele sînt puse la dispoziție și separat, dar suma prețurilor este mai mare atunci cînd sînt vîndute separat.

58. Constituie încălcare acțiunea prevăzută de art.11 alin. (2) lit.d) atunci cînd sînt întrunite următoarele condiții:

58.1. Întreprinderea ocupă o poziție dominantă pe piața care leagă;

58.2. Produsele care leagă și produsele legate sînt distincte;

58.3. Există probabilitate ca practicile de legare pot să ducă la o blocare cu caracter anticoncurențial.

59. Două produse sînt distincte dacă, în absența operațiunilor de legare sau grupare, un număr semnificativ de clienți ar cumpăra sau ar fi cumpărat produsul care leagă fără să cumpere și produsul legat de la același furnizor. Drept probă directă poate servi situația în care consumatorii, cînd au de ales, cumpără produsele care leagă și produsele legate separat. Drept probe indirecte pot fi: prezența pe piață a unor întreprinderi specializate în fabricarea, prestarea sau vînzarea de produse legate fără produsul care leagă sau a fiecărui dintre produsele grupate; sau probe care arată că întreprinderile cu putere scăzută pe piață au tendința de a nu lega sau grupa asemenea produse.  

Secțiunea 3

Refuzul de a livra 

60.  Refuzul de a livra este o acțiune interzisă de prevederile art. 11 alin. (2) lit.f) și g) din Legea concurenței.

61. Prevederile art. 11 alin. (2) lit.f) și g) din Legea concurenței se aplică atît în cazul refuzului direct, cît și în cazul ”refuzului implicit”.

62. Refuzul direct include o serie de practici, cum ar fi refuzul de a furniza produse unor clienți noi sau actuali; refuzul de a acorda licență pentru drepturi de proprietate intectuală, inclusiv atunci cînd acestea sînt necesare pentru a furniza informații de interfață; refuzul de a acorda accesul la o instalație sau la o rețea esențială.

63.  ”Refuzul implicit” include o serie de practici, cum ar fi impunerea unei clauze contractuale inechitabile sau excesive, inclusiv ”micșorarea marjei” (”efect de foarfecă”), întîrzierea excesivă sau perturbarea furnizării produsului, impunerea unor condiții nerezonabile în schimbul furnizării produsului.

64. Întru asigurarea dreptului la libertatea contractuală a întreprinderii dominante, nu orice refuz de aprovizionare este o încălcare a legislației concurențiale. 

65. Refuzul de a livra este considerat drept încălcare în cazul în care întreprinderea dominantă intră în concurență pe piață din aval cu acea întreprindere pe care o refuză să o aprovizioneze.

66.  Refuzul de a livra se consideră drept încălcare dacă sînt îndeplinite cumulativ următoarele condiții:

66.1. Refuzul se referă la un produs care este necesar pentru a putea intra în concurență în mod eficace pe o piață din aval. Această condiție se consideră îndeplinită dacă produsul refuzat (factorul de producție) este indispensabil, adică nu există nici un substituient actual sau potențial pe care s-ar putea baza concurenții de pe piața din aval pentru a concura;

66.2. Este probabil ca refuzul să ducă la eliminarea concurenței efective pe piața din aval;

66.3. Este probabil ca refuzul să aducă prejudicii consumatorilor. 
67. ”Micșorarea marjei” are loc în cazul în care întreprinderea dominantă practică un preț ridicat pentru factorii de producție pe piață din amonte atît pentru produsul din aval propriu, cît și pentru concurenții săi din aval, în același timp întreprindera dominantă vinde produsul din aval la un preț scăzut, care nu permite unui concurent la fel de eficient să presteze o activitate comercială profitabilă pe piața din aval, practicînd suvenționarea încrucișată. 

Secțiunea 4

Practicarea unor prețuri de ruinare în scopul înlăturării concurenților

68. Practicarea unor prețuri de ruinare în scopul înlăturării concurenților este o acțiune interzisă de art. 11 alin. (2) din Legea concurenței.

69. Consiliul Concurenței va interveni în cazul cînd practicile de excludere bazate pe preț au împiedicat sau pot împiedica concurența din partea concurenților care sînt considerați a fi la fel de eficienți ca și întreprinderea dominantă și, în anumite circumstanțe, din partea concurenților ipotetici, la fel de eficienți ca și îtreprinderea dominantă.

70. Un concurent mai puțin eficient (concurent ipotetic) poate exercita, de asemenea, o presiune care ar trebui luată în considerare atunci cînd se analizează dacă anumite practici de excludere bazate pe preț duc la o blocare cu caracter anticincurențial.

71. Se va examina această presiune în mod dinamic, avînd în vedere că, în absența unor practici abuzive, un asemenea concurent poate beneficia de avantaje legate de cerere, precum efectele de rețea, care vor tinde sa-i sporească eficiența.

72. Pentru a determina dacă ar fi probabil ca și un concurent ipotetic, la fel de eficient ca și întreprinderea dominantă, să fie exclus ca urmare a practicilor respective, Consiliul Concurenței va examina datele economice referitor la cost și la prețurile de vînzare și, în special, dacă întreprinderea dominantă practică prețuri sunt nivelul costurilor medii variabile. 

73. Consiliul Concurenței va utiliza informații cu privire la costurile întreprinderii dominante, iar dacă nu sînt disponibile aceste informații, se va utiliza date privind costurile concurenților sau alte date fiabile comparabile.

Secțiunea 5

Acorduri de exclusivitate

74. Acordul de exclusivitate este o acțiune interzisă de prevederile art. 11 alin. (2) lit.a) din Legea concurenței.

75. Acordurile de exclusivitate includ, în special, obligaţii de depozitare, de cumpărare şi de furnizare cu caracter exclusiv sau reduceri condiţionate, prin care întreprinderea dominantă încearcă să-şi excludă concurenţii, împiedicîndu-i să vîndă consumatorilor sau să se aprovizioneze de la furnizori.

76. Se consideră că obligaţia de furnizare cu caracter exclusiv poate duce la o blocare cu caracter anticoncurenţial dacă această obligaţie leagă majoritatea furnizorilor eficienţi de factori de producţie şi dacă întreprinderile cliente, care sînt concurenţi ai întreprinderii dominante, nu sînt capabile să găsească surse eficiente alternative de aprovizionare cu factori de producţie.

77. Obligaţia de aprovizionare exclusivă se referă la situaţia cînd un client de pe o anumită piaţă trebuie să se aprovizioneze exclusiv, sau în mare măsură, numai de la întreprinderea dominantă. 

78. Reducerile condiţionate sînt reduceri acordate clienţilor ca recompensă pentru anumit tip de comportament de cumpărare. 

79. Reducerile pot fi:

79.1. Retroactive sînt reducerile acordate pentru toate achiziţiile, dacă achiziţiile clientului din timpul unei perioade de referinţă depăşesc un anumit prag;

79.2. Progresive sînt reducerile efectuate în plus faţă de cele necesare pentru a se atinge pragul.

80. Reducerile retroactive pot bloca piaţa în mod semnificativ, întrucît fac mai puţin interesantă pentru clienţi trecerea la un alt furnizor alternativ pentru mici cantităţi de cerere, în cazul în care acesta ar duce la pierderea reducerilor retroactive.

81. Cu cît reducerea ca procentaj din preţul total este mai ridicată şi cu cît pragul este mai ridicat, cu atît este mai importantă motivaţia sub nivelul pragului şi, prin urmare, cu atît este mai puternică blocarea pentru concurenţii actuali sau potenţiali.

82. De regulă, este important să se analizeze dacă sistemul de reduceri este aplicat pe baza unui prag individualizat sau standardizat.

83. Un prag individualizat – bazat pe un procent din nevoile totale ale clientului sau pe o cantitate ţintă individualizată – îi permite întreprinderii dominante să stabilească pragul la un nivel care să îngreuneze schimbarea furnizorilor de către clienţi, creînd astfel un efect de fidelizare maxim.

84. Un prag standardizat – caz în care pragul este acelaşi pentru toţi clienţii sau pentru un grup de clienţi  - poate fi prea ridicat pentru clienţii mai mici şi/sau prea scăzut pentru clienţii mai mari pentru a avea un efect de fidelizare. Dacă pragul standardizat se apropie de nevoile unui număr ridicat de clienţi, este probabil să se considere că un asemenea sistem de reduceri poate duce la o blocare cu caracter anticoncurenţial.

85. Atît în cazul obligaţiilor de aprovizionare exclusivă, cît și în cazul reducerilor condiționate probabilitatea unei blocări cu caracter anticoncurenţial este mai ridicată atunci cînd întreprinderile concurente nu pot intra în concurenţă pentru întreaga cerere a fiecărui client.

Anexa nr. 5

la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

Proiect  (03.12.2012)

REGULAMENTUL PRIVIND CONCENTRĂRILE ECONOMICE

Scopul controlului concentrǎrilor economice de cǎtre Consiliul Concurenţei este de a împiedica apariţia obstacolelor semnificative în calea concurenţei efective pe piaţă sau pe o parte substanţială a acesteia, în special ca urmare a creării sau consolidării unei poziţii dominante.  

Prezentul  regulament  este  obligatoriu  pentru  Consiliul  Concurenţei,  întreprinderile înregistrate în Republica Moldova sau înregistrate în alte state, asociaţii de întreprinderi, persoane fizice,  precum  şi  pentru  autorităţile  şi  instituţiile  administraţiei  publice centrale sau locale, urmǎrind aplicarea unitară şi transparentă a prevederilor Legii concurenţei nr. 183 din 11.07.2012, denumitǎ în continuare “lege”, în condiţii de certitudine juridică.

Prezentul regulament transpune prevederile Regulamentului (CE) nr. 139/2004 al Consiliului din 20 ianuarie 2004 privind controlul concentrărilor economice între întreprinderi, Regulamentul (CE) nr. 802/2004 al Comisiei din 21 aprilie 2004 de punere în aplicare a Regulamentului (CE) nr. 139/2004 al Consiliului privind controlul concentrărilor economice între întreprinderi, Comunicarea Comisiei privind o procedură simplificată de analiză a anumitor concentrări în temeiul Regulamentului (CE) nr. 139/2004 al Consiliului şi, parțial, Comunicarea jurisdicţională consolidată a Comisiei în temeiul Regulamentului (CE) nr. 139/2004 al Consiliului privind controlul concentrărilor economice între întreprinderi (2008/C 95/01). 

CAPITOLUL I

CONSIDERAȚII GENERALE

Articolul 1 

Domeniul de aplicare

(1) Prezentul regulament se aplică controlului concentrărilor economice efectuat în temeiul legii.  
(2)  Prevederile prezentului regulament se aplică operaţiunilor de concentrare economică,  atunci cînd cifra totală de afaceri realizată cumulativ de întreprinderile implicate, înregistrată în anul anterior operaţiunii, depăşeşte 25 000 000 lei şi există cel puţin două întreprinderi implicate în operaţiune care au realizat pe teritoriul Republicii Moldova, fiecare în parte, o cifră totală de afaceri mai mare de 10 000 000 lei în anul anterior operaţiunii. 
 (3)  Prezentul  regulament  se  aplică  şi  situaţiilor  în  care  întreprinderile  implicate acceptă restricţionări direct legate și necesare punerii în aplicare a unei operaţiuni de concentrare economică. 

Articolul 2

Prevederi generale privind concentrările economice 

(1) Noţiunea de concentrare economică include acele operaţiuni care au ca rezultat modificări de durată ale controlului întreprinderilor, şi, prin urmare, în structura pieţei, cuprinzând şi operaţiunile care conduc la crearea de societăţi în comun care îndeplinesc în mod durabil toate funcţiile unei entităţi economice autonome. Prin „întreprindere” se înţelege, orice entitate angajată într-o activitate economică, indiferent de statutul juridic și de modul de finanțare al acesteia.
(2) Realizarea unei operațiuni de concentrare economică implică modificarea de durată a controlului prin:

a) fuzionarea a două sau mai multe întreprinderi anterior independente sau părţi ale unor întreprinderi independente anterior; sau 

b) preluărea de către una sau mai multe persoane care controlează deja cel puţin o întreprindere, ori de către una sau mai multe întreprinderi, fie prin achiziţionarea de valori mobiliare (părţi sociale) sau de active, fie prin contract ori prin alte mijloace, a controlului direct sau indirect asupra uneia sau mai multor alte întreprinderi ori părţi ale acestora.
(3) Crearea, în comun, a unei societăţi comerciale care îndeplineşte în mod durabil toate funcţiile unei entităţi economice autonome constituie o concentrare în sensul alin. (2) lit.b).
Articolul 3

Fuziuni între întreprinderi independente anterior

(1) O fuziune, în sensul art. 20 alin. (2) lit. a) din lege are loc atunci când două sau mai multe  întreprinderi independente fuzionează rezultînd o întreprindere nouă şi încetează să existe în calitate de persoane juridice separate (prin contopire). 

O fuziune are loc şi în cazul în care o întreprindere este preluată de o alta, ultima păstrându-şi identitatea juridică, în timp ce prima încetează să existe în calitate de persoană juridical (prin absorbție).
(2) O fuziune în sensul art. 20 alin. (2) lit. a) din lege poate avea de asemenea loc în cazul în care, în absenţa unei fuziuni juridice, combinarea activităţilor întreprinderilor independente anterior duce la înfiinţarea unei singure entităţi economice.  Acest  lucru  apare în special  în  cazul  în  care  două  sau  mai  multe  întreprinderi,  păstrându-şi personalitatea juridică individuală, stabilesc prin contract o gestiune economică comună. Dacă această situaţie duce la o fuziune de facto, într-o singură entitate economică, a întreprinderilor implicate, operaţiunea  este  considerată o concentrare economică. O condiţie esenţială pentru stabilirea unei astfel de fuziuni de facto este existenţa unei gestiuni economice unice, permanente. Alţi factori relevanţi sunt compensarea internă a profiturilor şi pierderilor sau o repartizare a veniturilor între diversele entităţi din cadrul grupului, precum şi răspunderea solidară a acestora sau împărţirea riscurilor externe.  Fuziunea de  facto se  poate  baza  în  exclusivitate  pe  aranjamente contractuale,  dar  poate  fi  fundamentată  şi  prin  participaţii  încrucişate între întreprinderi ce formează o entitate economică.

Articolul 4

Preluarea controlului

(1) Controlul decurge din drepturi, contracte sau orice alte mijloace care, fie separat sau combinate și având în vedere circumstanțele de drept sau de fapt relevante, conferă posibilitatea exercitării unei influențe decisive asupra unei întreprinderi, în special prin:

a) dreptul de proprietate sau dreptul de folosinţă integrală sau parțială asupra activelor unei întreprinderi;

b) drepturi sau contracte care conferă o influență decisivă asupra structurii, voturilor sau deciziilor organelor unei întreprinderi.
(2) În accepțiunea legii, preluarea controlului se realizează de către persoane sau persoanele ori de către întreprinderile care:

a) sunt titulare ale drepturilor sau beneficiare ale drepturilor în baza contractelor în cauză sau

b) deși nu sunt titularele acestor drepturi sau beneficiare ale drepturilor în baza acestor contracte, au puterea de a exercita drepturile care decurg din acestea.
(3) Exercitarea controlului (direct sau indirect) se manifestă prin deţinerea unei majorităţi în capitalul social al unei întreprinderi care-i permite exercitarea majorităţii drepturilor de vot sau deţinerea a mai mult de 50 la sută din totalul drepturilor de vot sau deţinerea dreptului de a alege, de a desemna sau de a elibera majoritatea membrilor executivului sau a consiliului întreprinderii sau prin deţinerea dreptului de a gestiona afacerea sau a influenţa decisiv activitatea întreprinderii în baza unui contract sau altui aranjament legal sau prin deţinerea dreptului de a influenţa decisiv activitatea întreprinderii adoptînd decizii în cadrul altor  întreprinderi.
(4) Elementele conceptului de preluare a controlului sunt: subiectul, obiectul și modalitatea de dobîndire a controlului.
(5) Subiectul controlului. 

a) Controlul poate fi preluat de către o întreprindere independentă sau de mai multe întreprinderi care acționează în comun.

b) Controlul  poate  fi  de asemenea  preluat  fie  de  o  persoană,  în  cazurile  în  care  persoana  respectivă  controlează  deja  (independent  sau  în  comun)  cel  puţin  încă  o întreprindere fie, alternativ, de  mai  multe  persoane (care  controlează  o  altă întreprindere) și  întreprinderi. În acest context, noţiunea  de „persoană” se extinde atât asupra organismelor publice şi organismelor de drept privat, cât şi asupra persoanelor fizice. 

c) În cazul cînd, o persoană sau o întreprindere se folosește de o altă persoană sau o altă întreprindere pentru preluarea unei participații de control și are puterea de a-și exercita drepturile ce îi conferă controlul prin această persoană sau întreprindere, ceea ce înseamnă că aceasta din urmă este formal titularul drepturilor, dar acționează doar ca vehicol, controlul, în această situație este preluat de persoana sau întreprinderea care se află în realitate în spatele operațiunii și deține puterea de a controla întreprinderea țintă. 

d) Preluarea controlului prin organisme de plasament colectiv în valori mobiliare. 

Organismele de plasament colectiv în valori mobiliare sînt entități organizate cu sau fără personalitate juridică care atrag mijloace bănești disponibile de la persoane fizice şi/sau juridice prin emiterea şi plasarea de acţiuni sau de unităţi de fond în scopul investirii ulterioare a acestora (companii investiționale și fonduri de investiții). Organismele de plasament colectiv achiziționează de regulă acțiunile și drepturile de vot care conferă controlul asupra societăților din portofoliu.

Controlul este exercitat de societatea de administrare fiduciară a investiţiilor, deoarece aceasta exercită drepturile de vot aferente instrumentelor financiare aparținînd organismelor de plasament colectiv, în interesul deținătorilor de titluri de participare. În consecință, societatea de administrare fiduciară a investiţiilor preia de regulă controlul indirect în sensul art. 20 alin. (1) lit. b) din lege și are competența de a exercita drepturile deținute în mod direct de către organismul de plasament colectiv.
(6) Obiectul controlului. 

Preluarea controlui se realizează asupra: 

a) uneia sau mai multor întreprinderi;

b) unor active (părți) ale întreprinderii, cum ar fi:

    b1. una sau mai multe entităţi legale separate (întreprinderi în posesiune majoritară, întreprinderi ale concernului, etc);     

    b2. subdiviziuni interne ale agentului economic (de ex: o secţie sau o unitate);  

    b3. elemente ale fondului de comerţ, cărora li se poate atribui o cifră de afaceri pe piaţă (de ex: mărci, licenţe). 
(7) Mijloace de control.

Formele uzuale de preluare a controlului sunt: 

a) achiziționarea de valori mobiliare (părți sociale) sau de active. 

b) control pe bază contractuală.

Pentru a conferi control, contractul trebuie să ducă la un control al conducerii și al celorlalte resurse ale întreprinderii similar celui din cazul preluării de acțiuni sau active și să aibă o durată foarte lungă (de regulă fără posibilitatea de reziliere înainte de termen pentru partea care acordă drepturile contractuale). 

c) relațiile de dependență economică. 

Situaţia de dependenţă economică poate fi determinată de contracte importante de furnizare pe termen lung sau împrumuturi acordate de către furnizori sau consumatori, combinate cu legături structurale, care conferă o influenţă determinantă asupra partenerului. În aceste condiţii, Consiliul Concurenței analizează dacă aceste legături economice, combinate cu alte legături, sînt suficiente pentru a duce la o modificare de lungă durată a controlului.

Preluarea controlului are loc chiar dacă aceasta nu este intenția declarată a părților sau dacă achizitorul rămîne pasiv, iar preluarea controlului este declanșată de acțiunea unor părți terțe. Astfel sînt situațiile în care modificarea controlului rezultă din moștenirea de acțiuni de către un actionar sau în care retragerea unui actionar declanșează o modificare a controlului, în special o trecere de la controlul în comun la controlul unic.

CAPITOLUL II

DIMENSIUNEA CONCENTRĂRILOR ECONOMICE

Secțiunea 1

Praguri

Articolul 5

Determinarea pragurilor

(1) Concentrările economice care depăşesc pragurile prevăzute la art. 22 alin. (1) din lege urmează a fi notificate Consiliului Concurenţei înainte de punerea în aplicare.
(2) Articolul 22 alin. (1) din lege prevede două praguri pentru a determina dacă operaţiunea de concentrare economică cade sub incidenţa legii, folosind două criterii diferite:

a) Pragul cifrei totale de afaceri realizate pe plan mondial stabilit pentru a măsura dimensiunea totală a întreprinderilor implicate;

b) Pragul cifrei totale de afaceri realizat pe plan naţional stabilit pentru a indica dacă respectiva concentrare economică implică un nivel minim al activităţilor desfăşurate pe teritoriul Republicii Moldova.
(3) Pragurile sînt prevăzute pentru a determina dacă respectiva concentrare economică este supusă controlului Consiliului Concurenţei şi nu pentru a evalua poziţia pe piaţă a părţilor la concentrarea economică sau impactul operaţiunii. Astfel, acestea includ cifrele de afaceri realizate şi, astfel, toate resursele mobilizate, în toate domeniile de activitate ale părţilor şi nu doar în cele care sînt direct implicate în concentrarea economică.
(4) Pragurile sînt de natură pur cantitativă, bazîndu-se numai pe calculul cifrei de afaceri şi nu pe cota de piaţă sau pe alte criterii.  Scopul acestora este de a oferi un mecanism simplu și obiectiv, ușor de utilizat de întreprinderile implicate într-o operațiune de concentrare economică, pentru a determina dacă operațiunea este notificabilă.
(5) Cifra totală de afaceri este utilizată ca un indicator al resurselor economice combinate într-o concentrare şi este alocată geografic pentru a reflecta distribuirea geografică a respectivelor resurse.
(6) Cifra totală de afaceri se va calcula în modul stabilit la Secțiunea 3 din prezentul Capitol.

Secțiunea 2

Părțile implicate

Articolul 6

 Generalităţi

(1)  În scopul stabilirii competenţei Consiliului Concurenţei, întreprinderile implicate sunt acelea care participă la o concentrare economică, de exemplu o fuziune sau o preluare a controlului, aşa cum este prevăzut la art.20 alin. (2) din lege. Cifra totală de afaceri individuală şi cifra totală de afaceri consolidată a acestor întreprinderi este decisivă pentru a se stabili dacă sunt îndeplinite pragurile prevăzute la art.22 alin. (1) din lege. 

(2) Odată ce întreprinderile implicate într-o anumită operaţiune au fost identificate, cifra totală de afaceri pentru stabilirea competenței se calculează conform normelor prevăzute la art. 24 din lege. Articolul 24 alin. (4) din lege prevede criterii detaliate care permit identificarea întreprinderilor a căror cifră totală de afaceri este atribuită întreprinderii implicate datorită existenţei unor legături directe sau indirecte cu aceasta. 

În scopul calculării cifrei totale de afaceri pentru compararea cu pragurile prevăzute la art. 22 alin. (1) din lege sunt prevăzute reguli concrete care, luate împreună, sunt considerate că stabilesc noţiunea de „grup”. Termenul de „grup” va fi utilizat în următoarele secţiuni în special pentru a face trimitere la grupul de întreprinderi a căror relaţii cu întreprinderea implicată se încadrează în condiţiile prevăzute la art. 24 alin. (4) din lege 

      Articolul 7

Părțile implicate în cazul fuziunilor
În cazul unei fuziuni, fiecare entitate care fuzionează reprezintă o întreprindere implicată. 

Articolul 8

Preluarea controlului

(1) În cazul întreprinderii care preia controlul (achizitorului), pot exista una sau mai multe întreprinderi care preiau controlul unic sau în comun. Din perspectiva întreprinderii preluate (achiziţionatului), pot exista una sau mai multe întreprinderi, ca întreg sau ca părţi din acestea. Ca regulă generală, fiecare dintre aceste întreprinderi reprezintă întreprindere implicată în sensul reglementărilor privind concentrările economice. 

Preluarea controlului unic 

(2) În cazul preluării controlului unic asupra întregii întreprinderi, întreprinderile implicate sunt întreprinderea care preia controlul şi întreprinderea ţintă. 

(3) Atunci când o întreprindere ţintă este preluată de un grup prin intermediul uneia din filialele sale, întreprinderile implicate sunt întreprinderea ţintă şi filiala care achiziţionează, în cazul în care aceasta din urmă nu este doar un vehicul de achiziţionare. Cu toate acestea, chiar dacă filiala este considerată în mod normal întreprindere implicată, în scopul calculării cifrelor totale de afaceri pentru stabilirea incidenţei prevederilor art.22 din lege se va include cifra totală de afaceri a tuturor întreprinderilor de care întreprinderea implicată este legată. 

Achiziţionarea unor părţi de întreprinderi (elemente de active) 

(4) Din prevederile art.24 alin.(3) din lege rezultă că atunci când operaţiunea constă în achiziţionarea unor părţi (elemente de active) ale uneia sau mai multor întreprinderi, doar acele părţi care fac obiectul tranzacţiei vor fi luate în considerare cu privire la vânzător. Impactul posibil al tranzacţiei pe piaţă depinde doar de combinarea resurselor economice şi financiare care fac obiectul tranzacţiei cu resursele achizitorului, nefiind influenţat de activitatea comercială rămasă vânzătorului. În acest caz, întreprinderile implicate sunt achizitorul (achizitorii) şi partea (părţile) achiziţionată (e) ale întreprinderii ţintă, activităţile comerciale rămase vânzătorului nefiind luate în considerare. 

Trecerea de la controlul în comun la controlul unic 

(5) Dacă dobândirea controlului are loc prin trecerea de la controlul în comun la controlul unic, în mod normal, un singur acţionar achiziţionează pachetul de acţiuni deţinut anterior de un alt acţionar sau de alţi acţionari. În această situaţie, întreprinderile implicate sunt acţionarul care achiziţionează şi societatea în comun. Ca în cazul oricărui alt vânzător, acţionarul care se retrage nu este o întreprindere implicată. 

Preluarea controlului în comun 

(6) În cazul preluării controlului în comun asupra unei societăți nou create, întreprinderile implicate sunt fiecare dintre societăţile care preiau controlul asupra societătii în comun nou create (care, deoarece nu există încă, nu este considerată întreprindere implicată şi, în plus, nu are o cifră de afaceri proprie). Aceeaşi regulă se aplică atunci când o întreprindere contribuie la o societate în comun nou creată cu o filială preexistentă sau o activitate comercială (asupra căreia a exercitat anterior controlul unic). În aceste situaţii, fiecare dintre întreprinderile care controlează în comun sunt considerate întreprinderi implicate, în timp ce orice întreprindere sau activitate comercială care a contribuit la o societate în comun nu constituie întreprindere implicată, cifra de afaceri a acesteia sau aferentă respectivei activităţi fiind inclusă în cifra de afaceri a societăţii mamă iniţiale. 

(7)  În cazul preluării controlului în comun asupra întreprinderii sau activităţii comerciale pre-existente, întreprinderi implicate sunt, pe de o parte, fiecare dintre întreprinderile care preiau controlul în comun şi, pe de altă parte, întreprinderea sau activitatea achiziţionată pre-existente. 

Modificarea structurii acţionarilor care deţin controlul în cazul controlului în comun asupra unei societăţi în comun existente 

(8) O concentrare economică notificabilă are loc atunci când se produce o modificare a calităţii controlului în cadrul unei structuri de control în comun fie printr-o reducere a numărului de acţionari care deţin controlul, fie datorită apariţiei unor noi acţionari care preiau controlul, indiferent dacă aceştia îi înlocuiesc sau nu pe acţionarii existenţi care deţin controlul. 

(9) În cazul în care unul sau mai mulţi acţionari deţin controlul, prin intrarea sau prin substituirea unuia sau mai multor acţionari, în situaţia unui control în comun, atât înainte cât şi după operaţiune, întreprinderile implicate sunt acţionarii (noi şi existenţi) care îşi exercită controlul în comun şi societatea în comun. Pe de o parte, similar preluării controlului în comun asupra unei societăţi existente, societatea în comun este considerată întreprindere implicată, deoarece este deja o întreprindere pre-existentă. Pe de altă parte, apariţia unui nou acţionar nu reprezintă în sine doar o nouă preluare a controlului, ci conduce la o modificare a calităţii controlului pentru acţionarii rămaşi care deţin controlul, deoarece calitatea controlului în cadrul societăţii în comun este determinată de identitatea şi componenţa acţionarilor care deţin controlul şi, prin urmare, de relaţia dintre aceştia. 

Preluarea controlului de către o societate în comun 

 (10) În cazul în care preluarea controlului asupra unei alte societăţi se realizează de către o societate în comun cu funcţionare deplină, părțile implicate sînt societatea în comun şi întreprinderea ţintă.

(11) Atunci, când societatea în comun este un simplu vehicul utilizat pentru o achiziţie de către societăţile-mamă, se va considera ca întreprinderi implicate fiecare dintre societăţile-mamă, precum şi întreprinderea ţintă. 

Acesta este, în particular, cazul în care societatea în comun este înfiinţată anume în scopul achiziţionării întreprinderii ţintă sau atunci când societatea în comun nu a început încă să funcţioneze sau o societate în comun existentă nu este deplin operaţională, ori atunci când societatea în comun este o asociaţie de întreprinderi. Acelaşi lucru este valabil şi atunci când există elemente care demonstrează că societăţile-mamă sunt, de fapt, participanţii reali la operaţiunea respectivă. 

Elementele respective includ implicarea semnificativă a societăţilor-mamă în iniţierea, organizarea şi finanţarea operaţiunii. În astfel de cazuri, societăţile-mamă sunt considerate ca fiind întreprinderi implicate.

Divizarea societăţilor în comun şi schimbul de active 

(12) Cînd două (sau mai multe) întreprinderi divizează o societate în comun şi împart activele (care constituie afacerea comercială) între ele, implică o trecere de la controlul în comun asupra totalului activelor societăţii în comun, la controlul unic exercitat de către fiecare întreprindere asupra activelor divizate. Pentru fiecare operaţiune de divizare, întreprinderile implicate sunt atât întreprinderea care achiziţionează, cât şi activele pe care urmează să le achiziţioneze aceasta. 

(13) Similar scenariului de divizare a societăţii în comun este situaţia în care două (sau mai multe) întreprinderi fac schimb de active care constituie o activitate comercială pentru fiecare parte. În acest caz, fiecare preluare a controlului este considerată o preluare independentă a controlului unic. Pentru fiecare tranzacţie, întreprinderile implicate sunt societăţile care achiziţionează şi activele sau întreprinderea achiziţionată. 

Preluarea controlului de către persoanele fizice 

(14) În cazul preluării controlului de către persoane fizice, în sensul art.20 alin.(2) lit. (b) din lege, întreprinderile implicate sunt întreprinderea ţintă şi achizitorul individual (cu cifra de afaceri a întreprinderii /întreprinderilor controlate de respectiva persoană fizică inclusă în calculul cifrei totale de afaceri, în măsura în care sunt respectate condiţiile de la art. 24 alin. (4) din lege). 

Preluarea controlului de către o întreprindere deţinută de stat 

(15) Fuziunea sau preluarea controlului între două întreprinderi deţinute de stat (sau de acelaşi organism public) constituie o operaţiune de concentrare economică dacă anterior întreprinderile făceau parte din diferite entităţi economice cu putere independentă de decizie. În acest caz, ambele întreprinderi se califică drept întreprinderi implicate, cu toate că ambele sunt deţinute de stat (sau de acelaşi organism public). 

Secțiunea 3

Cifra totală de afaceri
Articolul 9

Conceptul de cifră totală de afaceri

(1) Conceptul de cifră totală de afaceri, potrivit art. 24 alin. (1) din lege, se referă la sumele obţinute de întreprinderile implicate în anul anterior din vânzarea de produse făcînd parte din activităţile obişnuite ale întreprinderilor în cauză, după deducerea rabaturilor aplicate la vânzare şi a taxei pe valoarea adăugată şi a altor impozite direct legate de cifra de afaceri.

(2) Cifra de afaceri la vînzarea produselor este determinată prin identificarea fiecărui act comercial care implică un transfer de proprietate. 

(3) Calcularea cifrei totale de afaceri în domenii precum băncile, instituţiile care acordă împrumuturi şi societăţile de asigurări va fi prezentată în art. 16 și art. 18.

Articolul 10

Activităţi obişnuite

(1) Sumele ce urmează a fi incluse în calculul cifrei totale de afaceri, potrivit art. 24 alin. (1) din lege, trebuie să facă parte din activităţile obişnuite ale întreprinderilor implicate. 

(2) Cifra totală de afaceri obţinută din activităţile obişnuite este cifra de afaceri realizată din vînzarea de produse în cadrul activităţii operaţionale.  

(3) Orice ajutor acordat întreprinderilor implicate de autorităţile publice trebuie inclus în calculul cifrei totale de afaceri, în cazul în care:

a) întreprinderea este ea însăşi beneficiarul ajutorului şi, 

b) ajutorul este direct legat de vînzarea produselor de către întreprindere.  

Articolul 11

Cifra de afaceri netă

(1) Cifra totală de afaceri se calculează potrivit prevederilor Legii contabilităţii nr. 113-XVI  din  27.04.2007. Din punct de vedere a tratamentului contabil, cifra de afaceri se regăseşte în “Raportul privind rezultatele financiare” din Raportul financiar.
(2) Cifra totală de afaceri de care se ţine seama este cifra totală de afaceri netă, după deducerea unui număr de elemente specificate în lege. Scopul este de a ajusta cifra de afaceri, astfel încît să poată reflecta puterea economică reală a unei întreprinderi.
Articolul 12

Calculul cifrei totale de afaceri interne
Cifra totală de afaceri realizată de întreprinderile implicate nu include valoarea vînzărilor de produse intervenite între oricare dintre întreprinderile menţionate la art. 24 alin. (4) din lege, şi anume grupul la care aparţine întreprinderea implicată. Sumele luate în considerare, la calularea cifrei totale de afaceri, reflectă numai acele tranzacţii care au loc între grupul de întreprinderi, pe de o parte, şi terţe părţi, pe de altă parte.

Articolul 13

Identificarea întreprinderilor a căror cifră totală de afaceri este luată în considerare

(1) În situaţia în care o întreprindere implicată într-o concentrare economică aparţine unui grup, nu se va lua în considerare doar cifra totală de afaceri a întreprinderii respective, ci, potrivit prevederilor legii, se va lua în considerare şi cifra totală de afaceri a întreprinderilor cu care întreprinderea implicată are legături ce constau din drepturi sau competenţe enumerate la art. 24 alin. (4) din lege, pentru a determina dacă sînt atinse pragurile prevăzute la art. 22 alin. (1) din lege.

(2) Dacă o întreprindere implicată direct sau indirect deţine legăturile menţionate în art. 24 alin. (4) lit.b) din lege cu alte societăţi, acestea trebuie considerate ca făcînd parte din grupul său în scopul calculării cifrei totale de afaceri în temeiul prezentului regulament.

(3) Fără a aduce atingere prevederilor art.24 alin.(3) din lege, care se referă la achiziţionarea de elemente de activ dintr-o întreprindere, pentru a constata dacă pragurile valorice prevăzute de lege sunt atinse, cifra totală de afaceri a întreprinderilor implicate va fi calculată prin cumularea cifrelor totale de afaceri ale:  

(a) întreprinderii implicate; 

(b) întreprinderilor la care întreprinderea implicată, în mod direct sau indirect: 

i. deţine peste jumătate din capital: sau

ii. are puterea de a exercita peste jumătate din drepturile de vot: sau 

iii. are puterea de a numi peste jumătate din membrii consiliului societăţii, organului executiv sau ai organelor care reprezintă legal întreprinderile; sau 

iv. are dreptul de a gestiona activităţile întreprinderii; 

(c)  întreprinderilor care deţin în întreprinderea implicată drepturile sau competenţele enumerate la lit.b); 

(d) întreprinderilor în care o întreprindere prevăzută la lit.c) deţine drepturile sau competenţele enumerate la lit.b); 

(e) întreprinderilor în care două sau mai multe întreprinderi prevăzute  la lit.a)-d) deţin împreună drepturile sau competenţele enumerate la lit. b). 

(4) Drepturile sau competenţele enumerate la alin. (3) lit. b) (i)-(iii) se identifică în mod direct deoarece se referă la praguri cantitative. Aceste praguri sunt atinse dacă întreprinderea implicată deţine mai mult de jumătate din capitalul altor întreprinderi, dacă deţine mai mult de jumătate din drepturile de vot sau deţine competenţa legală să numească mai mult de jumătate din membrii consiliului de administraţie în alte întreprinderi. Pragurile sunt atinse şi dacă întreprinderea implicată deţine de facto competenţa de a exercita mai mult de jumătate din drepturile de vot ale ansamblului acţionarilor sau competenţa de a numi mai mult de jumătate din membrii consiliului de administraţie în alte întreprinderi. 

(5) Dreptul de a gestiona activitatea întreprinderii, prevăzut în alin. (3) lit.b) (iv):

a) există, de exemplu, în baza unui acord de locaţiune a activităţii comerciale sau în baza structurii organizaţionale pentru asociatul comanditat într-o societate în comandită;

b) poate decurge şi din deţinerea drepturilor de vot (singure sau în combinaţie cu acorduri contractuale, cum ar fi acordul acţionarilor) care permite stabilirea strategiei unei întreprinderi, în baza unor elemente stabile de drept.

(6) Dreptul de a gestiona cuprinde şi situaţii în care întreprinderea implicată deţine dreptul de a gestiona activitatea unei întreprinderi în comun cu părţi terţe.

(7) În situaţia în care două sau mai multe întreprinderi controlează în comun întreprinderea implicată, în sensul că este necesar acordul tuturor pentru a gestiona activitatea acesteia, se va include cifra totală de afaceri a fiecăreia dintre ele. 

(8) În situaţia în care întreprinderile identificate potrivit prevederilor alin. (3) au legături aşa cum au fost definite la alin. (3) cu alte întreprinderi, acestea ar trebui luate în calcul. 

Articolul 14

Alocarea cifrei totale de afaceri a întreprinderilor identificate

(1) Atâta timp cât criteriul de control prevăzut la art. 13 alin. (3) lit. b) este îndeplinit, se va lua în considerare întreaga cifră de afaceri a întreprinderii la care întreprinderea implicată deţine controlul, indiferent de cota reală pe care întreprinderea implicată o deţine în această întreprindere. 

(2) În cazul în care întreprinderile implicate în concentrare deţin împreună drepturile sau competenţele prevăzute la art. 24 alin. (4) lit. b) din lege, la calcularea cifrei totale de afaceri a întreprinderilor implicate nu se ia în considerare cifra de afaceri rezultată din vînzările de produse intervenite între întreprinderea comună şi fiecare dintre întreprinderile implicate sau orice altă întreprindere care are legături cu oricare dintre ele, în conformitate cu art. 24 alin.(4) lit. b)-e) din lege, dar se ia în consideraţie cifra de afaceri rezultată din vînzările de produse intervenite între întreprinderea comună şi orice întreprinderi terţe
(3) Cifra de afaceri rezultată din vânzările de produse efectuate între societatea în comun şi oricare terţ, va fi repartizată în mod egal între întreprinderile implicate care controlează societatea în comun.

(4) Normele prevăzute la art. 13 alin. (3) trebuie să fie adaptate la situaţiile ce implică o modificare de la controlul în comun la controlul unic, pentru a evita dubla înregistrare a cifrei de afaceri a societăţii în comun. Astfel, dacă întreprinderea achizitoare are drepturi şi competenţe în societatea în comun care satisfac cerinţele de la art. 13 alin. (3), cifra totală de afaceri a achizitorului trebuie calculată fără luarea în considerare a cifrei de afaceri a societăţii în comun, iar cifra totală de afaceri a societăţii în comun se determină prin eliminarea cifrei de afaceri a achizitorului. 

Articolul 15

Calcularea cifrei totale de afaceri cumulate

(1) În cazul realizării unei concentrări economice prin fuziune, cifra totală de afaceri va fi cea rezultată din cumularea cifrelor totale de afaceri ale întreprinderilor care fuzionează.

(2) Când operaţiunea de concentrare economică se realizează prin preluarea controlului unic, cifra totală de afaceri va fi cea rezultată din cumularea cifrei totale de afaceri a întreprinderii care preia controlul cu cifra totală de afaceri a întreprinderii-ţintă.

(3) La concentrarea economică realizată prin preluarea controlului în comun asupra unei întreprinderi existente, cifra totală de afaceri va fi rezultatul cumulării cifrelor totale de afaceri ale întreprinderilor care preiau controlul în comun cu cifra totală de afaceri a întreprinderii asupra căreia s-a preluat controlul în comun.

(4) La concentrarea economică realizată prin preluarea controlului în comun asupra unei întreprinderi nou-create, cifra de afaceri va fi rezultatul cumulării cifrelor totale de afaceri ale întreprinderilor care preiau controlul asupra societăţii în comun nou-create.

(5) În cazul în care  concentrarea economică se realizează prin preluarea controlului asupra unor active, cifra totală de afaceri se va calcula prin cumularea cifrei totală de afaceri a întreprinderii achizitoare cu cifra totală de afaceri generată de activele cumpărate în anul anterior notificării concentrării economice, iar în cazul în care specificul respectivelor active nu permite defalcarea cifrei totale de afaceri, prin cumularea cu cifra totală de afaceri corespunzătoare activelor cumpărate, calculată proporţional cu ponderea acestora din totalul patrimoniului întreprinderii vânzătoare.

Articolul 16

Calcularea cifrei totale de afaceri la bănci şi instituţiile care acordă împrumuturi

(1) Datorită naturii specifice a acestui sector, art.4 din lege include dispoziţii specifice pentru calcularea cifrei totale de afaceri pentru bănci şi pentru instituţiile care acordă împrumuturi.

(2) Potrivit art. 4 din lege, cifra totală de afaceri la bănci şi instituţiile care acordă împrumuturi este asimilată cu suma veniturilor aferente dobînzilor şi suma veniturilor neaferente dobînzilor, după deducerea impozitelor și taxele legate direct de acestea.

Articolul 17

Calcularea cifrei totale de afaceri la societăţile de leasing

(1) La calcularea cifra totale de afaceri a întreprinderii, care are ca obiect principal de activitate leasingul financiar, se ia în considerare toate ratele din contractele de leasing financiar, cu excepţia rambursării. Vînzarea ratelor de leasing viitoare la începutul contractului în scopul refinanţării nu va fi luată  în considerare.

(2) La calcularea cifrei totale de afaceri pentru activitatea de leasing operaţional se va aplica normele generale de calcul a cifrei de afaceri prevăzute la art. 24 din lege. 

Articolul 18

Calcularea cifrei totale de afaceri la societăţile de asigurări

(1) Cifra totală de afaceri la societăţile de asigurare, potrivit art. 4 din lege, este asimilată cu valoarea totală a primelor brute subscrise, conform contractelor de asigurări încheiate de către sau în numele societăţilor de asigurare, inclusiv a primelor plătite reasigurătorilor, după deducerea impozitelor si a taxelor percepute asupra cuantumului primelor individuale de asigurare sau a volumului total al acestora. Acestea reprezintă suma primelor încasate, inclusiv primele de reasigurare încasate în cazul în care întreprinderea implicată desfăşoară activităţi în domeniul reasigurărilor.

(2) Primele ce trebuie luate în considerare se referă atât la noile contracte de asigurare încheiate în cursul anului calendaristic în cauză, dar şi la toate primele legate de contracte încheiate în cursul anilor precedenți, dar care se execută în timpul perioadei de referinţă. 

Articolul 19

Alocarea cifrei totale de afaceri pentru întreprinderile deţinute de stat

(1) La calcularea cifrei totale de afaceri a unei întreprinderi de stat implicate într-o concentrare economică necesită luarea în considerare a întreprinderilor care formează o unitate economică cu putere independentă de decizie, indiferent de modul de deţinere a capitalului sau de normele de supraveghere administrativă care se aplică. 

(2) Pentru a calcula cifra totală de afaceri a întreprinderilor deţinute de stat, se iau în considerare doar acele întreprinderi care aparţin aceleiaşi unităţi economice, care au aceeaşi putere independentă de decizie. Prin urmare, atunci când o societate deţinută de stat nu constituie obiectul unei coordonări cu alte grupuri controlate de stat, aceasta trebuie să fie tratată ca un grup independent, iar cifra totală de afaceri a altor societăţi deţinute de stat nu trebuie luată în considerare. În situaţia în care mai multe întreprinderi de stat ţin de acelaşi centru independent de luare a deciziilor comerciale, cifra totală de afaceri a acelor întreprinderi va fi considerată ca parte a grupului întreprinderii implicate, în sensul art. 14 alin. (3). 

Articolul 20

Cifra totală de afaceri în situaţii particulare de preluare a controlului

(1) În situaţiile în care o întreprindere foloseşte o altă persoană sau o altă întreprindere pentru preluarea unei participaţii de control şi are puterea de a-şi exercita drepturile ce îi conferă controlul prin această persoană sau întreprindere, înseamnă că aceasta din urmă este formal titularul drepturilor. Într-o astfel de situaţie, cifra totală de afaceri luată în calcul este cifra totală de afaceri a întreprinderii care în fapt dispune de puterea de a controla întreprinderea-ţintă.

(2) În cazul în care controlul este preluat de către o persoană fizică (achizitor individual), cifra totală de afaceri luată în considerare este cifra totală de afaceri a tuturor întreprinderilor controlate direct sau indirect de către aceasta.

(3) În cazul în care achizitorul este o societate în comun cu funcţionare deplină, cifra totală de afaceri a achizitorului se consideră ca fiind cifra totală de afaceri a societăţii în comun.

(4) Dacă societatea în comun poate fi considerată un simplu vehicul utilizat pentru o achiziţie de către societăţile-mamă, cifra totală de afaceri luată în calcul este cifra totală de afaceri a acestora din urmă.

(5) În cazul preluării controlului prin cumpărare de elemente de active, cifra totală de afaceri este asimilată sumei aferente activelor ce constituie obiectul operațiunii. Dacă specificul activelor cumpărate nu permite defalcarea cifrei totale de afaceri, cifra de afaceri corespunzătoare activelor cumpărate se va calcula proporţional cu ponderea acestora din totalul patrimoniului întreprinderii vânzătoare.

(6) În cazul tranzacţiilor care implică externalizarea serviciilor prin transferul unei activităţi comerciale (indiferent de modul de organizare a acesteia), cifra totală de afaceri se calculează pe baza cifrei de afaceri interne anterioare, generată de activitatea comercială în cauză.

Articolul 21

Declararea cifrei totale de afaceri

(1) Conform prevederilor art. 22 alin. (4) şi (5) din lege persoana sau persoanele, întreprinderea sau întreprinderile care notifică trebuie să prezinte la notificare nota privind cifra totală de afaceri calculată.

(2) Nota privind cifra totală de afaceri calculată trebuie să cuprindă atît cifra totală de afceri, cît şi cifrele totale de afaceri din care este compusă, cu menţionarea întreprinderilor de la care provin, împreună cu toate documentele care au stat la baza calculelor. 

(3) Ca bază de calcul se ia cifra totală de afaceri realizată de întreprinderi în anul anterior operaţiunii.

Articolul 22
Conversia cifrei totale de afaceri în lei

Atunci cînd valorile cifrelor totale de afaceri urmează a fi recalculate în moneda națională se va aplica cursul oficial mediu anual al leului moldovenesc față de valuta străină respectivă, din anul anterior realizării operariunii.

Secțiunea 4

 Taxa de examinare a concentrărilor economice

Articolul 23

Precizări generale

(1) Taxa de examinare a concentrării economice se stabileşte în mărime de 0,1% din cifra totală de afaceri realizată cumulat pe teritoriul Republicii Moldova de către întreprinderile implicate în concentrarea economică şi se calculează în baza cifrei totale de afaceri realizate în anul anterior notificării operaţiunii de concentrare economică şi nu poate depăşi 75 000 lei.
(2) Sunt obligate la plata taxei de examinare a concentrărilor economice, potrivit prevederilor art. 27 din lege, persoana, întreprinderea sau întreprinderile care au înaintat Consiliului Concurenţei o notificare a unei operaţiuni de concentrare economică.

(3) Dovada plății taxei de examinare se prezintă odată cu depunerea notificării unei operațiuni de concentrare economică la Consiliul Concurenței.

(4) Taxa de examinare se virează de către persoanele/ întreprinderile plătitoare în contul deschis la Trezoreria de Stat.

Articolul 24

Calcularea cifrei totale de afaceri pentru stabilirea taxei de examinare

La calcularea cifrei totale de afaceri din care se stabilește taxa de examinare a concentrărilor economice se vor aplica normele de calcul al cifrei totale de afaceri prevăzute la Secțiunea 3 din prezentul capitol. 

Articolul 25

Restituirea mijloacelor bănești achitate pentru examinarea notificării

(1) Taxa de examinare a concentrării economice se restituie persoanelor şi/sau întreprinderilor care au înaintat Consiliului Concurenţei o notificare a unei operaţiuni de concentrare economică, în cazul în care această operaţiune nu cade sub incidenţa prezentei legi.   
(2) Din momentul informării de către Consiliul Concurenţei, efectuate în temeiul art.25 alin.(1) lit. a) din lege, Consiliul Concurenţei, în termen de 30 zile calendaristice, restituie mijloacele băneşti achitate pentru examinarea notificării.
(3) În sensul alin. 2 persoanele şi/sau întreprinderile care au înaintat Consiliului Concurenţei o notificare a unei operaţiuni de concentrare economică, în termen de 10 zile calendaristice din momentul informării de către Consiliul Concurenţei, efectuate în temeiul art.25 alin.(1) lit. a) din lege urmează să prezinte un certificat eliberat de bancă privind rechizitele bancare. 

CAPITOLUL III

NOTIFICAREA CONCENTRĂRILOR ECONOMICE

Articolul 26

Dispoziţii generale

Concentrările economice care depăşesc pragurile valorice prevăzute de alin. (1) a art. 22 din lege sunt supuse evaluării şi trebuie notificate Consiliului Concurenţei, înainte de punerea în aplicare. 

Articolul 27

Persoanele obligate să depună notificări

(1) Concentrările economice care se realizează prin fuziunea a două sau mai multor întreprinderi trebuie notificate împreună de către părţile la fuziune, iar cele care se realizează prin preluarea controlului în comun, trebuie notificate împreună de către persoanele sau întreprinderile care dobîndesc controlul în comun.
(2) În celelalte cazuri, notificarea trebuie să fie înaintată de către persoana sau întreprinderea care preia controlul asupra uneia sau mai multor întreprinderi ori asupra unor părţi ale uneia sau mai multor întreprinderi.
(3)  Notificarea se semnează de către reprezentanţii legali ai părţilor obligate să înainteze notificări. În cazul în care notificările sunt semnate de împuterniciţi ai persoanelor sau ai întreprinderilor, aceștia vor prezenta în original dovada scrisă că sunt autorizați să reprezinte. Notificările comune se vor depune de către un reprezentant autorizat să transmită şi să primească documente în numele tuturor părților care fac notificarea.
(4)   Fiecare parte care înaintează notificarea este responsabilă pentru caracterul exact şi complet al informaţiilor furnizate; 

Articolul 28

Consultări prealabile depunerii notificării 

Părţile care intenţionează să depună o notificare, pot solicita Consiliului Concurenţei consultări prealabile la sediul autorității de concurență, pentru discutarea unor aspecte juridice sau practice esenţiale privind concentrarea economică. În acest scop, părţile vor furniza Consiliului Concurenţei, cu cel puţin 3 zile lucrătoare anterior datei stabilite pentru consultare, informaţii relevante privind concentrarea economică, cum ar fi: părţile implicate în concentrare, pieţele pe care acestea activează, descrierea sumară a concentrării economice respective şi a modalităţii de preluare a controlului.

Articolul 29

Depunerea notificărilor

(1) Notificările se depun conform Formularului de notificare prevăzut în anexa I la prezentul regulament. În condițiile reglementate în capitolul IV din prezentul regulament, notificările se pot depune într-un formular simplificat, prevăzut în anexa II. Notificările comune se depun printr-un singur formular, în numărul de exemplare prevăzut.
(2) Notificarea va fi înaintată Consiliului Concurenţei prin scrisoare recomandată, cu aviz de primire sau se depune la Consiliul Concurenţei pe suport de hîrtie, în două exemplare dintre care unul va fi originalul şi, în măsura posibilităților, un exemplar în versiunea electronica. 
(3) Documentele anexate la formular vor fi prezentate în original şi/sau în copii, copiile urmează a fi autorizate prin semnătură și ștampilă (în cazul întreprinderilor) de către părţile care notifică sau de către împuterniciţii acestora, autorizaţi să le reprezinte;

Articolul 30

Informaţiile şi documentele care trebuie furnizate

(1) Notificarea prezentată Consiliului Concurenţei trebuie să cuprindă:

a) formularul de notificare, completat, conform modelelor prevăzute în anexele I şi II din prezentul regulament, împreună cu toate documentele prevăzute şi definite în anexele menţionate; 

b) nota privind cifra totală de afaceri calculată;

c) dovada plăţii taxei de examinare a concentrărilor economice.
(2) În termen de 10 zile lucrătoare de la înregistrarea notificării, Consiliul Concurenţei va confirma în scris părții/părților notificatoare sau reprezentanților acestora întrunirea condiţiilor pentru ca notificarea să fie considerată valabil depusă la autoritatea de concurenţă.
(3) Informațiile furnizate prin notificare şi prin documentele transmise ulterior înregistrării acesteia trebuie să fie exacte și complete. Părţile vor ţine seama de obligaţiile şi recomandările prevăzute în anexele I şi II la prezentul regulament.

(4) Consiliul Concurenţei va putea solicita părţii/părților notificatoare sau reprezentanților acestora completarea informaţiilor transmise şi/sau confirmarea caracterului exact şi complet al acestora. Notificarea va fi considerată efectivă numai după completarea acesteia. 
(5) Partea/părțile notificatoare sau reprezentanților acestora vor putea furniza şi alte informaţii pe care le consideră utile pentru evaluarea operaţiunii de concentrare economică.

Articolul 31

Data efectivă a notificării

(1) Notificarea devine efectivă la data la care a fost înregistrată la Consiliul Concurenţei, cu excepţia cazurilor în care se constată că informaţiile cuprinse în aceasta sunt inexacte sau incomplete. 
(2) În cazurile prevăzute la alin.(1), în termen de 10 zile lucrătoare de la înregistrarea notificării, Consiliul Concurenţei va solicita, în scris, părţii/părților notificatoare sau reprezentanților acestora completarea şi/sau confirmarea informaţiilor din notificare şi va stabili un termen până la care informaţiile solicitate vor fi transmise, fără însă ca acesta să depăşească 15 zile de la data solicitării. În cazuri temeinic justificate, la solicitarea părţii notificatoare, acest termen poate fi prelungit cu maximum 5 zile. 
(3) Consiliul Concurenţei va comunica părţilor notificatoare, neîntârziat, data la care notificarea a devenit efectivă.
(4) Modificările faptelor conținute în notificare, apărute ulterior notificării, de care părțile care fac notificarea au cunoștință sau ar trebui să aibă cunoștință sau orice informații noi, apărute ulterior notificării, de care părțile au cunoștință sau ar trebui să aibă cunoștință și care ar fi trebuit să fie notificate dacă ar fi fost cunoscute la data notificării vor fi comunicate Consiliului Concurenţei fără întârziere. În aceste cazuri, dacă modificările sau informațiile noi ar putea avea efecte semnificative asupra evaluării concentrării, notificarea poate fi considerată de Consiliul Concurenţei ca efectivă la data la care noile informații relevante sunt primite de către Consiliul Concurenţei. Consiliul Concurenţei informează în acest sens partea/părțile care fac notificarea sau reprezentanții lor în scris. În acest caz, dacă autoritatea de concurenţă confirmase anterior că notificarea a devenit efectivă, părţile vor fi informate în scris asupra faptului că notificarea nu mai este considerată efectivă.

Articolul 32

Publicarea informării cu privire la o notificare

(1) În cazurile în care Consiliul Concurenţei constată că o concentrare economică  notificată intră în sfera de aplicare a prezentei legi, acesta publică pe pagina web şi în Monitorul Oficial informaţia despre efectuarea notificării, menţionînd numele părţilor implicate, natura concentrării, sectoarele economice implicate.
(2) Eventualele completări sau modificări ale informaţiilor referitoare la concentrarea economică respectivă, vor putea fi, de asemenea, publicate. Consiliul Concurenţei va ţine cont de interesul legitim al întreprinderilor de protejare a secretelor comerciale şi a altor informaţii confidenţiale ale acestora. 
(3) În cazul în care, în urma aplicării alineatelor (2), (3) şi (4) din articol 321 al prezentului regulement, data efectivă notificării este ulterioară datei publicate, Consiliul Concurenţei efectuează o nouă publicare în care specifică data ulterioară. 

CAPITOLUL IV

PROCEDURA SIMPLIFICATĂ DE NOTIFICARE ŞI ANALIZĂ A ANUMITOR CONCENTRĂRI ECONOMICE

Articolul 33

Scopul procedurii simplificate

(1)  Prezentul  capitol  stabileşte  o  procedură  simplificată  prin  care  Consiliul Concurenţei analizează anumite concentrări economice, cu condiţia ca acestea să nu ridice probleme de concurenţă. 
(2)  Scopul  prezentului  capitol  este  de  a  stabili  condiţiile  în  care  Consiliul Concurenţei  poate  adopta  o  decizie  prin  care declară o concentrare economică compatibilă cu mediul  concurenţial, ca urmare a aplicării procedurii simplificate de analiză. 
(3) Cu toate acestea, în anumite cazuri Consiliul Concurenţei poate iniţia revenirea la procedura  completă  de  analiză a unei concentrări economice ca urmare a furnizării informaţiilor prevăzute de formularul complet de notificare din anexa I. 

Articolul 34

Categorii de concentrări economice cărora li se poate aplica o procedură simplificată

Consiliul Concurenţei va aplica procedura simplificată următoarelor categorii de concentrări economice: 

a) două sau mai multe întreprinderi preiau controlul  în comun asupra unei societăţi, cu condiţia ca societatea în comun să nu desfăşoare activităţi actuale sau potenţiale sau aceste activităţi să nu fie semnificative pe teritoriul Republicii Moldova. Aceste cazuri au loc atunci când: 

a.1.  cifra totală de afaceri
 a societăţii în comun şi/sau cifra totală de afaceri a activităţilor transferate
 nu depăşeşte echivalentul  a 10 milioane lei pe teritoriul Republicii Moldova; şi 

a.2.  valoarea totală a activelor
 transferate societăţii în comun nu depăşeşte echivalentul a 10 milioane lei pe teritoriul Republicii Moldova
.

b) două sau mai multe întreprinderi fuzionează ori una sau mai multe întreprinderi dobândesc  controlul  unic  sau  controlul  în  comun  al  unei  alte  întreprinderi,  cu condiţia ca nici una dintre părţile implicate în concentrare să nu desfăşoare activităţi comerciale pe aceeaşi piaţă a produsului şi geografică relevantă sau pe o piaţă a produsului situată în amonte sau în aval faţă de o piaţă a produsului pe care este activă oricare altă parte implicată în concentrare economică; 

c) două sau mai multe întreprinderi fuzionează ori una sau mai multe întreprinderi dobândesc controlul unic sau controlul în comun al unei alte întreprinderi şi: 

c.1. două sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi comerciale pe aceeaşi piaţă a produsului şi geografică (relaţii orizontale), cu condiţia ca segmentul de piaţă combinat al acestora să fie mai mic de 15%; sau 

c.2. una sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi comerciale pe o piaţă a produsului aflată în amonte sau în aval faţă de o piaţă a produsului pe care este activă  oricare  altă  parte  la  concentrare  (relaţii  verticale), cu condiţia ca niciuna dintre cotele lor de piaţă individuale sau combinate să nu depăşească 25%
.

d) una dintre părţi urmează să dobândească controlul unic asupra unei întreprinderi la care deţine deja controlul în comun. 

Articolul 35

Garanţii şi excluderi

(1) Pentru a stabili dacă o concentrare economică se încadreaza într-una dintre categoriile  prevăzute la art. 34, Consiliul Concurenţei se va asigura că toate circumstanţele relevante sunt clar stabilite. 
(2) Consiliul Concurenţei îşi rezervă dreptul de a lua hotărârea finală în ceea ce priveşte definirea pieţei relevante, fundamentându-şi decizia pe o analiză a faptelor din cazul respectiv. În situaţia în care este dificilă definirea pieţei relevante sau determinarea cotelor de piaţă ale părţilor la concentrare, Consiliul Concurenţei nu va aplica procedura simplificată. În plus, în măsura în care concentrările economice ridică noi aspecte juridice de interes general, în mod normal, Consiliul Concurenţei nu va adopta o decizie ca urmare a aplicării procedurii simplificate de analiză, ci va aplica procedura completă de analiză, caz în care informaţiile vor fi furnizate potrivit formularului prevăzut în anexa I la prezentul regulament. 
(3)  Prin excepţie de la dispoziţiile din art. 34, o concentrare economică care se încadrează în categoriile menţionate poate necesita o analiză aprofundată în cadrul procedurii complete de analiză a unei concentrări economice ca urmare a furnizării informaţiilor prevăzute de formularul complet de notificare din anexa I. 
(4)  Pot fi excluse de la aplicarea procedurii simplificate de analiză, în special, următoarele tipuri de concentrări economice: 

a) concentrările economice care pot conduce la creşterea semnificativă a puterii de piaţă a părţilor, de exemplu, prin combinarea resurselor tehnologice, financiare sau de alt tip, chiar dacă părţile la concentrare nu acţionează pe aceeaşi piaţă; 

b) concentrările economice în care cel puţin două dintre părţile la concentrare sunt prezente pe pieţe învecinate strâns legate
,  în  special  atunci  când  una  sau  mai multe  dintre  părţile  la  concentrare  deţin  în  mod  individual  o  cotă  de  piaţă  de minimum 25% pe orice piaţă a produsului pe care nu există relaţii orizontale sau verticale între părţi, dar care este o piaţă  învecinată  unei  alte  pieţe  pe  care activează o altă parte; 

c) concentrările economice în care nu este posibilă determinarea exactă a cotelor de piaţă ale părţilor la concentrare; această situaţie apare adesea atunci când părţile activează pe pieţe noi sau puţin dezvoltate; 

d) concentrările economice realizate pe pieţe cu bariere la intrare ridicate, cu un grad înalt de concentrare sau cu alte probleme de concurenţă cunoscute. 
(5) O concentrare economică realizată prin trecerea de la controlul în comun la cel unic poate impune în mod excepţional o analiză mai detaliată a operaţiunii în cadrul unei proceduri complete, ca urmare a furnizării informaţiilor cuprinse în formularul  complet  de  notificare  prevăzut în anexa I. Consiliul Concurenţei poate, de asemenea, apela la o procedură completă de analiză a unei concentrări economice, în cazul în care nu a analizat preluarea  anterioară a controlului  în comun al respectivei întreprinderi. 
(6) În cazul în care intervine o problemă de coordonare, astfel cum este prevăzută la art.20  alin. (3) din  lege,  Consiliul  Concurenţei  poate  apela  la  o  procedură completă de analiză  a unei concentrări economice ca urmare a furnizării informaţiilor prevăzute de formularul complet de notificare din anexa I. 

Articolul 36

Dispoziţii procedurale

(1) Părţile notificatoare, care intenţionează să înainteze o notificare în formă simplificată, pot solicita Consiliului Concurenţei consultări prealabile notificării
. Consultările prealabile notificării trebuie iniţiate cu cel puţin două săptămâni înainte de data la care părţile intenţionează să depună la autoritatea de concurenţă formularul simplificat de notificare a concentrării economice.  
(2) În cazul în care Consiliul Concurenţei constată îndeplinirea tuturor condiţiilor pentru aplicarea procedurii simplificate, va adopta în Plen, în termen de 30 de zile lucrătoare de la primirea notificării complete, o decizie în temeiul art.25 alin.(1) lit.b) din lege prin care declară operaţiunea de concentrare economică ca fiind compatibilă cu mediul concurenţial normal.  
(3) În cazul în care, în cursul efectuării analizei, autoritatea de concurenţă constată că respectiva concentrare economică nu poate beneficia de procedura simplificată de analiză, aceasta va comunica părţilor notificatoare că operaţiunea urmează a fi evaluată în cadrul procedurii complete de analiză şi va solicita acestora furnizarea informaţiilor conţinute de Formularul complet privind notificarea unei concentrări economice, prevăzut în anexa I la prezentul regulament. În acest caz, notificarea va fi considerată efectivă numai după completarea formularului prevăzut în anexa I. 

Părţile vor înainta Consiliului Concurenţei notificarea potrivit formularului menţionat, fără a achita o nouă taxă de examinare.                                   

Articolul 37

Restricţionări auxiliare

Procedura simplificată nu se aplică în cazurile în care întreprinderile implicate solicită o evaluare specială a restricţionărilor care sunt direct legate de şi necesare pentru punerea în aplicare a concentrării economice. 

CAPITOLUL V

PUNEREA ÎN APLICARE A UNEI CONCENTRĂRI ECONOMICE

Articolul 38

Interdicția punerii în aplicare

(1)  În conformitate cu dispozițiile art. 20 alin. (1) din lege, este interzisă punerea în aplicare a unei operaţiuni de concentrare economică ce cade sub incidenţa art.22 alin. (1) din lege pînă la declararea concentrării economice ca fiind compatibilă cu mediul concurenţial, în temeiul unei decizii emise de către Plenul Consiliuui Concurenţei în conformitate cu art. 25 alin. (1) lit. b) ori alin.(2) lit. b) sau c), ori pe baza unei prezumpţii în conformitate cu art. 25 alin. (5) din lege.
(2) Prin punerea în aplicare a operaţiunii de concentrare economică se înţelege, după caz, încheierea acordului, anunţarea ofertei publice sau preluarea pachetului de control.

(3)  Prevederile alin. (1) nu împiedică punerea în aplicare a unei oferte publice sau a unei serii de tranzacţii cu valori mobiliare, inclusiv cu valori mobiliare convertibile în alte tipuri de valori mobiliare, acceptate în vederea tranzacţionării pe o piaţă de tipul bursei de valori, prin care se dobîndeşte controlul de la vînzători diferiţi, cu condiţia ca:

a) concentrarea să fie notificată fără întârziere Consiliului Concurenţei în conformitate cu art. 22 din lege; şi

b) cel care dobîndeşte controlul să nu exercite drepturile de vot aferente valorilor mobiliare în cauză sau să facă acest lucru numai pentru a menţine valoarea integrală a investiţiei sale în temeiul unei derogări acordate de Plenul Consiliului Concurenţei în conformitate cu art. 20 lin. (6) din lege. 
La acordarea derogării Plenul Consiliului Concurenţei ia în considerare, printre altele:

· efectele suspendării asupra uneia sau mai multor întreprinderi implicate în concentrare sau asupra unei terţe părţi şi de
· ameninţarea reprezentată de concentrare asupra concurenţei. 
(4)  Concentrările economice  ce cad sub incidenţa art.22 alin. (1) din lege  vor  putea  fi  puse  în  aplicare  numai  în următoarele situaţii:  

a) la primirea de către părţile notificatoare a deciziei emise de Plenul Consiliul Concurenţei, în condiţiile art. 25 alin. (1) lit. b) ori alin.(2) lit. b) sau c) din lege;  

b) baza unei prezumpţii în conformitate cu art. 25 alin. (5) din lege; 

c) la primirea unei decizii de acordare a derogării în condiţiile art.20 alin.(6) din lege. 

Articolul 39

Măsuri de punere în aplicare

Reprezintă măsuri de punere în aplicare a unei concentrări economice, în special, următoarele:  

a)  intrarea întreprinderii achiziţionate pe o altă/nouă piaţă, determinată de strategia de afaceri a achizitorului, respectiv a părţilor la controlul în comun;     

b) ieşirea întreprinderii achiziţionate de pe piaţa pe care activa;  

c) modificarea obiectului de activitate al întreprinderii achiziţionate;  

d) exercitarea drepturilor de vot dobândite pentru numirea de membri în organele de conducere ale întreprinderii;  

e) exercitarea drepturilor de vot dobândite pentru adoptarea bugetului de venituri şi cheltuieli al întreprinderii; 

f)  exercitarea  drepturilor  de  vot  dobândite  pentru  adoptarea  planului  de  afaceri  al întreprinderii;  

g) exercitarea drepturilor de vot dobândite pentru adoptarea planului de investiţii al întreprinderii achiziţionate;  

h) schimbarea denumirii întreprinderii achiziţionate; 

i) restructurarea, închiderea sau divizarea întreprinderii achiziţionate;  

j) vânzarea de active aparţinând întreprinderii achiziţionate;  

k) concedierea angajaţilor întreprinderii achiziţionate;  

l) încheierea  sau  rezilierea  unor  contracte  pe  termen  lung  sau  a  altor  acorduri importante încheiate cu terţii; 

m) listarea (cotarea) întreprinderii achiziţionate la bursa de valori. 

CAPITOLUL VI

ANALIZA CONCENTRĂRILOR ECONOMICE. EMITEREA DECIZIILOR 

Secțiunea 1 

Evaluarea concentrărilor economice

Articolul 40

Criterii de evaluare a compatibilităţii concentrărilor economice

(1) Concentrările economice care intră în sfera de aplicare a legii sunt evaluate în scopul stabilirii compatibilităţii acestor operaţiuni cu mediul concurenţial. În acest sens, Consiliul Concurenţei evaluează dacă o concentrare economică ridică obstacole în calea concurenţei, în special ca urmare a creării sau consolidării unei poziţii dominante pe piaţa sau pe o parte semnificativă a acesteia.
(2) Pentru stabilirea compatibilităţii lor cu un mediu concurenţial, operaţiunile de concentrare economică se evaluează în baza următoarelor criterii, cu condiţia că acestea să fie în beneficiul consumatorului şi să nu reprezinte un obstacol în calea concurenţei: 

a) necesitatea de a menţine şi de a dezvolta concurenţa pe piaţa relevantă, ţinînd cont de structura tuturor pieţelor vizate de concentrare şi de concurenţa existentă sau potenţială din partea întreprinderilor aflate pe teritoriul sau în afara Republicii Moldova; 

b) poziţia de piaţă deţinută de către întreprinderile implicate, puterea lor economică şi financiară;

c) alternativele disponibile pentru furnizori şi utilizatori, accesul lor la pieţe şi la surse de aprovizionare, precum şi orice alte bariere legale sau de altă natură la intrarea pe piaţă; 

d) tendinţa cererii şi a ofertei pentru produsele relevante; 

e) interesele consumatorilor intemediari şi finali; 

f) evoluția progresului tehnic şi economic.
(3) Concentrările economice susceptibile a ridica obstacole semnificative în calea concurenţei efective pe piaţă sau pe o parte substanţială a acesteia pot fi autorizate dacă părţile implicate în operaţiunea de concentrare dovedesc îndeplinirea cumulativă a următoarelor condiţii: 

a) operaţiunea de concentrare urmează a contribui la creşterea eficienţei economice, la ameliorarea calităţii producţiei, distribuţiei sau progresului tehnic ori la creşterea competitivităţii la export; 

b) efectele favorabile ale concentrării compensează efectele nefavorabile ale restrîngerii concurenţei; 

c) de avantajele rezultate profită într-o măsură rezonabilă şi consumatorii. 

Articolul 41

Coordonarea comportamentului întreprinderilor 

prin crearea unei societăţi în comun

(1) În măsura în care crearea unei societăţi în comun, reprezentînd o concentrare potrivit prevederilor art. 20 alin. (2) din lege, are ca obiect sau efect coordonarea comportamentului concurenţial al întreprinderilor rămase independente, o astfel de coordonare este evaluată în conformitate cu criteriile prevăzute la art. 5 alin. (3) şi art.6 din lege.
(2) La realizarea evaluării prevăzute la alin. (1), Consiliul Concurenţei ia în consideraţie, în special, următoarele criterii: 

(a) dacă două sau mai multe societăţi-mamă reţin, într-o măsură semnificativă, activităţile de pe aceeaşi piaţă ca şi societatea în comun ori de pe o piaţă situată în amonte sau în aval faţă de cea a societăţii în comun ori pe o piaţă vecină aflată în strînsă legătură cu această piaţă; 

(b) dacă prin coordonarea care reprezintă consecinţa directă a creării societăţii în comun, întreprinderile implicate au posibilitatea de a elimina concurenţa pentru o parte semnificativă a produselor în cauză.
Secțiunea 2

Adoptarea deciziilor privind compatibilitatea concentrărilor economice cu un mediu concurențial normal

Articolul 42

Deciziile de neobiecţiune

În termen de 30 de zile lucrătoare de la primirea notificării complete a unei operaţiuni de concentrare economică, Consiliul Concurenţei adoptă în Plen o decizie prin care declară concentrarea economică notificată ca fiind compatibilă cu mediul concurenţial, dacă constată că, deşi operaţiunea de concentrare economică notificată cade sub incidenţa prezentei legi: 

- nu există îndoieli grave privind compatibilitatea cu mediul concurenţial; 

- îndoielile privind compatibilitatea cu mediul concurenţial au fost înlăturate prin modificarea de către părţile implicate a concentrării economice notificate. 

Articolul 43
Deciziile adoptate în urma analizei compatibilităţii

în cadrul investigaţiilor

(1) În cazul în care, în urma analizei unei concentrări economice notificate, Consiliul Concurenţei constată că operaţiunea cade sub incidenţa legii şi prezintă îndoieli grave privind compatibilitatea cu mediul concurenţial, iar acestea nu au putut fi înlăturate potrivit prevederilor art. 25 alin. (1) lit. b) din lege, va decide în plen iniţierea unei investigaţii în termen de 30 de zile lucrătoare de la primirea notificării complete.
(2) În termen de 90 de zile lucrătoare de la inițierea investigației din cauza îndoielilor grave privind compatibilitatea cu mediul concurenţial, Plenul Consiliul Concurenţei:

a) emite o decizie prin care declară concentrarea economică incompatibilă cu mediul concurenţial, dacă operațiunea de concentrare economică ridică obstacole semnificative în calea concurenţei efective pe piaţă sau pe o parte substanţială a acesteia, în special ca urmare a creării sau consolidării unei poziţii dominante, potrivit prevederilor art. 23 alin. (3) din lege ori, în cazurile prevăzute de art. 20 alin. (3) din lege, dacă nu îndeplineşte condiţiile prevăzute la art. 6 din lege;

b) emite o decizie prin care declară operaţiunea de concentrare economică compatibilă cu mediul concurenţial, dacă operaţiunea de concentrare economică nu ridică obstacole semnificative în calea concurenţei efective pe piaţă sau pe o parte substanţială a acesteia, în special ca urmare a creării sau consolidării unei poziţii dominante, potrivit prevederilor art. 23 alin. (4) din lege, ori, în cazurile prevăzute de art. 20 alin. (3) din lege, dacă îndeplineşte condiţiile prevăzute la art. 6 din lege. 

c) emite o decizie prin care declară operaţiunea de concentrare economică compatibilă cu mediul concurenţial, dacă constată că, în urma modificărilor efectuate de întreprinderile implicate, operaţiunea de concentrare economică notificată îndeplineşte criteriul prevăzut la art. 23 alin. (4) din lege şi, în cazurile menţionate la art. 20 alin. (3) din lege, criteriile prevăzute la art. 6 din lege. Plenul Consiliului Concurenţei are dreptul de a stabili, prin decizie, obligaţiile şi/sau condiţiile necesare să asigure respectarea de către părţile implicate a angajamentelor pe care şi le-au asumat în scopul realizării compatibilităţii concentrării cu mediul concurenţial. 

Articolul 44

Angajamente asumate de întreprinderi

(1) În cazul în care o concentrare economică notificată prezintă îndoieli grave privind  compatibilitatea cu mediul concurenţial, părţile pot adresa Consiliului Concurenţei propuneri de angajamente înainte de data efectivă a notificării sau într-un termen de maxim 2 săptămîni de la această dată.  
(2) Plenul Consiliul Concurenţei, în termen de 30 de zile lucrătoare prevăzut la art.25 alin.(1) lit.b) din lege, poate, prin decizie să declare operațiunea de concentrare economică ca fiind compatibilă cu mediul concurenţial, dacă constată că, îndoielile privind compatibilitatea cu mediul concurenţial au fost înlăturate prin modificarea de către părţile implicate a concentrării economice notificate. Plenul Consiliului Concurenței poate stabili prin decizie condiţii şi obligaţii de natură să asigure respectarea de către părţile implicate a angajamentelor pe care şi le-au asumat în scopul realizării compatibilităţii concentrării cu mediul concurenţial.  

(3) Când aprecierea angajamentelor propuse evidenţiază faptul că acestea nu sunt suficiente pentru a realiza compatibilitatea operaţiunii cu mediul concurenţial, părţile vor fi informate în consecinţă. Dacă părţile implicate nu au înlăturat îndoielile grave, Consiliul Concurenţei va decide în Plen deschiderea unei investigaţii în conformitate cu prevederile art.25 alin.(1) lit. c din lege. 

(4) În etapa investigării concentrării economice, angajamentele propuse şi asumate de părţi trebuie să fie comunicate Consiliului Concurenţei într-un termen de 30 de zile de la data  deschiderii investigaţiei. La cererea părţilor, autoritatea de concurenţă, poate prelungi acest termen cu maxim 15 zile, sub condiţia prezentării de către solicitanţi a unor circumstanţe excepţionale ce justifică prelungirea. 
(5) Dacă se constată că, în urma modificărilor efectuate de întreprinderile implicate, operaţiunea de concentrare economică notificată îndeplineşte criteriul prevăzut la art. 23 alin. (4) din lege, Plenul Consiliului Concurenţei, în termenul prevăzut la art.25 alin.(2) din lege, emite o decizie prin care declară operaţiunea de concentrare economică compatibilă cu mediul concurenţial.  În cazul în care angajamentele propuse de părţi nu sunt de natură a elimina obstacolele semnificative în calea concurenţei efective pe piaţă sau pe o parte semnificativă a acesteia, în special, ca urmare a creării sau consolidării unei poziţii dominante, Plenul Consiliului Concurenţei, în termenul prevăzut de art.25 alin. (2) din lege, va emite la finalul investigaţiei o decizie prin care declară operaţiunea de concentrare economică incompatibilă cu mediul concurenţial. 
(6)  Propunerile de angajamente şi documentele anexate vor fi înaintate Consiliului Concurenţei în original şi/sau în copii autorizate prin semnătură și ștampilă de părţi.  
(7) Condițiile, termenele și procedura pentru prezentarea, acceptarea și evaluarea angajamentelor propuse de părți sînt prevăzute în Regulamentul privind acceptarea angajamentelor propuse de către întreprinderi.

Secțiunea 3

Alte decizii

Articolul 45

Deciziile de acordare a derogării

(1) Plenul Consiliul Concurenţei, ca urmare a primirii unei cereri motivate, poate acorda o derogare de la obligațiile impuse la art.20 alin. (1) și (5) din lege. Aceasta poate fi acordată sub rezerva îndeplinirii unor condiţii şi obligaţii destinate asigurării unei concurenţe efective.    
(2) Părțile care intenţionează să solicite o derogare de la aplicarea art.20 alin.(1) și (5) din lege pot solicita Consiliului Concurenţei consultări prealabile depunerii cererii de acordare a derogării.  
(3) Pentru a fi considerată cerere de acordare a derogării, părţile trebuie să prezinte cel puţin următoarele informaţii şi documente: 

a) informaţii privind identitatea părţilor la concentrarea economică, cu precizarea domeniului în care acestea îşi desfăşoară activitatea;  

b) descrierea operaţiunii de concentrare economică şi a etapelor de realizare a acesteia; 

c)  situaţiile  economico-financiare  ale  părţilor  implicate  (raport financiar, etc.); 

d) specificarea măsurilor concrete de punere în aplicare, în privinţa cărora solicită acordarea derogării, şi prezentarea de justificări detaliate cu privire la necesitatea luării fiecăreia dintre acestea sub aspectul viabilităţii întreprinderii;  

e) demonstrarea, pe bază de indicatori economico-financiari (solvabilitate, rată de îndatorare etc.), a efectelor negative ale suspendarii punerii în aplicare a operaţiunii asupra uneia sau mai multora dintre întreprinderile implicate ori asupra unor terţi, inclusiv asupra consumatorilor; 

f) estimarea impactului operaţiunii de concentrare economică asupra concurenţei pe piaţa relevantă, ca urmare a punerii în aplicare a concentrării economice, precizând în special:  

f.1.  piaţa relevantă pe care se realizează concentrarea economică; 

f.2.  cota de piaţă a părţilor la concentrare; 

f.3.  concurenţii importanţi şi cotele de piaţă ale acestora; 

f.4.  în cazul realizării integrării pe verticală, se vor furniza şi cotele de piaţă ale părţii care dobândeşte controlul, pe piaţa din amonte sau din aval faţă de piaţa relevantă. 
(4) În termen de 10 zile lucrătoare de la înregistrarea cererii, Consiliul Concurenţei va confirma în scris solicitantului sau reprezentanților acestuia întrunirea condiţiilor prevăzute la alin. (3) pentru a fi considerată cerere de acordare a derogării. 
 (5) În cazul în care Plenul Consiliului Concurenţei consideră întemeiată cererea, va acorda derogarea prin decizie, ţinând cont de efectele suspendării concentrării economice asupra  uneia  sau  mai  multora  dintre  întreprinderile  implicate  în  operaţiune  sau asupra unor terţi, inclusiv a consumatorilor, şi de ameninţarea reprezentată de concentrare asupra concurenţei.  
(6) Derogarea poate fi solicitată și acordată oricând, atât anterior, cât şi ulterior notificării. 

Articolul 46

Decizii privind impunerea de măsuri interimare

(1) Plenul Consiliului Concurenţei are dreptul să adopte, printr-o prescripţie, măsuri interimare adecvate pentru restabilirea sau menţinerea condiţiilor de concurenţă efectivă în cazul în care o concentrare: 
(a) a fost pusă în aplicare cu încălcarea art. 20 alin. (1) din lege şi nu a fost încă adoptată o decizie privind compatibilitatea concentrării cu mediul concurenţial;

(b) a fost pusă în aplicare cu încălcarea unei sau mai multor condiţii incluse într-o decizie adoptată în conformitate cu art. 25 alin. (1) lit. b) sau alin. (2) lit. c) din lege; 

(c) a fost deja pusă în aplicare şi este declarată incompatibilă cu mediul concurenţial.

(2) Înainte de luarea unei măsuri interimare, părţile implicate pot prezenta în scris punctul lor de vedere. 
(3)  O  decizie  adoptată  potrivit  prevederilor  alin.(1)  se  aplică  pe  o  durată determinată, ce poate fi reînnoită de Plenul Consiliului Concurenţei în măsura în care este necesar şi adecvat. Măsurile interimare încetează de drept la data emiterii unei decizii referitoare la compatibilitatea cu mediul concurenţial. 

Articolul 47

Decizii privind restabilirea situaţiei anterioare

(1) În cazul în care Consiliul Concurenţei constată că o concentrare economică a fost deja pusă în aplicare şi că acea concentrare a fost declarată incompatibilă cu mediul concurenţial, acesta este în drept:

(a) să solicite întreprinderilor implicate să dizolve concentrarea, în special prin dizolvarea fuziunii sau prin cesionarea tuturor acţiunilor (părţilor sociale) sau activelor dobândite, astfel încât să se restabilească situaţia existentă anterior punerii în aplicare a concentrării; 

(b) să intenteze o acţiune în instanţa de judecată privind dizolvarea concentrării. 
(2) În cazul în care prin dizolvarea concentrării nu este posibilă restabilirea situaţiei existente anterior punerii în aplicare a concentrării, Plenul Consiliului Concurenţei are dreptul de a adopta orice altă măsură adecvată pentru a restabili, în măsura posibilului, situaţia anterioară. 
(3) Consiliul Concurenţei poate acţiona potrivit alin. (1) şi (2) şi atunci cînd constată că o concentrare economică a fost pusă în aplicare cu încălcarea unei condiţii impuse printr-o decizie adoptată potrivit prevederilor art. 25 alin. (2) lit. c) din lege, prin care s-a stabilit că, în cazul absenţei condiţiei, concentrarea ar îndeplini criteriul prevăzut la art. 23 alin. (3) din lege sau, în cazurile prevăzute la art. 20 alin. (3) din lege, nu ar îndeplini criteriile prevăzute la art. 6 din lege.
(4) În cazurile care intră sub incidenţa alin. (1) lit. a), măsurile prevăzute la alin. (1) pot fi impuse fie printr-o decizie adoptată în temeiul art. 25 alin. (2) lit. a) din lege, fie printr-o decizie separată.

Secțiunea 4

Solicitările de informații. Procedura de investigație a concentrărilor economice

Articolul 48

Solicitările de informații

 (1) În vederea analizei notificărilor privind concentrările economice, precum şi în scopul exercitării atribuţiilor prevăzute la art. 39 din lege, în materia concentrărilor economice, Consiliul Concurenţei, are dreptul să solicite şi să obţină de la întreprinderi, asociaţii de întreprinderi, autorităţi ale administraţiei publice, documentele şi informaţiile necesare 

(2)
Consiliul Concurenţei solicită în scris informaţiile necesare, indică temeiul juridic şi scopul solicitării informaţiei, precizează informaţiile solicitate şi stabileşte un termen rezonabil în care acestea trebuie furnizate, precum şi specifică sancţiunile prevăzute de lege care urmează a fi aplicate în cazul nefurnizării informaţiei sau furnizării unei informaţii inexacte, incomplete sau care induce în eroare.
(3) Obligaţia de a furniza informaţiile solicitate în numele întreprinderii sau al asociaţiei de întreprinderi în cauză îi revine proprietarilor întreprinderilor sau reprezentanţilor întreprinderilor sau asociaţiilor de întreprinderi şi, în cazul persoanelor juridice, societăţilor sau asociaţiilor care nu au personalitate juridică, persoanelor autorizate să le reprezinte în temeiul legii sau statutului. Avocaţii autorizaţi în mod corespunzător să acţioneze vor furniza informaţiile în numele clienţilor lor. Aceştia din urmă au în continuare întreaga responsabilitate în cazul în care informaţiile furnizate sînt incomplete, inexacte sau induc în eroare. 
(4) În scopul exercitării atribuţiilor sale, Consiliul Concurenţei are dreptul să intervieveze orice persoană fizică sau juridică care consimte să fie intervievată în scopul obţinerii de informaţii privind obiectul investigaţiei. În cazul în care angajaţii Consiliului Concurenţei doresc să intervieveze o persoană, aceştia sînt obligaţi să indice, înainte de a începe interviul, temeiul juridic (dispoziţia Plenului Consiliului Concurenţei privind iniţierea investigaţiei) şi scopul interviului, intenţia sa de a înregistra interviul şi dreptul persoanei de a refuza intervievarea. 

Articolul 49

Procedura de investigație

(1) Investigarea operaţiunilor de concentrare economică se va efectua conform prevederilor prevăzute în capitolul VII din prezenta lege.
(2) De câte ori dispune inițierea unei investigaţii, Plenul Consiliului Concurenţei desemnează un raportor, responsabil pentru întocmirea raportului asupra investigaţiei, comunicarea acestuia părţilor în cauză, primirea observaţiilor şi prezentarea raportului în şedinţa Plenului Consiliului Concurenţei, după caz. Raportorul desemnat instrumentează toate actele procedurii de investigaţie, propunând Consiliului Concurenţei dispunerea măsurilor care sunt de competenţa acestuia.
(3) În scopul efectuării investigațiilor, angajații Consiliului Concurenței, cu excepţia debutanţilor, pot să efectuieze inspecțiile necesare în condiţiile art.56 -57 din lege. 
(4) Înainte de adoptarea deciziilor prevăzute la art. 65 alin. (1) din lege, Consiliul Concurenţei, în cadrul procedurilor de investigaţie, garantează pe deplin drepturile la apărare ale părţilor în cauză (persoanelor şi întreprinderilor implicate în concentrarea economică) prin acordarea dreptului de a-şi exprima punctul de vedere cu privire la concluziile şi propunerile din raportul de investigaţie, prin asigurarea accesului la dosar şi dreptul la audieri.

(5) După întocmirea raportului asupra investigaţiei, o copie a versiunii neconfidenţiale a raportului va fi transmisă, pentru informare persoanelor și întreprinderilor implicate într-o concentrare economică. Persoanelor a căror audiere a fost admisă potrivit prevederilor alin. (7) li se va transmite o copie a versiunii neconfidenţiale a raportului de investigaţie numai la solicitare.
(6) Părţile cărora le-a fost transmis raportul de investigaţie sînt în drept să solicite audieri. Audierile sînt solicitate de către părţi în scris odată cu prezentarea observaţiilor pe marginea raportului de investigaţie. Audierile pot fi dispuse, de asemenea, din oficiu, de preşedintele Consiliului Concurenţei.
(7) În cazul în care consideră că este necesar, Preşedintele Consiliului Concurenţei poate dispune sau admite audierea altor persoane fizice sau juridice. Cererile de audiere ale acestor persoane se aprobă dacă acestea demonstrează suficient interes. Consiliul Concurenţei poate invita orice altă persoană, inclusiv reprezentanţi ai autorităţilor administraţiei publice, să asiste la audiere și să îşi exprime punctul de vedere pe parcursul desfăşurării audierii. 
(8)
Preşedintele Consiliului Concurenţei va permite părților în cauză accesul la dosar la secretariatul Plenului Consiliului Concurenţei şi obţinerea, la cerere, contra cost a copiilor şi extraselor din dosar, în conformitate cu art. 60-61 din lege. Părţile în cauză au dreptul de acces la dosarul Consiliului Concurenţei, sub rezerva interesului legitim al întreprinderilor de a-şi proteja secretele comerciale. Dreptul de acces la dosar nu include accesul la informaţiile confidenţiale şi documentele interne ale Consiliului Concurenţei, corespondenţa Consiliului Concurenţei cu autorităţile de concurenţă din alte state.
(9) În materia concentrărilor economice, investigațiile se finalizează prin decizii. În cazul investigațiilor și deciziilor adoptate cu privire la o posibilă încălcare a art. 20 din lege, atunci cînd operațiunea de concentrare economică investigată nu este notificată, Consiliul Concurenței va analiza și va decide, în acest context, și cu privire la compatibilitatea operațiunii cu mediul concurențial normal.

CAPITOLUL VII

DISPOZIȚII DIVERSE

Articolul 50

Informarea privind o concentrare economică care nu cade sub incidența legii

În termen de 30 de zile lucrătoare de la primirea notificării complete a unei operaţiuni de concentrare economică, Consiliul Concurenţei informează părţile notificatoare, printr-o scrisoare, în cazul în care va ajunge la concluzia că operaţiunea de concentrare economică notificată nu cade sub incidenţa legii.   

Articolul 51

Termene

(1) Termenul de 30 de zile lucrătoare prevăzut la alin. (1) din art. 25 din lege începe să curgă de la data la care notificarea a fost completată, fiind confirmată ca efectivă, și se va împlini în cea de a treizecea zi lucrătoare. 
(2) Termenul de 90 de zile lucrătoare prevăzut la alin. (1) din art. 25 din lege începe să curgă de la data în care a fost inițiată investigația și se va împlini în cea de a nouăzecea zi lucrătoare.
(3) Termenele prevăzute la alin. (1) și (2) din art. 25 din lege se prelungesc în cazul în care părţile care fac notificarea înaintează o cerere în acest sens în termen de cel mult 15 zile lucrătoare de la iniţierea procedurii. Părţile care fac notificarea pot înainta o singură cerere de acest fel. După iniţierea procedurii, Plenul Consiliului Concurenţei poate prelungi termenele prevăzute la (1) și (2) din art. 25 din lege cu acordul părţilor care au făcut notificarea. Durata totală a oricărei prelungiri sau a oricăror prelungiri efectuate nu poate depăşi 20 de zile lucrătoare. 
(4) Termenele prevăzute la alin. (1) și (2) din art. 25 din lege se prelungesc cu 30 zile lucrătoare în cazul în care întreprinderile implicate se oferă să îşi asume angajamente în temeiul alin. (1) și (2) din art. 25 din lege în vederea realizării compatibilităţii concentrării cu mediul concurenţial.
(5) În cazul în care Plenul Consiliul Concurenţei nu ia o decizie, în termenele prevăzute la alin. (1) și (2) din art. 25 din lege, operaţiunea de concentrare economică se consideră autorizată tacit.
(6) În cazul în care, din cauza unor împrejurări de care este responsabilă una dintre întreprinderile implicate în concentrare, Consiliul Concurenţei a trebuit să solicite informaţii în temeiul art. 54 din lege sau să dispună o inspecţie printr-un ordin adoptat în temeiul art. 56 din lege, termenele prevăzute la alin. (1) şi (2) din prezentul articol se suspendă şi încep să curgă de la data la care părţile au furnizat Consiliului Concurenţei toate informaţiile solicitate. 
(7) Suspendarea termenului începe în ziua lucrătoare următoare datei la care a avut loc evenimentul care declanșează suspendarea. Aceasta expiră la sfîrșitul zilei în care dispare motivul suspendării. În cazurile în care această zi nu este una lucrătoare, suspendarea termenului expiră la sfîrșitul zile lucrătoare următoare.    

Articolul 52

Comunicările. Modul de executare a deciziilor

(1) Deciziile şi prescripţiile adoptate de Plenul Consiliului Concurenţei în materia concentrărilor economice în aplicarea prevederilor legii și prezentului regulament se comunică în scris persoanelor vizate în termen de 10 zile calendaristice de la data adoptării lor. 
(2) Deciziile şi prescripţiile Plenului Consiliului Concurenţei se publică pe pagina web a Consiliului Concurenţei. Publicarea deciziilor şi a prescripţiilor se face cu luarea în considerare a interesului legitim al întreprinderilor în protejarea secretelor comerciale.

(3) Deciziile şi prescripţiile Plenului Consiliului Concurenţei, adoptate în condiţiile prezentei legi, se execută de către către întreprinderea, asociaţia, autoritatea administraţiei publice cărora le sunt adresate în termenul menţionat în ele. 
(4) Persoanele vizate sînt obligate să informeze Consiliul Concurenţei despre măsurile întreprinse în vederea executării deciziei, în termenul stabilit în aceasta.
(5) În cazul neexecutării, în termen, a deciziilor Plenului Consiliului Concurenţei, executarea silită a acestora se efectuează în conformitate cu prevederile prezentei legi şi a Codului de executare.

Articolul 53

Confidențialitate

(1) Informațiile, inclusiv documentele, nu sunt comunicate sau puse la dispoziție de către Consiliul Concurenţei în măsura în care acestea conțin secret comercial sau alte informații confidențiale a căror dezvăluire nu este considerată necesară de Consiliul Concurenţei în scopul procedurii;
(2) Informaţiile care constituie secret comercial vor fi marcate corespunzător în conformitate cu Legea cu privire la secretul comercial.  
(3) Informaţiile, altele decît secretele comerciale, vor fi calificate ca fiind confidenţiale în cazul în care persoana, întreprinderea sau asociaţia de întreprinderi în cauză depune o cerere motivată în acest sens şi această solicitare este acceptată de Consiliul Concurenţei.
(4)
Cererea trebuie să se refere doar la informaţiile obţinute de Consiliul Concurenţei de la autorul cererii şi nu la informaţiile obţinute din alte surse. În cerere este necesar să se identifice părţile faţă de care informaţiile deţinute de Consiliul Concurenţei sînt considerate confidenţiale.
(5)
Calificarea unei informaţii ca fiind secret comercial sau altă informaţie confidenţială nu împiedică Consiliul Concurenţei de a dezvălui sau utiliza o astfel de informaţie, dacă aceasta este necesară pentru a dovedi o pretinsă încălcare.
(6)
În cazul în care Consiliul Concurenţei intenţionează să dezvăluie informaţii cu acces restricţionat, persoanei sau întreprinderii interesate trebuie să îi fie garantată posibilitatea de a furniza o versiune neconfidenţială a documentelor care conţin respectiva informaţie, cu aceeaşi valoare probantă ca a documentelor originale. 

CAPITOLUL VIII

Dispoziții finale

Articolul 54

Anexe

Anexele I și II fac parte integrantă din prezentul regulament.

Anexa nr. I                                                                                                                                                la Regulamentul privind                                                                                       concentrările economice

FORMULAR COMPLET PRIVIND NOTIFICAREA
UNEI CONCENTRĂRI ECONOMICE

Notificările se depun conform prezentului Formular. În condiţiile reglementate în capitolul IV din Regulamentul privind concentrările economice, notificările se pot depune într-un formular simplificat, prevăzut în anexa II din Regulament.
Descrierea concentrării 
Descrieţi succint operaţiunea de concentrare economică, precizând părţile la concentrare, natura concentrării economice (de exemplu fuziune, achiziţie sau crearea societăţii în comun), domeniile de activitate ale părţilor care fac notificarea, pieţele asupra cărora concentrarea va avea un impact şi motivaţia economică şi strategică a concentrării. 

Întrucât acest rezumat va fi publicat pe pagina web a Consiliului Concurenţei şi în Monitorul Oficial, trebuie întocmit astfel încât să nu conţină informaţii confidenţiale. 

SECŢIUNEA 1 

Informaţii despre părţi 
1.1.Informaţii privind partea/părţile notificatoare. Prezentaţi detalii despre: 

1.1.1. denumirea întreprinderii (cu indicarea IDNO) sau numele şi prenumele persoanei fizice (cu indicarea IDNP);

1.1.2. adresa / sediul legal (potrivit certificatului de înregistrare la Camera Înregistrării de Stat) şi sediul administrativ (sediul real) al întreprinderii; 

1.1.3. genul de activitate desfăşurat de către întreprindere, precizînd activităţile principale şi secundare; 

1.1.4. numele, adresa pentru corespondenţă, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare ale persoanei de contact desemnate pentru relaţia cu autoritatea de concurenţă, precum şi funcţia deţinută de aceasta; 

1.1.5. adresa părţii notificatoare (sau a fiecărei părţi notificatoare) la care se poate expedia corespondenţa şi pot fi trimise documentele, în special, deciziile Plenului Consiliului Concurenţei. 

1.2. Informaţiile solicitate la pct.1.1. vor fi prezentate şi pentru alte părţi la concentrare (altele decît partea/părţile notificatoare). 

1.3. Numirea reprezentanţilor 

În cazul în care notificările sunt semnate de reprezentanţi ai părţilor la concentrare, aceştia trebuie să furnizeze dovada scrisă că sunt împuterniciţi în acest sens. 

Reprezentanţii împuterniciţi de părţile la concentrare, trebuie să furnizeze următoarele informaţii de contact, menţionînd pe cine reprezintă fiecare: 

1.3.1. numele, prenumele/denumirea reprezentantului; 

1.3.2. adresa/sediul reprezentantului; 

1.3.3. numele, adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare a persoanei de contact din cadrul acestuia; 

1.3.4. adresa reprezentantului la care se poate expedia corespondenţa şi trimite documentele. 

SECŢIUNEA 2 

Detalii despre concentrare 
2.1. Descrieţi natura concentrării economice notificate, menţionînd:

2.1.1. modul de realizare a operaţiunii de concentrare economică notificată: 

a) prin fuziune;

b) prin preluarea controlului unic sau în comun (prin achiziţionarea de valori mobiliare (părţi sociale) sau active,  prin contract ori alte mijloace);

c) prin crearea unei societăţi în comun în sensul prevederilor art.20 alin.(2) din lege. 

2.1.2. dacă operaţiunea de concentrare economică se referă la ansamblul întreprinderilor respective sau la părţi din acestea. 

2.1.3.  o scurtă prezentare a structurii economice şi financiare a concentrării economice. 

2.1.4. dacă operaţiunea de concentrare economică trebuie avizată de alte autorităţi şi situaţia obţinerii avizelor respective;
2.1.5. dacă realizarea operaţiunii este condiţionată de anumite evenimente speciale sau de îndeplinirea unor condiţii speciale; 

2.1.6. structura proprietăţii şi de control, atât înainte, cât şi după realizarea concentrării economice; 

2.1.7. orice ajutor financiar sau de altă natură primit de către părţi din diverse surse (inclusiv de la autorităţi publice), precum şi natura şi valoarea acestui ajutor; 

2.1.8. sectoarele economice implicate în concentrare; 

2.2. Indicaţi valoarea tranzacţiei. 

2.3. Pentru fiecare dintre părţile implicate la concentrare se comunică următoarele date pentru ultimii trei ani
: 

2.3.1. cifra totală de afaceri la nivel mondial; 

2.3.2. cifra totală de afaceri realizată în Republica Moldova; 

2.3.3. cifra totală de afaceri realizată în Republica Moldova, defalcată pe categorii de activităţi şi produse; 

2.4. Indicaţi scopul efectuării operaţiunii de concentrare economică; 

2.5. Precizaţi dacă operaţiunea a fost notificată şi unei alte autorităţi de concurenţă din altă ţară. 

SECŢIUNEA 3 

Proprietate şi control 

3.1. Pentru fiecare dintre părţile la concentrare se furnizează o listă cu toate întreprinderile care fac parte din acelaşi grup. Această listă trebuie să conţină: 

3.1.1. toate întreprinderile sau persoanele care controlează, direct sau indirect, aceste părţi; 

3.1.2. toate întreprinderile de pe oricare dintre pieţele afectate, controlate, direct sau indirect: 

a) de aceste părţi; 

b) de orice altă întreprindere menţionată la pct.3.1 

Pentru fiecare dintre întreprinderile enumerate anterior, trebuie menţionate natura şi mijloacele de control
. 

3.2. În ceea ce priveşte părţile la concentrare şi fiecare întreprindere sau persoană identificată ca răspuns la pct.3.1, se prezintă: 

3.2.1. o listă a tuturor celorlalte întreprinderi active pe pieţele afectate pe care întreprinderile sau persoanele din grup deţin individual sau colectiv 10% sau mai mult din drepturile de vot, din capitalul subscris sau din alte titluri; în fiecare caz, de identificat titularul şi de menţionat procentajul deţinut; 

3.2.2. pentru fiecare întreprindere, o listă cu membrii consiliilor de administraţie care sunt, de asemenea, membri în consiliile de administraţie sau în alte organe de conducere ale oricărei alte întreprinderi active pe pieţele afectate; şi (dacă este cazul), pentru fiecare întreprindere, o listă cu membrii în organele de conducere care sunt, de asemenea, membri în consiliile de administraţie ale oricărei alte întreprinderi active pe pieţele afectate; în fiecare caz, de identificat numele celeilalte întreprinderi şi poziţiile deţinute; 

3.2.3. detalii cu privire la achiziţiile efectuate în ultimii trei ani de către grupurile de întreprinderi menţionate anterior (pct.3.1) active pe pieţele afectate definite în secţiunea 5. 

SECŢIUNEA 4 

Documente anexe 
Părţile notificatoare trebuie să furnizeze următoarele documente autorizate prin semnătură şi ştampilă: 

4.1. copii ale documentelor sau ale proiectelor acestora (cea mai recentă versiune) constitutive ale concentrării realizate prin acord între părţile la concentrare, preluare a unei participaţii de control sau ofertă publică; 

4.2. copii ale Rapoartelor Financiare din anul anterior operaţiunii ale părţilor la concentrare. 

4.3. copii ale statutelor părţilor implicate la concentrarea economică ;

4.4. o copie a documentului de ofertă (pentru ofertă publică); dacă documentul nu este disponibil la data notificării, acesta va fi depus de îndată ce este posibil, dar nu mai târziu de data la care este adresat acţionarilor; 

4.5. o copie a permisiunii Băncii Naționale a Moldovei (în cazul băncilor);

4.6. copii ale rapoartelor, studiilor, cercetărilor şi ale tuturor documentelor comparabile pregătite de/pentru membrii consiliului de administraţie sau ai altor organe de conducere ori ai adunării generale a acţionarilor/asociaţilor în vederea evaluării sau analizării concentrării din punct de vedere al cotelor de piaţă, condiţiilor de concurenţă şi concurenţilor (existenţi şi potenţiali), precum şi din punct de vedere al motivaţiei concentrării, potenţialului de creştere a vânzărilor sau de extindere spre alte pieţe de produse sau geografice şi/sau al condiţiilor generale de piaţă. 

Pentru fiecare dintre aceste documente, de menţionat (dacă nu se specifică în documentul propriu-zis) data elaborării, numele şi funcţia persoanelor care l-au întocmit. 

SECŢIUNEA 5 

Definirea pieţelor
 
În cadrul operaţiunii de notificare a concentrării economice este extrem de important ca părţile să ofere o definire exactă şi motivată a pieţelor relevante afectate de operaţiunea de concentrare economică. 

Partea sau părţile notificatoare trebuie să prezinte informaţia referitor la:

5.1. pieţele afectate în urma realizării operaţiunii de concentrare economică;

5.2.  alte pieţe decît cele afectate menţionate la pct. 5.1, pe care operaţiunea notificată poate avea un impact semnificativ, în funcţie de produse şi de întinderea geografică.

Pentru a permite autorităţii de concurenţă să analizeze impactul concurenţial al concentrării pe pieţele menţionate la pct. 5.2, părţile notificatoare trebuie să prezinte informaţiile solicitate pentru pieţele afectate la următoarele secţiuni (6 şi 7) inclusiv pentru aceste pieţe. 

SECŢIUNEA 6 

Informaţii privind pieţele afectate 
Pentru fiecare piaţă relevantă afectată a produsului, pentru fiecare dintre ultimii trei ani, prezentaţi următoarele informaţii: 

6.1. lista produselor fabricate şi/sau comercializate de părţile implicate în concentrare, aşa cum sînt definite acestea de însăşi întreprinderi, în scopuri de marketing (după Nomenclatorul mărfurilor al Republicii Moldova); 

6.2. estimarea mărimii totale a pieţei în funcţie de valoarea vânzărilor şi de volumul lor (în unităţi fizice); indicaţi baza de calcul şi sursele utilizate în acest sens şi prezentaţi, dacă sunt disponibile, documentele necesare pentru confirmarea acestor calcule; 

6.3. vânzările, în valoare şi în volum ale fiecăreia dintre părţile la concentrare şi grupurile acestora, precum şi o estimare a cotelor de piaţă; 

6.4.  estimarea cotei de piaţă ca valoare şi, după caz, ca volum, a tuturor concurenţilor (inclusiv importatori) care deţin cel puţin 5% din piaţa luată în considerare. Pe baza acesteia, prezentaţi o estimare a indicelui IHH
, înainte şi după concentrarea economică. Indicaţi proporţia de cote de piaţă utilizată ca bază de calcul a IHH. Menţionaţi sursele utilizate pentru calculul acestor cote de piaţă şi prezentaţi documentele necesare pentru confirmarea acestui calcul, dacă acestea sunt disponibile; 

6.5. denumirea, adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare, pentru concurenţii enumeraţi la pct.6.4; 

6.6. estimarea valorii totale, a volumului total şi a sursei (ţările de origine) importurilor precizând: 

(a) procentul din aceste importuri care provine de la grupurile cărora le aparţin părţile la concentrare; 

(b) estimarea măsurii în care cotele de import şi barierele tarifare şi netarifare în calea schimburilor afectează aceste importuri; 

(c) estimarea măsurii în care costurile de transport şi alte costuri afectează aceste importuri; 

6.7. modalitatea în care părţile la concentrare produc, facturează şi comercializează produsele; de exemplu, dacă fabricarea şi facturarea se efectuează local sau dacă vânzarea se realizează prin reţele locale de distribuţie; 

6.8. comparaţia între preţurile practicate de fiecare parte la concentrare şi preţurile practicate de concurenţii enumeraţi la pct.6.4; 

6.9. natura şi gradul de integrare verticală a fiecăreia dintre părţile la concentrare faţă de concurenţii lor principali. 

SECŢIUNEA 7 

Condiţii generale pe pieţele afectate 
7.1. Identificaţi principalii cinci furnizori independenţi
 ai părţilor la concentrare şi cota individuală din achiziţiile (de materii prime sau de bunuri utilizate la fabricarea produselor în cauză) de la fiecare dintre aceşti furnizori. Precizaţi adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare pentru fiecare dintre aceşti furnizori. 

Structura ofertei pe pieţele afectate 
7.2. Descrieţi canalele de distribuţie şi reţelele de servicii care există pe pieţele afectate. Pentru aceasta, după caz, luaţi în considerare următoarele: 

a) sistemele de distribuţie existente pe aceste pieţe şi importanţa lor. În ce măsură distribuţia este asigurată de terţe părţi şi/sau de întreprinderi care aparţin aceluiaşi grup ca şi părţile identificate în secţiunea 3? 

b) reţelele de servicii (de exemplu întreţinere şi reparaţii) şi importanţa lor pe aceste pieţe. În ce măsură sînt asigurate aceste servicii de terţe părţi şi/sau de întreprinderi care aparţin aceluiaşi grup ca şi părţile identificate în secţiunea 3? 

7.3. Prezentaţi o estimare a capacităţii totale la nivelul Republicii Moldova pe ultimii trei ani. În această perioadă, ce proporţie din această capacitate a fost deţinută de diferitele părţi la concentrare? 

7.4. Precizaţi dacă careva dintre părţile la concentrare sau careva dintre concurenţi dispune de produse care pot fi introduse pe piaţă în perioada următoare sau dacă doreşte să extindă (sau să contracteze) capacitatea de producţie sau de vânzare. În caz afirmativ, prezentaţi o estimare a vânzărilor şi a cotelor de piaţă preconizate ale părţilor la concentrare pe următorii trei ani. 

7.5. În cazul în care consideraţi că există alte aspecte relevante privind oferta, acestea trebuie precizate. 

Structura cererii pe pieţele afectate 
7.6. Identificaţi principalii cinci clienţi independenţi ai părţilor la concentrare de pe fiecare piaţă afectată şi cota individuală din vânzările totale de astfel de produse către fiecare dintre aceşti clienţi. Precizaţi adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare pentru fiecare dintre aceşti clienţi. 

7.7. Descrieţi structura cererii, precizînd: 

a) diferitele etape prin care trec pieţele, de exemplu începutul dezvoltării, expansiunea, maturitatea sau declinul, precum şi o previziune a ratei de creştere a cererii; 

b) importanţa preferinţelor clienţilor, de exemplu în funcţie de fidelitatea pentru o marcă, furnizarea de servicii înainte şi după vânzare şi furnizarea unei game complete de produse sau de efecte de reţea; 

c) rolul diferenţierii între produse, în funcţie de atribute sau calitate şi măsura în care produsele părţilor la concentrare reprezintă substitute apropiate; 

d) rolul costurilor de schimbare a furnizorului (în funcţie de timp şi cheltuieli) pentru clienţi; 

e) gradul de concentrare sau de dispersie a clienţilor; 

f) repartizarea clienţilor în diferite grupuri, cu o descriere a „clientului tipic” pentru fiecare grup; 

g) importanţa contractelor de distribuţie exclusivă şi a altor tipuri de contracte pe termen lung; şi 

h) măsura în care autorităţile publice, întreprinderile publice sau entităţile similare sunt participanţi importanţi ca sursă a cererii. 

Intrarea pe piaţă 
7.8. Pe parcursul ultimilor cinci ani a avut loc o intrare importantă pe una dintre pieţele afectate? În caz afirmativ, identificaţi aceste întreprinderi şi precizaţi adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare precum şi o estimare a cotei de piaţă actuale a fiecăreia dintre acestea. În cazul în care una dintre părţile la concentrare a intrat pe o piaţă afectată pe parcursul ultimilor cinci ani, prezentaţi o analiză a barierelor la intrare pe care le-a întâlnit. 

7.9. În opinia părţilor notificatoare, există întreprinderi care ar putea intra pe piaţă? În caz afirmativ, identificaţi aceste întreprinderi (inclusiv adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare). Explicaţi motivele pentru care această intrare pe piaţă este posibilă şi estimaţi termenul în care se poate realiza. 

7.10. Descrieţi diverşii factori care influenţează intrarea pe pieţele afectate, atât din punct de vedere geografic, cât şi din punct de vedere al produselor. 

Acorduri de cooperare 
7.11. În ce măsură există acorduri de cooperare (orizontale, verticale sau altele) pe pieţele afectate? 

7.12. Oferiţi detalii cu privire la cele mai importante acorduri de cooperare încheiate de părţile la concentrare pe pieţele afectate, precum acordurile de cercetare şi dezvoltare, acordurile de licenţă, de producţie în comun, de specializare, de distribuţie, de furnizare pe termen lung şi de schimb de informaţii şi, în cazul în care consideraţi că este util, prezentaţi o copie a acestor acorduri. 

Asociaţii profesionale şi patronale 
7.13. În ceea ce priveşte asociaţiile profesionale/patronale de pe pieţele afectate: 

a) identificaţi acele asociaţii în care sunt membre părţile la concentrare; şi 

b) identificaţi cele mai importante asociaţii profesionale/patronale în care sunt membri clienţii şi furnizorii părţilor la concentrare. 

Pentru toate asociaţiile enumerate anterior prezentaţi adresa, numerele de telefon şi alte mijloace de comunicare. 

SECŢIUNEA 8 

Vedere de ansamblu a pieţelor şi creşteri în eficienţă 
8.1. Descrieţi contextul mondial al concentrării propuse, dacă este cazul, indicând poziţia fiecăreia dintre părţile la concentrare, în funcţie de dimensiune şi putere concurenţială, în afara teritoriului Republicii Moldova. 

8.2. Descrieţi modul în care concentrarea notificată poate afecta interesele consumatorilor intermediari şi finali, precum şi evoluţia progresului tehnic şi economic. 

8.3. Prezentaţi o descriere a fiecărei creşteri în eficienţă (inclusiv economiile de costuri, introducerea unor noi produse şi îmbunătăţirile produselor şi serviciilor) care, în opinia părţilor, ar trebui să rezulte din concentrarea în cauză pentru fiecare produs în parte, precum şi documentele justificative corespunzătoare. 

SECŢIUNEA 9 

Dimensiunea cooperativă a unei societăţi în comun 
În sensul art. 20 alin. (3) din lege, răspundeţi la următoarele întrebări: 

a) Două sau mai multe societăţi-mamă continuă într-o măsură semnificativă să exercite activităţi:

· pe aceeaşi piaţă cu societatea nou create în comun, sau

· pe o piaţă care se găseşte în amonte sau în aval de piaţa societăţii nou create în comun, sau

· pe o piaţă învecinată strâns legată de piaţa societăţii nou create în comun? 

Dacă răspunsul este afirmativ, indicaţi pentru fiecare dintre pieţele respective: 

- cifra totală de afaceri a fiecărei societăţi-mamă în anul precedent; 

- importanţa economică a activităţilor societăţii în comun în raport cu această cifră totală de afaceri; 

- cota de piaţă a fiecărei societăţi-mamă. 

Dacă răspunsul este negativ, justificaţi răspunsul. 

b) Dacă răspunsul la a) este afirmativ şi dacă estimaţi că înfiinţarea societăţii în comun nu conduce la o coordonare între întreprinderi independente, care restrânge concurenţa în sensul art.5 alin. (3) din lege, explicaţi de ce. 

c) Fără a aduce atingere răspunsurilor la întrebările a) şi b) şi pentru a asigura posibilitatea efectuării unei evaluări complete a cazului de către autoritatea de concurenţă, indicaţi modul de aplicare a criteriilor din art.6  din lege .

SECŢIUNEA 10

Declaraţie pe propria răspundere
La semnarea notificării de către reprezentanţii întreprinderilor/persoanelor fizice, aceştia trebuie să prezinte în original dovada scrisă că au fost autorizaţi să reprezinte respectivele întreprinderi/persoane fizice. Această autorizare scrisă/împuternicire trebuie să însoţească notificarea. 

Notificarea trebuie să se încheie cu următoarea declaraţie, care trebuie semnată de sau în numele tuturor părţilor care fac notificarea: 

„Această notificare conţine ... pagini. Partea/părţile notificatoare declară că informaţiile prezentate în prezenta notificare sunt, după cunoştinţa lor, adevărate, corecte şi complete, că au fost prezentate copii conforme şi complete ale documentelor solicitate în prezentul formular, că toate estimările sunt prezentate ca atare şi constituie estimările cele mai precise ale faptelor în cauză şi că toate opiniile exprimate sunt sincere. 

Partea cunoaşte/ Părţile cunosc dispoziţiile art. 68 alin. (1) lit. a) şi b) din lege. 

Locul şi data: 

Semnăturile: 

Numele şi funcţia: 

În numele:

Anexa nr. II 

la Regulamentul privind 

Concentrările economice

FORMULAR SIMPLIFICAT PRIVIND NOTIFICAREA
UNEI CONCENTRĂRI ECONOMICE

Descrierea concentrării 
Descrieţi succinct operaţiunea de concentrare economică, precizând părţile la concentrare, natura concentrării economice (de exemplu fuziune, achiziţie sau crearea societăţii în comun), domeniile de activitate ale părţilor care fac notificarea, pieţele asupra cărora concentrarea va avea un impact şi motivaţia economică şi strategică a concentrării. 

Întrucât acest rezumat va fi publicat pe pagina web a Consiliului Concurenţei şi în Monitorul Oficial, trebuie întocmit astfel încât să nu conţină informaţii confidenţiale. 

SECŢIUNEA 1 

Informaţii despre părţi 
1.1.Informaţii privind partea/părţile notificatoare Prezentaţi detalii despre: 

1.1.1. denumirea întreprinderii (cu indicarea IDNO) sau numele şi prenumele persoanei fizice (cu indicarea IDNP);

1.1.2. adresa / sediul legal (potrivit certificatului de înregistrare la Camera Înregistrării de Stat) şi sediul administrativ (sediul real) al întreprinderii; 

1.1.3. genul de activitate desfăşurat de către întreprindere, precizînd activităţile principale şi secundare; 

1.1.4. numele, adresa pentru corespondenţă, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare ale persoanei de contact desemnate pentru relaţia cu autoritatea de concurenţă, precum şi funcţia deţinută de aceasta; 

1.1.5. adresa părţii notificatoare (sau a fiecărei părţi notificatoare) la care se poate expedia corespondenţa şi pot fi trimise documentele, în special, deciziile Plenului Consiliului Concurenţei.

1.2. Informaţiile solicitate la pct.1.1. vor fi prezentate şi pentru alte părţi la concentrare (altele decît partea/părţile notificatoare). 

1.3. Numirea reprezentanţilor 

În cazul în care notificările sunt semnate de reprezentanţi ai părţilor la concentrare, aceştia trebuie să prezinte dovada scrisă că sunt împuterniciţi în acest sens. 

Reprezentanţii împuterniciţi de părţile la concentrare, trebuie să prezinte următoarele informaţii de contact, menţionînd pe cine reprezintă fiecare: 

1.3.1. numele, prenumele/denumirea reprezentantului; 

1.3.2. adresa/sediul reprezentantului; 

1.3.3. numele, adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare a persoanei de contact din cadrul acestuia; 

1.3.4. o adresă a reprezentantului la care se poate expedia corespondenţa şi trimite documentele. 

SECŢIUNEA 2 

Detalii despre concentrare 
2.1. Descrieţi natura concentrării economice notificate, menţionând: 

2.1.1. modul de realizare a operaţiunii de concentrare economică notificată:

a) prin fuziune;

b) prin preluarea controlului unic sau în comun (prin achiziţionarea de valori mobiliare (părţi sociale) sau active,  prin contract ori alte mijloace);

c) prin crearea unei societăţi în comun în sensul prevederilor art.20 alin.(2) din lege. 

2.1.2.dacă operaţiunea de concentrare economică se referă la ansamblul întreprinderilor respective sau la părţi din acestea; 

2.1.3.o scurtă prezentare a structurii economice şi financiare a concentrării economice; 

2.1.4.dacă operaţiunea de concentrare economică trebuie avizată de alte autorităţi şi situaţia obţinerii avizelor respective;
2.1.5.dacă realizarea operaţiunii este condiţionată de anumite evenimente speciale sau de îndeplinirea unor condiţii speciale; 

2.1.6. structura proprietăţii şi de control, atât înainte, cât şi după realizarea concentrării economice; 

2.1.7. orice ajutor financiar sau de altă natură primit de către părţi din diverse surse (inclusiv de la autorităţi publice), precum şi natura şi valoarea acestui ajutor; 

2.1.8. sectoarele economice implicate în concentrare; 

2.2. Menţionaţi valoarea tranzacţiei (preţul de achiziţie sau valoarea tuturor activelor în cauză, după caz). 

2.3. Pentru fiecare dintre părţile implicate la concentrare se comunică următoarele date pentru ultimii trei ani
: 

2.3.1. cifra totală de afaceri la nivel mondial; 

2.3.3. cifra totală de afaceri realizată în Republica Moldova; 

2.3.4. cifra totală de afaceri realizată în Republica Moldova, defalcată pe categorii de activităţi şi produse; 

2.4. În cazul în care operaţiunea se referă la preluarea controlului comun al unei societăţi în comun, se prezintă următoarea informaţie: 

2.4.1. cifra de afaceri a societăţii în comun şi/sau cifra de afaceri din activităţi cedate societăţii în comun; şi/sau 

2.4.2. valoarea totală a activelor cedate societăţii în comun. 

2.5. Indicaţi scopul efectuării operaţiunii de concentrare economică; 

2.6. Precizaţi dacă operaţiunea a fost notificată şi unei alte autorităţi de concurenţă din altă ţară. 

SECŢIUNEA 3 

Proprietate şi control 

Pentru fiecare dintre părţile la concentrare se prezintă o listă cu toate întreprinderile care fac parte din acelaşi grup. Această listă trebuie să conţină: 

3.1. toate întreprinderile sau persoanele care controlează, direct sau indirect, aceste părţi; 

3.2. toate întreprinderile de pe oricare dintre pieţele declarate, controlate, direct sau indirect: 

a) de aceste părţi; 

b) de orice altă întreprindere menţionată la pct.3.1 

Pentru fiecare dintre întreprinderile enumerate anterior, trebuie menţionate natura şi mijloacele de control
. 

SECŢIUNEA 4

Documente anexe 
Părţile notificatoare trebuie să prezinte următoarele documente autorizate prin semnătură şi ştampilă: 

4.1. copii ale documentelor sau ale proiectelor acestora (cea mai recentă versiune) constitutive ale concentrării realizate prin acord între părţile la concentrare, preluare a unei participaţii de control sau ofertă publică; 

4.2.copii ale Rapoartelor Financiare din anul anterior operaţiunii ale părţilor la concentrare. 

SECŢIUNEA 5 

Definirea pieţelor 

Identificaţi pieţele declarate pe care va avea loc operaţiunea de concentrare economică

SECŢIUNEA 6 

Informaţii privind pieţele 
Pentru fiecare piaţă declarată menţionată în secţiunea 5, pentru ultimii trei ani, prezentaţi următoarele informaţii: 

6.1. lista produselor fabricate şi/sau comercializate de părţile implicate în concentrare, aşa cum sunt sînt definite acestea de însăşi întreprinderi, în scopuri de marketing (după Nomenclatorul mărfurilor al Republicii Moldova); 

6.2. estimarea mărimii totale a pieţei în funcţie de valoarea vânzărilor şi de volumul lor (în unităţi fizice); indicaţi baza de calcul şi sursele utilizate în acest sens şi prezentaţi, dacă sunt disponibile, documentele necesare pentru confirmarea acestor calcule; 

6.3. vânzările, în valoare şi în volum ale fiecăreia dintre părţile la concentrare şi grupurile acestora, precum şi o estimare a cotelor de piaţă; 

6.4. pentru relaţiile orizontale şi verticale, estimarea cotei de piaţă ca valoare (şi, după caz, ca volum) a principalilor concurenţi (indicând baza estimărilor). Prezentaţi adresa, numerele de telefon, alte mijloace de comunicare, pentru aceşti concurenţi. 

SECŢIUNEA 7 

Dimensiunea cooperativă a unei societăţi în comun 
În sensul art. 20 alin. (3) din lege, răspundeţi la următoarele întrebări: 

a) Două sau mai multe societăţi-mamă continuă într-o măsură semnificativă să exercite activităţi:

· pe aceeaşi piaţă cu societatea nou create în comun, sau

· pe o piaţă care se găseşte în amonte sau în aval de piaţa societăţii nou create în comun, sau

· pe o piaţă învecinată strâns legată de piaţa societăţii nou create în comun? 

Dacă răspunsul este afirmativ, indicaţi pentru fiecare dintre pieţele respective: 

- cifra totală de afaceri a fiecărei societăţi-mamă în anul precedent; 

- importanţa economică a activităţilor societăţii în comun în raport cu această cifră totală de afaceri; 

- cota de piaţă a fiecărei societăţi-mamă. 

Dacă răspunsul este negativ, justificaţi răspunsul. 

b) Dacă răspunsul la a) este afirmativ şi dacă estimaţi că înfiinţarea societăţii în comun nu conduce la o coordonare între întreprinderi independente, care restrânge concurenţa în sensul art.5 alin. (3) din lege, explicaţi de ce. 

(c) Fără a aduce atingere răspunsurilor la întrebările a) şi b) şi pentru a asigura posibilitatea efectuării unei evaluări complete a cazului de către autoritatea de concurenţă, indicaţi modul de aplicare a criteriilor din art.6  din lege .

SECŢIUNEA 8 

Declaraţie 
La semnarea notificării de către reprezentanţii întreprinderilor/persoanelor fizice, aceştia trebuie să prezinte în original dovada scrisă că au fost autorizaţi să reprezinte respectivele întreprinderi/persoane fizice. Această autorizare scrisă/împuternicire trebuie să însoţească notificarea. 

Notificarea trebuie să se încheie cu următoarea declaraţie, care trebuie semnată de sau în numele tuturor părţilor care fac notificarea: 

„Această notificare conţine ... pagini. Partea/părţile notificatoare declară că informaţiile prezentate în prezenta notificare sunt, după cunoştinţa lor, adevărate, corecte şi complete, că au fost prezentate copii conforme şi complete ale documentelor solicitate în prezentul formular, că toate estimările sunt prezentate ca atare şi constituie estimările cele mai precise ale faptelor în cauză şi că toate opiniile exprimate sunt sincere. 

Partea cunoaşte/ Părţile cunosc dispoziţiile art. 68 alin. (1) lit. a) şi b) din lege. 

Locul şi data: 

Semnăturile: 

Numele şi funcţia: 

În numele:”

ÎNDRUMAR 

REFERITOR LA  COMPLETAREA FORMULARULUI PRIVIND NOTIFICAREA UNEI CONCENTRĂRI ECONOMICE

I. Completarea Formularului complet privind notificarea unei concentrări economice

1.Scopul prezentului formular 

Prezentul formular prevede informaţiile care trebuie prezentate de părţile care depun la Consiliul Concurenţei o notificare privind o concentrare economică. 

Avînd în vedere că termenele prevăzute de lege pentru adoptarea unei decizii de către Plenul Consiliului Concurenţei cu privire la o concentrare economică notificată încep să curgă de la data la care notificarea devine efectivă este important ca părţile notificatoare să înainteze un formular completat corespunzător şi să prezinte autorităţii de concurenţă, în timp util, informaţiile solicitate.

În acest context, contactele prealabile notificării sînt extrem de utile, atît pentru părţile care fac notificarea, cît şi pentru autoritatea de concurenţă.

Anumite concentrări economice, care nu sînt susceptibile să ridice problemE de concurenţă, pot fi notificate utilizînd formularul simplificat prevăzut la anexa II.

2. Cine trebuie să notifice 
În cazul unei fuziuni sau a preluării controlului în comun asupra unei întreprinderi, notificarea trebuie completată împreună de părţile care fuzionează sau de părţile care preiau controlul în comun, după caz.

În cazul preluării de către o persoană sau întreprindere a controlului asupra uneia sau mai multor întreprinderi ori asupra unei părţi a uneia sau mai multor întreprinderi, partea care preia controlul trebuie să completeze notificarea. 

În cazul unei oferte publice de preluare a unei întreprinderi, ofertantul trebuie să completeze notificarea. 

Fiecare parte care completează notificarea este responsabilă pentru caracterul exact şi complet al informaţiilor pe care le prezintă. 

3. Necesitatea unei notificări exacte şi complete 
Toate informaţiile solicitate în prezentul formular trebuie să fie exacte şi complete. Informaţiile solicitate trebuie introduse în secţiunea corespunzătoare din prezentul formular. 

Părţile notificatoare trebuie sa aibă în vedere, în special, următoarele aspecte: 

a) Termenele referitoare la notificare încep să curgă de la data la care Consiliul Concurenţei a primit toate informaţiile necesare pentru evaluarea concentrării notificate în termenele prevăzute de lege. 

b) În timpul pregătirii notificării, părţile notificatoare trebuie să verifice dacă datele de contact prezentate sunt corecte, relevante şi actualizate. 

c) În cazul în care o notificare este incompletă, Consiliul Concurenţei, în termen de 10 zile lucrătoare de la înregistrarea notificării, va putea solicita părţii/părţilor notificatoare sau reprezentanţilor acestora completarea şi/sau confirmarea informaţiilor din notificare. Prin aceeaşi solicitare Consiliul Concurenţei va stabili un termen până la care părţile vor transmite informaţiile. Notificarea devine efectivă la data la care autoritatea de concurenţă primeşte informaţiile complete şi exacte. 

d) Părţile notificatoare care, în mod intenţionat sau din neglijenţă, prezintă informaţii inexacte, incomplete sau care induc în eroare ori documente incomplete sau nu prezinte informaţiile şi documentele solicitate pot fi sancţionate cu amendă, în conformitate cu prevederile legale. 

4. Cum se efectuează notificarea 
Formularul de notificare trebuie completat în limba de stat. Documentele justificative anexate acestuia pot fi depuse atÎt în original, cÎt şi în copii autorizate prin semnătură şi ştampilă. În cazul în care aceste documente sunt redactate în altă limbă, trebuie depusă o traducere legalizată a acestora. 

Informaţiile solicitate în prezentul formular trebuie prezentate folosind numerele secţiunilor şi paragrafelor din formular, semnînd declaraţia prevăzută în secţiunea 10 şi anexând documentele justificative. La completarea secţiunii 6 şi 8 din Formularul complet privind notificarea unei concentrări economice, părţile notificatoare sunt invitate să analizeze dacă, în scopul clarităţii, aceste secţiuni trebuie prezentate în ordine numerică sau grupate împreună pentru fiecare piaţă declarată (sau grup de pieţe declarate). 

Anumite informaţii pot fi prezentate în anexe. Cu toate acestea, este important ca toate informaţiile esenţiale, în special cele privind cotele de piaţă ale părţilor şi ale principalilor lor concurenţi, să fie prezentate în corpul formularului. Anexele la formular se utilizează doar pentru suplimentarea informaţiilor prezentate în formularul propriu-zis. 

Notificarea va fi înaintată Consiliului Concurenţei potrivit specificaţiilor de la art.30 alin.(2) din Regulamentul privind concentrările economice.

5. Definirea pieţelor 

În cadrul operaţiunii de notificare a concentrării economice este extrem de important ca părţile să ofere o definire exactă şi motivată a pieţelor relevante afectate de operaţiunea de concentrare economică
. 

Pieţele relevante ale produselor şi cele geografice determină cadrul în care trebuie evaluată puterea de piaţă a noii entităţi rezultate în urma concentrării.

Partea sau părţile notificatoare trebuie să prezinte datele necesare având în vedere următoarele definiţii: 

5.1. Pieţele relevante ale produselor 
Piaţa relevantă a produsului cuprinde toate produsele considerate interschimbabile sau substituibile de către consumator, datorită utilizării date acestora, caracteristicilor fizice, funcţionale şi preţului. 

Factorii relevanţi pentru evaluarea pieţei relevante a produsului includ analiza motivelor pentru care produsele de pe aceste pieţe sunt incluse aici şi a motivelor pentru care altele au fost excluse, folosind definiţia menţionată anterior şi având în vedere, de exemplu, substituibilitatea, condiţiile de concurenţă, preţurile, elasticitatea încrucişată a cererii sau alţi factori relevanţi pentru definirea pieţelor de produse (de exemplu substituibilitatea ofertei în cazurile corespunzătoare). 

5.2. Pieţele relevante geografice 
Piaţa relevantă geografică cuprinde teritoriul pe care întreprinderile în cauză sunt implicate în oferta şi cererea de pe piaţa relevantă a produsului, în care condiţiile de concurenţă sunt suficient de omogene şi care poate fi deosebită de zonele geografice învecinate, deoarece condiţiile de concurenţă diferă în mod apreciabil în aceste zone. 

Factorii determinanţi pentru evaluarea pieţei geografice relevante includ, inter alia, natura şi caracteristicile produselor în cauză, existenţa unor bariere la intrare, preferinţele consumatorilor, diferenţele apreciabile între cotele de piaţă ale întreprinderilor din zonele geografice învecinate sau diferenţele semnificative de preţ. 

5.3. Pieţele afectate 
În sensul informaţiilor solicitate în Formularul complet privind notificarea unei concentrări economice, pieţele afectate constau în pieţele relevante ale produselor în care, pe teritoriul Republicii Moldova sau pe o parte a acestuia: 

a) două sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi pe aceeaşi piaţă a produsului, în cazul în care concentrarea va conduce la o cotă de piaţă combinată de 15% sau mai mult (relaţii pe orizontală); 

b) una sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi pe o piaţă a produsului situată în amonte sau în avalul unei pieţe a produsului pe care operează oricare din celelalte părţi la concentrare şi oricare din cotele lor de piaţă individuale sau combinate la orice nivel este de 25% sau mai mult, indiferent dacă există sau nu o relaţie furnizor/client între părţile la concentrare
 (relaţii pe verticală). 

5.4. Alte pieţe pe care operaţiunea notificată poate avea un impact semnificativ 
Pieţele altele decît cele afectate menţionate la pct. 5.3. pe care operaţiunea notificată poate avea un impact semnificativ este spre exemplu în cazul în care: 

a) oricare dintre părţile la concentrare are o cotă de piaţă mai mare de 25% şi orice altă parte la concentrare este un concurent potenţial pe acea piaţă
; 

b) oricare dintre părţile la concentrare are o cotă de piaţă mai mare de 25%, iar orice altă parte la concentrare deţine importante drepturi de proprietate intelectuală pentru acea piaţă; 

c) oricare dintre părţile la concentrare este prezentă pe o piaţă a produsului care este o piaţă învecinată strâns legată de o piaţă a produsului pe care acţionează orice altă parte la concentrare, iar cotele de piaţă individuale sau combinate ale părţilor pe oricare din aceste pieţe sunt de 25% sau mai mult
; 

în cazul în care aceste pieţe includ o parte sau întreg teritoriu al Republicii Moldova. 

II. Completarea Formularului simplificat privind notificarea unei concentrări economice

1. Scopul formularului simplificat 
Formularul simplificat precizează informaţiile care trebuie prezentate de părţile care depun la Consiliul Concurenţei o notificare privind o concentrare economică care nu este susceptibilă să ridice probleme de concurenţă. 

Ca regulă generală, formularul simplificat poate fi utilizat pentru notificarea concentrărilor economice care îndeplinesc una dintre condiţiile prevăzute la art.35 din Regulamentul privind concentrările economice. 

Consiliul Concurenţei poate solicita o notificare conform formularului complet prevăzut în anexa I în cazul în care, fie nu sunt îndeplinite condiţiile necesare pentru utilizarea formularului simplificat, fie, în mod excepţional, aceste condiţii sunt îndeplinite dar autoritatea de concurenţă consideră că o notificare prin formularul complet prevăzut în anexa I este necesară pentru o evaluare adecvată a posibilelor probleme de concurenţă. 

Exemple de cazuri în care poate fi necesară o notificare prin formularul complet prevăzut în anexa I sunt: 

- concentrările pentru care este dificilă definirea pieţelor relevante; 

- în cazul în care o parte este nou intratată pe piaţă sau potenţial nou intrată ori este o titulară importantă de brevete; 

- în cazul în care se dovedeşte imposibilă determinarea în mod adecvat a cotelor de piaţă ale părţilor; 

- pe pieţele cu bariere ridicate la intrare, cu un grad mare de concentrare sau cu probleme cunoscute de concurenţă; 

- în cazul în care cel puţin două părţi la concentrare sunt prezente pe pieţe învecinate strÎns legate între ele
; 

- în concentrările pentru care se pune o problemă de coordonare, în sensul art.20 alin.(3) din lege. 

2. Condiţii pentru aplicarea formularului simplificat 
Pentru a evalua dacă o concentrare poate fi notificată prin formularul simplificat, Consiliul Concurenţei se asigură că toate circumstanţele relevante sunt stabilite suficient de clar. În această privinţă, responsabilitatea de a prezenta informaţii exacte şi complete revine părţilor notificatoare. 

În cazul în care, după notificarea concentrării, Consiliul Concurenţei consideră că operaţiunea nu este adecvată pentru o notificare prin formularul simplificat, acesta poate solicita o notificare completă potrivit formularului prevăzut în anexa I. Aceasta poate interveni în cazul în care: 

- condiţiile necesare pentru utilizarea formularului simplificat nu rezultă a fi îndeplinite; 

- deşi condiţiile necesare pentru utilizarea formularului simplificat sunt îndeplinite, o notificare detaliată prin formularul complet prevăzut în anexa I este necesară pentru o evaluare adecvată a posibilelor probleme de concurenţă sau pentru a stabili că operaţiunea este o concentrare economică în sensul art.20 din lege; 

- formularul simplificat conţine informaţii inexacte, incomplete sau care induc în eroare; 

- o terţă parte exprimă îngrijorări motivate legate de afectarea concurenţei în termenul stabilit de Consiliul Concurenţei pentru asemenea observaţii. 

3. Importanţa contactelor prealabile notificării 
În cazurile în care părţile intenţionează să prezinte o notificare prin formularul simplificat, acestea sunt sfătuite să apeleze la contacte prealabile notificării cu Consiliul Concurenţei, pentru a discuta dacă operaţiunea este adecvată pentru utilizarea unui astfel de formular. În cadrul acestor contacte, părţile trebuie să pună la dispoziţie toate datele considerate necesare pentru analiză, iar aceste date vor fi păstrate confidenţiale de către Consiliul Concurenţei dacă părţile îşi motivează solicitarea formulată în acest scop. 

4. Cine trebuie să notifice 
În cazul unei fuziuni sau a preluării controlului în comun asupra unei întreprinderi, notificarea trebuie completată împreună de părţile care fuzionează sau de părţile care preiau controlul în comun, după caz.

În cazul preluării de către o persoană sau întreprindere a controlului asupra uneia sau mai multor întreprinderi ori asupra unei părţi a uneia sau mai multor întreprinderi, partea care preia controlul trebuie să completeze notificarea. 

În cazul unei oferte publice de preluare a unei întreprinderi, ofertantul trebuie să completeze notificarea. 

Fiecare parte care completează notificarea este responsabilă pentru caracterul exact şi complet al informaţiilor pe care le prezintă. 

5. Necesitatea unei notificări exacte şi complete 
Toate informaţiile solicitate în prezentul formular trebuie să fie exacte şi complete. Informaţiile solicitate trebuie introduse în secţiunea corespunzătoare din prezentul formular. 

Părţile notificatoare trebuie sa aibă în vedere, în special, următoarele aspecte: 

a) Termenele referitoare la notificare încep să curgă de la data la care Consiliul Concurenţei a primit toate informaţiile necesare pentru evaluarea concentrării notificate în termenele prevăzute de lege. 

b) În timpul pregătirii notificării, părţile notificatoare trebuie să verifice dacă datele de contact prezentate sunt corecte, relevante şi actualizate. 

c) În cazul în care o notificare este incompletă, Consiliul Concurenţei, în termen de 10 zile lucrătoare de la înregistrarea notificării, va putea solicita părţii/părţilor notificatoare sau reprezentanţilor acestora completarea şi/sau confirmarea informaţiilor din notificare. Prin aceeaşi solicitare Consiliul Concurenţei va stabili un termen pînă la care părţile vor transmite informaţiile. Notificarea devine efectivă la data la care autoritatea de concurenţă primeşte informaţiile complete şi exacte. 

5) Părţile notificatoare care, în mod intenţionat sau din neglijenţă, prezintă informaţii inexacte, incomplete sau care induc în eroare ori documente incomplete sau nu prezinte informaţiile şi documentele solicitate pot fi sancţionate cu amendă, în conformitate cu prevederile legale. 

6. Cum se efectuează notificarea 
Formularul de notificare trebuie completat în limba de stat Documentele justificative anexate acestuia pot fi depuse atît în original, cît şi în copii autorizate prin semnătură şi ştampilă. În cazul în care aceste documente sunt redactate în altă limbă, trebuie depusă o traducere legalizată a acestora. 

Informaţiile solicitate în prezentul formular trebuie prezentate folosind numerele secţiunilor şi paragrafelor din formular, semnând declaraţia prevăzută în secţiunea 8 şi anexând documentele justificative. La completarea secţiunii 6 din Formularul simplificat privind notificarea unei concentrări economice, părţile notificatoare sunt invitate să analizeze dacă, în scopul clarităţii, aceste secţiuni trebuie prezentate în ordine numerică sau grupate împreună pentru fiecare piaţă declarată (sau grup de pieţe declarate). 

Anumite informaţii pot fi prezentate în anexe. Cu toate acestea, este important ca toate informaţiile esenţiale, în special cele privind cotele de piaţă ale părţilor şi ale principalilor lor concurenţi, să fie prezentate în corpul formularului. Anexele la formular se utilizează doar pentru suplimentarea informaţiilor prezentate în formularul propriu-zis. 

Notificarea va fi înaintată Consiliului Concurenţei potrivit specificaţiilor de la art.30 alin.(2) din Regulamentul privind concentrările economice.

7. Definirea pieţelor

Pieţele relevante ale produselor şi cele geografice determină cadrul în care trebuie evaluată puterea de piaţă a noii entităţi rezultate în urma concentrării
.

7.1. Pieţele relevante ale produselor 
Piaţa relevantă a produsului cuprinde toate produsele considerate interschimbabile sau substituibile de către consumator, datorită utilizării date acestora, caracteristicilor fizice, funcţionale şi preţului. 

Factorii relevanţi pentru evaluarea pieţei relevante a produsului includ analiza motivelor pentru care produsele de pe aceste pieţe sunt incluse aici şi a motivelor pentru care altele au fost excluse, folosind definiţia menţionată anterior şi avînd în vedere, de exemplu, substituibilitatea, condiţiile de concurenţă, preţurile, elasticitatea încrucişată a cererii sau alţi factori relevanţi pentru definirea pieţelor de produse (de exemplu substituibilitatea ofertei în cazurile corespunzătoare). 

7.2. Pieţele relevante geografice 
Piaţa relevantă geografică cuprinde teritoriul pe care întreprinderile în cauză sunt implicate în oferta şi cererea de pe piaţa relevantă a produsului, în care condiţiile de concurenţă sunt suficient de omogene şi care poate fi deosebită de zonele geografice învecinate, deoarece condiţiile de concurenţă diferă în mod apreciabil în aceste zone. 

Factorii determinanţi pentru evaluarea pieţei geografice relevante includ, inter alia, natura şi caracteristicile produselor în cauză, existenţa unor bariere la intrare, preferinţele consumatorilor, diferenţele apreciabile între cotele de piaţă ale întreprinderilor din zonele geografice învecinate sau diferenţele semnificative de preţ. 

7.3. Pieţele declarate 
În sensul informaţiilor solicitate în prezentul formular, pieţele declarate constau în toate pieţele produselor şi pieţele geografice relevante, pe baza cărora: 

a) două sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi comerciale pe aceeaşi piaţă relevantă (relaţii pe orizontală); 

b) una sau mai multe părţi la concentrare desfăşoară activităţi pe o piaţă a produsului situată în amonte sau în avalul unei pieţe pe care operează orice altă parte la concentrare, indiferent dacă există sau nu relaţii furnizor/client între părţile la concentrare (relaţii pe verticală). 

Anexa nr. 6
la Hotărîrea 

Consiliului Concurenţei

nr. ___din ________ 2013 

Regulamentului privind organizarea şi funcţionarea Consiliului de experţi

Capitolul I. Dispoziţii generale

1. Prin Hotărîrea Plenului Consiliului Concurentei pe lîngă Consiliul Concurenţei poate fi constituit Consiliul de experţi, cu statut de organism consultativ, temporar în scopul examinării principalelor aspecte vizând politica în domeniul concurenţei, în special a celor ce ţin de aplicarea legislaţiei concurenţiale şi a legislaţiei cu privire la publicitate, expertizarea sau analiza actelor normative, proiectelor de lege în domeniile vizate, precum şi elaborarea propunerilor de perfecţionare a legislaţiei în domeniile enunţate mai sus. 
2. Consiliul de experţi este alcătuit din reprezentanţi ai: Consiliului Concurenţei, autorităţilor administraţiei publice competente în diverse domenii, mediului de afaceri sau reprezentanţi ai asociaţiilor de agenţi economici, asociaţiilor obşteşti pentru protecţia drepturilor consumatorilor precum şi reprezentanţi ai instituţiilor superioare de învăţămînt (universităţilor, academiilor) în special oameni de ştiinţă şi experţi în dreptul concurenţei şi economie.
3. Numărul de reprezentanţi în Consiliul de experţi nu este limitat. 

Capitolul II. Funcţiile şi atribuţiile Consiliului de experţi

4. Consiliul de experţi are următoarele funcţii: 

1) evaluarea legislaţiei în vigoare şi a proiectelor de acte normative care pot avea un impact concurenţial asupra economiei naţionale la general sau asupra unor sectoare aparte ale economiei;

2) monitorizarea documentelor de politici în domeniul concurenţei, precum şi promovarea şi dezvoltarea politicilor în domeniul concurenţei şi a culturii concurenţiale.

5. Deciziile adoptate de Consiliul de experţi poartă un caracter de recomandare pentru Consiliul Concurenţei.
6. Consiliul de experţi are următoarele atribuţii:

1) elaborarea şi prezentarea propunerilor pentru dezvoltarea pe termen lung a politicii în domeniul concurenţei, identificarea barierelor şi circumstanţelor care împiedică dezvoltarea concurenţei în Republica Moldova, precum şi identificarea soluţiilor pentru îmbunătăţirea situaţiei;
2) examinarea şi punerea în discuţie a chestiunilor vizînd îmbunătăţirea politicii în domeniul concurenţei în Republica Moldova, elaborarea propunerilor cu titlu de recomandare şi adoptarea deciziilor cu privire la aspectele vizate; 
3) prezentarea Consiliului Concurentei a propunerilor de îmbunătăţire a actelor normative de reglementare în ceea ce priveşte domeniul concurenţei.

Capitolul III. Organizarea activităţii Consiliului de experţi

7. Conducerea Consiliului de experţi este exercitată de către un preşedinte care este reprezentant al Consiliului Concurenţei şi de către un vicepreşedinte ales de membrii Consiliului de experţi din rîndul membrilor săi. Asistenţa tehnico-organizatorică a Consiliului de experţi este asigurată de către un Secretariat (persoana responsabilă pentru întocmirea procesului-verbal), ales din rîndurile membrilor Consiliului de experţi. 
8. În absenţa preşedintelui Consiliului de experţi, atribuţiile sale vor fi realizate de către vicepreşedinte Consiliului de experţi.
9. Atribuţiile şi drepturile preşedintelui Consiliului de experţi:

1) gestionează activitatea Consiliului de experţi;
2) este responsabil pentru îndeplinirea sarcinilor şi funcţiilor Consiliului de experţi;
3) asigură controlul îndeplinirii deciziilor cu privire la organizarea activităţii Consiliului de experţi;

4) semnează deciziile, procesele-verbale ale şedinţelor, concluziile, recomandările şi alte documente aferente adoptate de Consiliul de experţi;

5) convoacă şi conduce şedinţele Consiliului de experţi, precum şi propune ordinea de zi a şedinţelor Consiliului de experţi care se aprobă de membrii acesteia.
10. Consiliul de experţi este convocat în şedinţe cel puţin o dată în trimestru.
11. Chestiunile care urmează să fie discutate în cadrul şedinţelor Consiliului de experţi vor fi propuse de către Plenul Consiliului Concurenţei, preşedintele Consiliilor de experţi, membrii Consiliului de experţi, prin prezentarea în scris a propunerilor, nu mai târziu de o săptămână înainte de şedinţa programată.

12. Secretarul Consiliului de experţi notifică membrii Consiliului, cu cel puţin cinci zile lucrătoare înainte de şedinţa programată despre ora şi locul desfăşurării şedinţei Consiliului de experţi. Ordinea de zi a şedinţei Consiliului de experţi şi materialele aferente chestiunilor incluse pe ordinea de zi vor fi trimise în prealabil (electronic sau prin alte mijloace) membrilor Consiliului de experţi.
13. Consiliul de experţi este deliberativ în cazul participării la şedinţă a mai mult de jumătate din membrii săi. În cazul în care un membru al Consiliului de experţi – reprezentant al unei instituţii, nu poate participa la şedinţă, el / ea va fi reprezentat de un alt reprezentant al instituţiei vizate, delegat în modul corespunzător.
14. Şedinţa extraordinară a Consiliului de experţi poate fi convocată la solicitarea Plenului Consiliului Concurenţei, preşedintelui Consiliului de experţi sau la solicitarea a cel puţin patru dintre membrii Consiliului de experţi. Şedinţa extraordinară va fi anunţată de către Secretarul Consiliului de experţi, nu mai tîrziu de două zile înainte de şedinţa programată.
15. Deciziile Consiliului de experţi se adoptă prin vot deschis, cu majoritatea simplă de voturi ale membrilor prezenţi. Membrii Consiliului de experţi care nu susţin decizia adoptată pot prezenta în formă scrisă, la Secretariatul Consiliului de experţi, nu mai tîrziu decît în termen de 4 zile lucrătoare de la şedinţa Consiliului de experţi, opinia separată asupra chestiunii care a stat la baza adoptării deciziei.
16. Şedinţele Consiliului de experţi sînt consemnate într-un proces-verbal, care va fi semnat de Preşedintele şi Secretarul Consiliului de experţi (persoana responsabilă pentru întocmirea procesului-verbal). Persoana responsabilă pentru întocmirea procesului-verbal va remite membrilor, spre coordonare, proiectul procesului-verbal al şedinţei Consiliului de experţi. Membrii Consiliului de experţi urmează să coordoneze, prin poşta electronică, procesul-verbal al şedinţei sau să introducă eventualele modificări în termen de cinci zile lucrătoare (începînd cu următoarea zi lucrătoare după primirea procesului-verbal prin intermediul poştei electronice).
17. Activitatea Secretariatului Consiliului de experţi va fi asigurată de către Consiliul Concurenţei. Secretariatul Consiliului de experţi are următoarele atribuţii:
1) asigură convocarea şedinţelor Consiliului de experţi;

2) întocmeşte ordinea de zi şi procesul-verbal al şedinţei Consiliului de experţi;

3) asigură pregătirea documentelor pentru revizuire, depuse la Secretariatul Consiliului de experţi;

4) asigură schimbul de informaţii şi documente între Consiliul Concurenţei, Consiliul de experţi şi membrii săi.

� Cifra de afaceri a societăţii în comun trebuie stabilită pe baza celor mai recente bilanţuri contabile ale societăţilor-mamă sau ale societăţii în comun, în funcţie de disponibilitatea înregistrărilor separate pentru resursele combinate în societatea în comun.


� Formularea „şi/sau” se referă la diversitatea situaţiilor vizate; de exemplu:  


-  în cazul unei preluări în comun a unei societăţi ţinta, cifra de afaceri care se ia în considerare este cifra de afaceri a acestei societăţi ţinta (societatea în comun), 


-  în cazul creării unei societăţi în comun căreia societăţile-mamă îi transferă activităţile lor, cifra de afaceri care se ia în considerare este cifra de afaceri a activităţilor transferate, 


-  în cazul apariţiei unei noi părţi care controlează într-o societate în comun existentă, cifra de afaceri care trebuie luată în considerare este cifra de afaceri a societăţii în comun şi cifra de afaceri a activităţilor transferate de noua societate-mamă (după caz). 


� Valoarea  totală  a  activelor  societăţii  în  comun  trebuie  stabilită  pe  baza  celui  mai  recent bilanţ contabil al fiecărei societăţi-mamă, încheiat şi aprobat. În acest context, termenul „active” include: 1) toate activele corporale şi necorporale care urmează să fie transferate societăţii în comun (exemple de active corporale includ: unităti de producţie, puncte de vânzare en gros sau cu amănuntul şi stocul de mărfuri; exemple de active necorporale includ proprietatea intelectuală, fondul de comerţ etc.) şi 2) orice sumă de creditare sau orice obligaţii ale societăţii în comun pe care oricare dintre societăţile-mamă a acceptat să le prelungească sau să le garanteze.


� În cazul în care activele transferate generează o cifra de afaceri, nici valoarea activelor şi nici cea a cifrei de afaceri nu pot să depăşească echivalentul în lei a 10 milioane lei.


� Aceasta înseamnă că se încadrează în această categorie doar acele concentrări care nu afectează pieţele, aşa cum au fost definite în formularul complet de notificare a unei concentrări. Definirea pieţelor descrise în notificare trebuie să fie suficient de precisă pentru a justifica aprecierea  că pragurile  în  cauză  nu  sunt  respectate  şi  că toate  definiţiile  alternative  ale pieţelor sunt menţionate.


� Pieţele produselor sunt pieţe învecinate strâns legate atunci când produsele sunt complementare unele faţă de altele sau atunci când aparţin unei game de produse care sunt în general cumpărate de acelaşi tip de clienţi, pentru aceeaşi utilizare finală. 


� Pot exista cazuri care, deşi sunt susceptibile de a li se aplica procedura simplificată sunt de natură a ridica probleme complexe, de exemplu, de definire a pieţei, care ar trebui să fie rezolvate, de preferat, înaintea notificării.  





� modul de completare a formularului este prevăzut în Îndrumarul referitor la completarea Formularului privind notificarea unei concentrări economice


� Cifra de afaceri a părţii sau părţilor implicate trebuie să includă şi cifra totală de afaceri a întreprinderilor considerate ca făcând parte din grupul acesteia/acestora, în sensul art.13 alin.(3) din Regulamentul privind concentrările economice. În cazul achiziţionării de elemente de activ, va fi luată în considerare numai suma aferentă activelor care fac obiectul tranzacţiei.


� Informaţiile din această secţiune pot fi ilustrate cu grafice sau diagrame pentru a prezenta structura de proprietate şi de control a întreprinderilor. 





4În cazul deţinerii valorilor mobiliare de indicat societatea de registru


� Pentru completarea secţiunii date vezi pct. 5 din Îndrumarul referitor la completarea Formularului privind notificarea unei concentrări economice 


.


� IHH înseamnă indicele Herfindahl-Hirschman, care este o măsură a concentrării pieţei. IHH se calculează prin însumarea pătratelor cotelor de piaţă individuale ale tuturor întreprinderilor de pe piaţă.


� Şi anume furnizorii care nu sunt filiale, agenţi sau întreprinderi care fac parte din acelaşi grup cu partea respectivă. În afara acestor cinci furnizori independenţi principali, părţile notificatoare pot identifica, în cazul în care consideră că este necesar pentru o bună evaluare a dosarului, furnizorii intragrup. Acelaşi lucru este valabil şi pentru pct.7.6, în ceea ce priveşte clienţii. 





� modul de completare a formularului este prevăzut în Îndrumarul referitor la completarea Formularului privind notificarea unei concentrări economice


� Cifra totală de afaceri a părţii sau părţilor implicate trebuie să includă şi cifra totală de afaceri a întreprinderilor considerate ca făcînd parte din grupul acesteia/acestora, în sensul art.13 alin.(3) din Regulamentul privind concentrările economice. În cazul achiziţionării de elemente de activ, va fi luată în considerare numai suma aferentă activelor care fac obiectul tranzacţiei.


� Informaţiile din această secţiune pot fi ilustrate cu grafice sau diagrame pentru a prezenta structura de proprietate şi de control a întreprinderilor. 





� În cazul deţinerii valorilor mobiliare de indicat societatea de registru


� Pentru completarea secţiunii date vezi pct. 7 din Îndrumarul referitor la completarea Formularului privind notificarea unei concentrări economice secţiunea 


� A se vedea capitolul V din lege.


� De exemplu, dacă o parte la concentrare deţine o cotă de piaţă mai mare de 25% pe o piaţă aflată în amonte de o piaţă pe care acţionează cealaltă parte, atunci atât piaţa din amonte, cÎt şi cea din aval sunt pieţe afectate. În mod similar, dacă se realizează o concentrare economică între o societate integrată vertical şi o altă parte activă în aval şi concentrarea economică conduce la o cotă de piaţă combinată în aval de 25% sau mai mult, atunci atât piaţa din amonte, cât şi cea din aval sunt pieţe afectate.


� O parte poate fi considerată concurent potenţial în special în cazul în care intenţionează să intre pe piaţă sau dacă a realizat sau a pus în aplicare astfel de planuri în ultimii doi ani.


� Pieţele produsului sunt pieţe învecinate strâns legate atunci când produsele sunt complementare între ele sau atunci când aparţin aceleiaşi game de produse cumpărate în general de aceeaşi categorie de clienţi pentru aceeaşi utilizare finală. Produsele se numesc complementare atunci cÎnd, de exemplu, utilizarea (sau consumul) unui astfel de produs implică în principiu utilizarea (sau consumul) celuilalt produs, cum ar fi capsatoarele şi capsele sau imprimantele şi cartuşele de imprimante. Exemple de produse ce aparţin aceleiaşi game ar fi whisky-ul şi ginul vândute barurilor şi restaurantelor, precum şi diferitele materiale utilizate pentru ambalarea unei anumite categorii de bunuri vândute producătorilor acestor bunuri. 





� Pieţele produselor sunt pieţe învecinate strÎns legate între ele în cazul în care produsele sunt complementare sau aparţin unei game de produse care este în general achiziţionată de aceeaşi categorie de clienţi pentru aceeaşi utilizare finală. 





� A se vedea capitolul V din lege
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